-1.5 r:]'
o

luL enia,

igro

Gestores da Casa Bugre

= Ny

] e 5
»_ . il «3
= & 23 le 8
* PE 313t L8
ﬁ-j 5""5 =S K § o B
*s-" "*E ~ h::-._ﬂn ] .4‘
- Interesse genuino no Produtor Rural o
- A el

Falando de Bichos
Cuide muito bem
do seu amigo gato

|

_ Investimento
Eduardo Monteiro,

da Mosaic Fertilizantes

- —5 AgroCoopeRativas %‘i’ Entrevista
Lo 7

Coops crescem = Ministro Carlos
em ano dificil Favaro ‘cria pontes’



Contrate credito
rural e concorra
a tratores 0 km.

Sua chance
de ganhar!

Entre nos,

SAIBA COMO = - , S

PARTICPAR  VOCE vem primeiro. i



bradesco




nesta edicao w

‘CASA'BUGRE®
Interesse genuino no Prndub1ﬁur

entrevista..............ce e 8
Carlos Favaro, Ministro da Agricultura

Casa Bugre, eles tém interesse genuino no Produtor Rural

vendas & beneficios..........ccooeorecenieneenn. 68

Clube Agro Brasil tem 4 novos canais de vendas

AGrOQUIMICOS..........cooovreeeeeeeneeeeeeestessssssannins 7 O

Agroguimicos do trigo cresceram 60%

Espaco AbIsOlo...............oneeeneeneeennnnns 72

Fertilizante organomineral é desempenho!

bIOINSUMOS............coooeieecme e 74

ANPII muda para acompanhar mercado de bioinsumos

Falando de Bichos.................ccccooververrcrnnnnnnn, 79

Tudo de Pet. Tudo de Bom.

markestrat | distribuiC30.........ccccceeereeerssccennn. 88

Agrodistribuidores independentes

markestrat | panorama.........cceeneneeene. 90

Distribuidores de Insumos em 2023

saude animal...............ccoovoeerceereveeeeeseeeesresenns 91

Sindan alerta para veterindrios piratas!

nutricdo animal.......eeeeeeeeeeeeeeeeeennnne 9 2

Racdo animal 2023
groCoopeRativas...........cccocveveeereerrernernnn. 95

Coops crescem em ano dificil

DBUSINESS...........comreerreeeeseee s 1 O 7

Evelin Queiroz esta no Clube Agro Brasil

MErcado..........ncnreneeneeseesesseessenens 1 08

Seis Tendéncias do Agro Responsavel em 2023

4 AgroRevenda

PArCEIIA.........cooeeeceeeee et 11 0

ASBRAM e Grupo Publique juntos na Pecudria em 2023!

PANOFAMAL.........ooeevveeeseensreereseesssesssseessssssesens 12

“So6 os incomodados evoluem na Pecudria”

investimentos............cooevreeneneeeeesenene 1 1 5

Mosaic investe R$ 400 milhdes em fabrica no Tocantins

FEVOIUGAO.........oeceeeeee e 11 6

A nova revolucdo da Soja Brasil

AGFrOPECUANIA..........cooveeveeee e sasssnseans 1 1 8

ABCZ e MAPA juntos no Agro do futuro

pPolémica..........eeeeeeeee e 1 22

Brasil versus Unido Europeia?

dia de campo...........vvecceeeiereennes 124

22 Dia de Campo BCA

Promoc¢ao For¢ca no Campo................... 126
Bradesco entrega primeiro trator em 2023
Espago Agrishow................eeen. 1 2 7

Vem ai a Agrishow 2023

SUPEFAQGIO..........oeeeeeeteeeeee et sssssees 1 28

SuperAgro 2023 e a distribuicdo do Agro Regenerativo

[ 1=Te 1o T ot Lo X000 1 34

O milho é do Brasil!

por onde andamos...............ccoocoeereeinnreennas 136

Eventos e encontros do Agronegdcio Brasileiro

O que vem na proxima AgroRevenda....144
AgroRevenda n2 100 - A Biblia da Distribuicdo do Brasil faz historia

AR98



GRUPO
PUBLIQUE

PRESENCA TOTAL NO AGRO

CONHECA TODOS OS NOSSOS
PRODUTOS E SERVICOS

PUBLIQUEAGENCIA

PROPAGANDA & MARKETING
A AGENCIA DO AGRONEGOCIO

PRODUTOS / SERVICOS

Agéncia de Propaganda
Relacionamento com a Midia
Audiovisual
Banco de Imagens
Consultoria & RP
Editora
Eventos
Marketing Digital
Publique News
Publique Views

PRODUTOS / SERVICOS

Programa Fala Carlao
Domingao do Carlao
Cobertura de Eventos
Apresentagao de Lives e
Eventos Presenciais
e Digitais
Mestre de Cerimonias
Coordenagao e Mediagao
de Debates

AR

AgroRevenda

A Piataforma de Conteido da Distribuigdo Agro.

PRODUTOS / SERVICOS

Revista Impressa
Portal AgroRevenda
Canal AgroRevenda

Papo de Prateleira

AR News
Podcast Radar Agro

PRODUTOS / SERVICOS

Canal AgroCoopeRativas
C ; |

TUDO DE BOM.

PRODUTOS / SERVICOS

Canal Falando de Bichos
C . |

Comunidade Facebook
Encarte Rev. AgroRevenda

Comunidade Facebook
Encarte Rev. AgroRevenda

PRODUTOS / SERVICOS

Canal Recalculando
Comunidade Instagram
Comunidade Facebook

Palestras

Turista
com.br

PRODUTOS / SERVICOS

Site
Canal Turista Profissional
Comunidade Instagram
Comunidade Facebook
Palestras

PUBUQUE@

PUBLIQUE@

i) B & b (]
WWW. .
grupopublique
.com.br
s e o) Canal
L}\rJ;LQAGHRlI)‘J »)RBVBII[IH rr—:f] PF'ar%Ci‘gTeira R



palavra do editor'\‘\

6

ola!

@
2
=
<o
<
=
i
(=]
o
8
=
<
=
o
s
=]
=1
2
E
2
=
;
>
=
[=]
<<
=4
=
&2
&
a
o
<
&
@
o
o
=
El
3

Pecuédria, Agricultura, Meio Ambiente e Informacao.

Carnes, graos, madeira, fibras, frutas, energia, dleos, temperos,

pulses, melacos, folhas.

Emprego, alimento, exportacao, ciéncia, tecnologia.

O Agronegdcio do Brasil entrou em 2023 com safra recorde,

eventos lotados e trabalho sem fim.

Mas o ano tem muitos desafios. Aqui e no exterior. Custos,

guerra, invasdes de terras.

Que o setor siga com empreendedorismo, usando tecnologia

e, 0 mais importante: lutando por seguranga juridica, direito

tributario, respeito a propriedade privada, aos empresarios, as

empresas, cooperativas e a uma economia prospera.

Boa leitura!
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Carlos Favaro,
Ministro da Agricultura

‘A eleicao acabou. E hora de fazer o ‘Agro Brasil do futuro”

=== le traz nos olhos claros, vi-
= \idos, e na pele branca, a

e historia da familia de origem
italiana que buscou vencer na vida
trabalhando no campo paranaen-
se. Filho de pequenos produtores,
nasceu em Bela Vista do Paraiso,
coladinho em Londrina, nas terras
vermelhas e produtivas do Nor-
te daquele Estado. Mas a falta de
crédito e de perspectivas obriga-
ram os pais a venderem as terras e
buscarem sobrevivéncia em um as-
sentamento agrario de Mato Gros-
so, em Lucas do Rio Verde. Sofreu
na pele a falta de apoio das auto-
ridades com os lavradores pobres,
mas conseguiu sucesso, nome e
projegao, cultivando soja, milho,
sorgo e arroz. Carlos Henrique Ba-
queta Favaro tem hoje 53 anos, é
agropecuarista vitorioso, investe na
criagdo de gado, e ainda ergueu
uma carreira de lider classista e
politico. Foi Vice-presidente da As-
sociagdo dos Produtores de Soja
do Brasil, em 2010, e presidente
da Associagcao em Mato Grosso, de
2012 a 2014. Presidiu a Coopera-
tiva Agroindustrial dos Produtores
de Lucas do Rio Verde de 2007 a
2011. Entrou na politica em 2014,
como candidato a Vice-Governador
de Mato Grosso, na chapa encabe-
cada por Pedro Tagues, que acabou
vitoriosa, com 57,25% dos votos.
Em 2016, foi nomeado Secretario
de Estado de Meio Ambiente, cargo
que ocupou até o fim de 2017. No
ano seguinte, disputou uma vaga
ao Senado da Republica e ficou em

AR98

“ O Nnosso objetivo
e construir pontes, olhar
para 0 agronegocio do
futuro e fazer politicas
publicas que venham
fortalecer esse setor,
gque € o maior propulsor
da economia brasileira.
Todos agueles que
desejam o melhor

para o setor terao

as portas abertas”.

terceiro lugar, com 15,8% dos vo-
tos, atras de Selma Arruda e Jayme
Em 2019,
para chefiar o Escritério de Repre-

Campos. foi escolhido
sentagéo de Mato Grosso em Brasi-
lia. No ano seguinte, assumiu uma
cadeira no Senado provisoriamente
depois da cassacao do mandato de
Selma Arruda pelo Tribunal Superior
Eleitoral. Uma nova elei¢do foi rea-
lizada e ele acabou sendo o mais
votado entre onze candidatos, com
25,97% dos votos, para um manda-
to até janeiro de 2027. E filiado ao
Partido Social Democratico (PSD).

Trabalhou pesado na capital federal.
Foi membro titular das Comissdes
de Meio Ambiente, Agricultura e Re-
forma Agréria, e Desenvolvimento
Regional e Turismo (CDR). Conse-
guiu aprovar seu projeto que prevé o
uso da aviagédo agricola no combate
a incéndios florestais. E também a
proposta de emenda a constituicdo
(PEC) que assegurou a aplicacéo
do minimo de 30% do valor recebido
para as candidaturas proporcionais
femininas. Foi responsavel pela cria-
cao dos grupos parlamentares Brasil
- Bolivia e Brasil - Ira, que fortalece-

AgroRevenda 9
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ram as relagdes comerciais entre os
paises. E integrou o Grupo Parlamen-
tar Brasil ONU, Grupo Parlamentar
Brasil Paraguai, Grupo Parlamentar
Brasil Emirados Arabes e as Frentes
Parlamentares de Apoio ao Consércio
Interestadual de Desenvolvimento do
Brasil Central e Mista Antirracismo.

Mas isso nao foi suficiente para
garantir apoio total dos colegas de
agronegdécio quando foi nomeado
pelo Presidente Luls Ignacio da Silva
para comandar o Ministério da Agri-
cultura, Pecuéria e Abastecimento
(MAPA).
ender que a eleicdao acabou.

“Todos precisam compre-
E o
nosso setor precisa trabalhar unido,
construindo pontes para o futuro”. E
a frase que ele nao cansa de repetir
desde o inicio do ano, em cada rin-
céo do agro que visita no pais, para
olhos e ouvidos desconfiados.

Nao foi diferente em Uberaba (MG),
em fevereiro passado, quando levou
os cinco secretarios do MAPA e pas-
sou um sabado inteiro trabalhando e
prestigiando a posse do novo presi-
dente da Associacao Brasileira dos
Criadores de Zebu (ABCZ), Gabriel
Garcia Cid, na sede da entidade, no
Parque Fernando Costa. Atenden-
do a um convite feito pessoalmente
pelo dirigente Gabriel, um més an-
tes. Garcia Cid é pecuarista e neto
de um dos maiores nomes da bo-
vinocultura mundial, Celso Garcia
Cid. J&4 a ABCZ relne mais de vin-
te mil associados e faz a Pecuaria
do Zebu mais produtiva do planeta.
Depois de assumir a pasta, e fazer
viagens internacionais, foi a primeira
visita de Favaro ao interior do pais.
Junto dos secretarios Iraja Lacerda
(Secretario Adjunto), Wilson Vaz (Po-
litica Agricola Adjunta), Carlos Gou-
lart (Defesa Agropecuaria), Renata
Miranda (Inovagao, Desenvolvimento

Sustentavel e lIrrigacado) e Roberto

Perosa (Comércio e Relagbes Inter-
nacionais).
de pecuaristas, produtores,
de entidades e autoridades politicas

Todos ouviram pedidos
lideres

do Triangulo Mineiro, além de todo
o Estado de Minas Gerais. E ainda
tratando diretamente com criadores
das racas Nelore, Guzerd, Indubra-
sil, Girolando, Gir Leiteiro, Senepol,
Brahman, Tabapué e Sindi.

Mais de 50 liderancas, como o pre-
sidente da Federagao da Agricultu-
ra e Pecuaria de Minas Gerais (Fa-
emg), Antonio Pitangui de Salvo; a
prefeita de Uberaba, Elisa Araujo; o
secretario de Agricultura de Minas
Gerais, Thales Fernandes; os depu-
tados federais Samuel Viana e Zé
Silva, e o Superintendente Federal
de Agricultura e Pecuaria de Minas
Gerais, Marcilio Magalhaes. O mi-
nistro recebeu o titulo de associado
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honoréario da ABCZ e um exemplar
do livro ‘ABCZ 100 Anos — Historia
e Histdrias’, de autoria de Maria An-
tonieta Borges Lopes e Eliane Men-
donga Marquez de Rezende. Fava-
ro reafirmou que a ABCZ promove
uma agropecuéria cada vez mais
sustentavel e elogiou os progra-
mas de Melhoramento Genético de
Zebuinos(PMGZ) e o Integra Zebu.
“Foi um encontro de diadlogo e co-
municacao. A mensagem do minis-
tro € a mesma da gestédo da ABCZ.
Atender as demandas dos produto-
res de gado Zebu de todo o Brasil
e ressaltar a importancia do agro
para o pals e o mundo”, reforgou o
presidente Gabriel Garcia Cid.

A noite, o ministro prestigiou a
posse da nova Diretoria da ABCZ,
que ira liderar a associacdo até
2025. O paranaense foi bastante
cobrado. Sobre porte de armas pe-
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los agricultores, invasdes de terras,
perseguicdo aos agropecuaristas,
seguranga juridica, impostos, ex-
portagOes e intervengdes. Das oito
horas da manha as dez horas da
noite permaneceu inflexivel. Aten-
deu a todos, ouviu tudo, distribuiu
sorrisos, abracou, cumprimentou e
repetiu a exaustdo o mantra: “Estou
ao lado do Presidente Lula e dos
produtores rurais pelo Agro do Fu-
turo”. A Plataforma AgroRevenda
ndo desgrudou um soé instante. E
conta para vocé. Acompanhe.

AgroRevenda - Como o senhor rece-
beu o convite da ABCZ?

Carlos Favaro - Como uma o6tima
oportunidade para trazer o Ministério
mais junto ao produtor, com 0s se-
cretarios, nesta agao itinerante. Para
cumprirmos o papel de ouvir os pedi-
dos dos pecuaristas e transformé-los
em politicas publicas. Para todas as

cadeias produtivas do Agronegocio.

AgroRevenda - O senhor gostou do
resultado desse encontro?

Carlos Favaro - Fiquei muito contente
com o convite feito pela entidade e
pelo presidente da ABCZ, o Gabriel
Garcia. Foi a primeira viagem que
fiz ao interior do Brasil, com uma
audiéncia itinerante, ao lado dos se-
cretarios do ministério e quero que
véarias outras sejam concretizadas. E
tomara que outras entidades fagam
o mesmo convite. Queremos trazer
Brasilia ao interior, construir pontes,
levar a mensagem do Presidente
Lula de respeitar quem pensa dife-
rente, deixar claro que o Governo
Federal esta de portas abertas para
quem deseja um futuro melhor para
o Agronegdcio. Que ele seja um seg-
mento mais sustentavel, que produz,
intensifica, cumpre a lei e respeita o
meio ambiente. Que seja a mola pro-
pulsora da economia brasileira.

AR98

O produtor rural

tem o direito de
POSSUIr arma para
fazer a sua seguranca,
defender-se do ataque
de bandidos. Esta na
lei. Direito a uma, duas
armas e um pouco de

MUuUNICao.

Até mesmo

pela vulnerabilidade

AgroRevenda - Mas o presidente elei-
to chegou a chamar os produtores
rurais de fascistas?

Carlos Favaro - As criticas que o pre-
sidente Lula fez foram contra aqueles
poucos, muito poucos, que insistem
em ndo cumprir a legislacéo, o codigo
florestal, promovendo o desmatamen-
to e a destruicdo do meio ambiente. E
iSsO € ruim para o nosso pais porque
mancha a imagem da imensa maioria
dos produtores, que sao empreende-
dores e trabalham bem.

AgroRevenda - Muitos agropecuaris-
tas criticam sua ligagao com o atual
Presidente da Republica. Como o se-
nhor vé essa postura?

Carlos Favaro - Confio plenamente
nos bons propdsitos do Presidente,
principalmente em relacdo ao apoio
ao Agronegdcio. Somos todos adul-
tos, temos nossas convicgdes, mas
entendo que é preciso que todos
compreendam que a eleicao aca-

do Campo”.

bou. E o nosso segmento precisa
trabalhar unido, construindo pontes.
Quem pensa e age assim sera mui-
to bem recebido. Agora, quem ainda
faz questao de continuar criticando,
tendo postura politica eleitoral de
oposicao, necessita refletir e ver que
haveréa eleicdo novamente daqui qua-
tro anos. De qualquer maneira, eu e
o0 MAPA estaremos sempre de portas
abertas para quem desejar contribuir
com o Agronegoécio do Brasil. Agora
€ hora de estar ao lado de pessoas
que desejam trabalhar bem, a produ-
¢ao sustentavel, recuperar a boa ima-
gem do nosso agro no mundo.

AgroRevenda - O Presidente da Re-
publica critica a posse de armas por
fazendeiros. O senhor também?

Carlos Favaro - Precisamos esquecer a
retérica que normalmente marca toda
eleicdo e deixar claro que o produtor
rural tem o direito de possuir arma
para fazer a sua segurancga, defen-
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der-se do ataque de bandidos. Esta
na lei. Direito a uma, duas armas e

um pouco de munigdo. Até mesmo
pela vulnerabilidade do Campo, por
estar longe dos centros urbanos e
do primeiro combate aos marginais,
sempre realizado pela Policia Militar.
E ainda precisamos pensar em ou-
tras tecnologias para poder dar su-
porte as fazendas brasileiras, como
aplicativos,
pessoa do campo tenha seguranca.
Porém, é ébvio que ele ndo pode ter

cdmeras para que a

um arsenal em casa, capaz de co-
megar uma guerra em sua proprie-
dade rural. Exageros, néo.

AgroRevenda - Outra marca de movi-
mentos ligados ao presidente eleito
¢ invadir terras, destruir centros de
pesquisa e combater os produtos
transgénicos. Qual a sua posicao
diante desses temas?

Carlos Favaro - Sempre respeitar, de-
fender e cumprir a lei. Terra produ-

tiva invadida ¢ um crime e a Justica
deve mandar fazer a reintegragao
da propriedade. E o Estado tem que
cumprir imediatamente a sentenga. A
legislagéo brasileira também ¢é clara
na defesa da propriedade, seja pri-
vada ou publica. Invaséo, destruigéo
e vandalismo devem ser punidos, in-
vestigados, julgados e condenados.
Seja em qual governo for. Se o Go-
verno tem interesse em alguma area,
precisa negociar com o dono. E a
fazenda so6 vai ser comprada com a
aprovagao do dono da propriedade.

AgroRevenda - O presidente também
defendeu que o pals precisa expor-
tar menos para atender a populacao
brasileira com alimentos. O senhor
também pensa assim?

Carlos Favaro - O humor do mundo
mudou em relagao ao Brasil. Tivemos
a abertura dos mercados para a In-
donésia, o algodao para o Egito, o
que é uma grife para o nosso produ-

to, novas plantas habilitadas para a
China. E um trabalho do MAPA, feito
h& muito tempo, por outros ministros,
como Marcos Montes e Tereza Cris-
tina, por exemplo. Estamos abrindo
cada vez mais mercados e isso é
muito bom para 0 nosso pais.

AgroRevenda - O senhor viajou ao ex-
terior no inicio do Ministério. Como
esta a imagem do Brasil 1& fora?
Carlos Favaro - Esta muito abalada,
mas serda retomada com muita deter-
minagao. O humor do mundo ja virou
em relacdo ao nosso pals.

AgroRevenda - Qual a sua opinido sobre
o estagio da Pecuéria Bovina do Brasil?
Carlos Favaro - O trabalho realizado
por empresas, produtores e entida-
des na Pecuéria é fantastico. A pro-
pria ABCZ é um templo da ativida-
de. Fiquei muito feliz de conhecer o
programa de genética da entidade, o
PMGZ, e o Integra Zebu, que forta-
lecem a produgdo sustentavel e véao
de encontro as nossas propostas
de transformar a pecuéria de baixa
produtividade em pastagens de alta
producgao. Para isso, precisamos de
recursos € o BNDES (Banco Nacio-
nal de Desenvolvimento Econdémico
e Social) e o Banco do Brasil estao
se preparando para isso com 0 apoio
total do MAPA.

AgroRevenda - Qual a importancia da
adogao de suplementacao nutricional
para melhorar a produtividade da pe-
cuéria brasileira por pequenos, mé-
dios e grandes produtores do pais?

Carlos Favaro - No dia em que entra
um animal na minha propriedade, ele
chega e é recebido com suplemen-
tagcdo. Assim, vocé atinge um ren-
dimento melhor, aproveitando o po-
tencial genético do animal de forma
mais rapida. Bovinos bem nutridos,
com boa ambiéncia, agua de quali-
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dade. Assim, ele vai performar muito
melhor. Acredito muito na Ciéncia, na
adocédo de novas técnicas, para in-
tensificarmos de forma sustentavel a
nossa pecuaria.

AgroRevenda - O que mais pode ser
feito pela carne bovina?

Carlos Favaro - A pecuéria precisa de
pastagem de qualidade, intensifica-
cado de pastagem, suplementagao
mineral e também abrir espago para
a agricultura. Dos 170 milhdes de
hectares utilizados pela atividade,
pelo menos 40 milhdes estao pro-
picios & agricultura. E quase dobrar
tudo o que foi feito de 1.500 até
agora, sem desmatar nada. Temos
que dobrar o numero de tratores,
colheitadeiras, empregos, oportuni-
dades no campo e na cidade, usar
genética, nutricdo de qualidade, cui-
dado sanitério.

AgroRevenda - E o crédito para o
agro, como fica?

Carlos Favaro - Temos mais do que
exemplo a fase anterior do Governo
Lula, que foi a melhor para o crédito
em toda a historia. Isso é incontes-
tavel. Tivemos o Moderfrota, Mo-
derinfra, Programa mais Alimentos
para pequenos produtores, o crédito
rural foi ampliado, o crédito agrico-
la teve taxas de juros tao reduzidas.
Tivemos Moderfrota a juros de 2,5%
ao ano. E uma determinagdo nos-
sa a Secretaria de Politica Agricola,
que j& comega a escrever o Plano
Safra, fortalecendo o programa ABC
(Agricultura de Baixo Carbono), as
boas politicas. E a marca que que-
remos deixar. Apoio ao fortalecimen-
to da agricultura familiar. Nao exis-
te uma sé agricultura no pais, sao
varias e todas muito importantes. A
moderna e a pequena. Mas a fami-
liar precisa do poder publico mais
proximo. Para levar extenséo rural,

AR98

“ Nosso sistema
e diferente. E a
Intensificacao dos
modelos produtivos,
ocupando melhor o
solo e combatendo o
desmatamento”.

qualificagéo, financiamento. A poli-
tica agricola que vai ser feita sera
nesse sentido, de reforcar o amparo
aos pequenos e médios. Ao mesmo
tempo, no caso dos grandes, o foco
sera levar o financiamento para in-
vestimentos, renovagdo de maqui-
nas, construgdo de armazéns, re-
novagao de pastagens degradadas,
qualificagéo e crédito para intensifi-
car a nossa producao.

AgroRevenda - O senhor reforca a
importancia de integrar a mulher ao
Agronegocio. Como € isso?

Carlos Favaro - Olhe, passei aqui,
em Uberaba, berco do Agronegdcio
no Triangulo Mineiro, um municipio
administrado por uma mulher, a pri-
meira prefeita daqui. Um simbolo da
tdo sonhada igualdade entre homens
e mulheres pregada pelo presidente.
Também teremos essa politica im-
plantada. Quero e estou trabalhando
pelo novo presidente da Embrapa,
que muito provavelmente serd uma
mulher, depois de cinquenta anos de
atividades da entidade. Estaremos
ampliando a participacao das mulhe-
res, onde elas estiverem. Universida-
des, entidades, nas fazendas, empre-
sas. E vou trabalhar neste sentido.

AgroRevenda - Qual sua viséo sobre
um tema muito defendido pelo partido
do seu presidente, a reforma agréria?
Carlos Favaro - Nos precisamos dar
prioridade para homens e mulheres
que tém vocagdo para produzir ali-
mentos. E dar apoio. Eu sou fruto de
um assentamento de reforma agréria.
H& quarenta anos, minha familia che-
gou a um lugar assim, no Centro Oes-
te. Fui cliente da reforma agraria. Vivi
o dia a dia da auséncia do poder pu-
blico. Por isso hoje tenho o propdsito
de que todo movimento que busca
ajudar essas pessoas vai ter 100% do
meu apoio. Com estrutura, assistén-
cia técnica, orientacéo, crédito.

AgroRevenda - E a Integracao Lavoura
Pecuéria, vai ter o apoio do MAPA?

Carlos Favaro - A Integracdo é um
modelo para mostrarmos ao mundo.
Muitos paises tentam discutir a agri-
cultura em busca da sustentabilidade
com a ‘desintensificacdo’. Como é o
caso da Alemanha. Estive no encon-
tro da agricultura verde na Europa,
ao lado de 66 ministros da agricultu-
ra, e outras 17 entidades internacio-
nais, e levei a nossa mensagem de
sustentabilidade,

pedindo respeito

ao que estamos fazendo. Nosso sis-
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Revenda

Minha

marca sera a de
um ministério
contemporaneo,
gue pensou

o futuro”.

tema ¢ diferente. E a intensificacao
dos modelos produtivos, ocupando
melhor o solo e combatendo o des-
matamento. Dando suporte aquele
pedaco de chao, com resultados e
cuidado com as éreas.

Revenda - E sua postura diante
de areas que podem ser desmata-
das por lei?

Carlos Favaro - Veja, precisamos tirar
a pressao sobre o desmatamento.
Intensificar, aumentar a produgao,
dar oportunidade de mais empre-
gos, 0 gue vai exigir mais maquinas,
equipamentos, industrias. Temos
ainda muitas areas passiveis de
produgao, mas que estao ociosas.
S&o oportunidades para o produtor
rural empreender com financiamen-
tos a juros baixos e justos, para la-
vrar com baixo impacto, tendo pra-
zos longos para pagar, ajudando o

fazendeiro a produzir mais.

Revenda - Quais as maiores ga-
rantias do Ministro Favaro ao Agro
do Brasil?

Carlos Féavaro - Eu garanto o direito
do produtor a seguranga. Eu tam-

 {

bém sou produtor rural. Estamos

protegidos por lei. O direito a pro-

priedade ¢ intocavel. Produtores
que fazem queimadas e desmata-
mento n&o representam o agrone-
goécio do Brasil. A reforma agraria
pode ocorrer. Em é&reas publicas e
até em terras privadas, desde que o
dono queira vender. Com valor jus-
to, de mercado. Fora isso, ndo sera

concebido.

Revenda - Qual a marca que o
senhor deseja para seu trabalho?
Carlos Favaro - Quero ser um ministro
contemporaneo, que pensou em for-
mas de ganhar mais mercados para
o Brasil. Que pode ajudar a Embra-
pa a fazer novas revolugdes. Pensar-
mos na Embrapa e na Agropecudria
do futuro, o que vamos produzir em
2050, inovagéao tecnologica, conec-
tar o homem do campo a internet.
Competitividade, formagéo dos co-
laboradores. Esse é o agro do futuro
que precisamos implementar. Quero
convocéa-los para me ajudar nesta
tarefa. Deixar a eleicdo de lado. A
eleicdo acabou. E vai ter outra daqui
quatro anos. E talvez ndo estejamos

unidos de novo. Nao tem problema.
Isso faz parte da democracia. Mas
agora é hora de fortalecer o setor.
Fazer um agro inclusivo, pois somos
gente de bem.

Revenda - Como o senhor quer
ser visto no futuro?
Carlos Favaro - Como um ministro
que deu sequéncia as boas politicas
publicas implementadas por todos
0s excelentes profissionais que me
precederam. Marcos Montes, Blairo
Maggi, Tereza Cristina, Katia Abreu,
Roberto Rodrigues, Neri Geller, Rei-
nhold Stephanes, entre outros. Fo-
ram 6timos comandantes da pasta.
E vou com toda a equipe técnica tra-
balhar na mesma linha. Minha marca
serd a de um ministério contempo-
raneo, que pensou o futuro, como
ser4d a Agropecudria, como vamos
plantar, como plantar, atuando ao
lado de institutos de pesquisa como
a Embrapa, intensificando cada vez
mais, anexando mais areas de pro-
dugéo, porém com baixo impacto,
que precisam de calcario e fertili-
zante, aumentando a produgéao, mas
sem promover desmatamento. Rl
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Casa Bugre,
interesse genuino n

Riba Velasco

undada em 1981 na cidade de S&o Paulo como

uma importadora e distribuidora de sementes de

hortalicas, a Casa Bugre, ao longo de décadas

ficou conhecida como uma empresa que sempre buscou pela

inovagao, desenvolvimento, posicionamento e qualidade de seus

produtos, mas que principalmente buscou atender em todas as suas
solucdes aos interesses genuinos dos produtores rurais.

Com o passar dos anos a empresa cresceu, € no ano de 1992 mudou
sua sede para a cidade de Marilia no interior de Sdo Paulo onde iniciou
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Da esquerda para a direita: Leandro Ferreira Pacheco, Leandro Ribeiro Alves,
Flavio de Medeiros Maia, Antonio Carlos de Andrade Maia, Artur Miguel da Silva, i
Marcos Gongalves Gomes, Rodrigo Nogueira Tardin e Everton Molina Campos.

o trabalho de desenvolvimento do mercado
de sementes hibridas de hortalicas. Esse
trabalho gerou 6timos resultados e cinco anos

depois a Casa Bugre recebeu o convite da atual

Bayer Seminis para ser redistribuidor exclusivo de suas

sementes em todo o Estado de Séo Paulo. No ano seguinte

pensando em facilitar o acesso a seus clientes e distribuicao

de seus produtos, a Casa Bugre fez mais uma mudanca, agora

para a cidade de Indaiatuba no interior de S&o Paulo, onde se localiza

até hoje a matriz da empresa. (YY)
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S anos se passaram e a
Bugre
oportunidade de expansao.

Casa vislumbrou
Primeiramente fundou a unidade em
Teresopolis onde existe um grande
mercado de hortifruti. Essa regiao se
caracteriza por um grande nuUmero
de produtores rurais que abastecem
o Estado do Rio de Janeiro. Assim
como em S&o Paulo, o trabalho de
entender genuinamente os interesses
dos agricultores foi fundamental para
O sucesso da empresa na regido.
Anos mais tarde a unidade Rio de
Janeiro estendeu sua area atuacéo
para o Estado do Espirito Santo onde
atua nos mercados de café, mamao,
tomate, pimenta do reino e cacau e
para a Zona da Mata, Campos das
Vertentes e Regiao Leste do Estado
de Minas Gerais onde prevalece a
producéo de café, cenoura e tomate.

Durante esse periodo a empresa
que sempre esteve em busca de
atendessem  aos

solugbes  que

investiu

interesses dos produtores,

e colocou a disposicao dos seus
clientes diversas outras tecnologias
que proporcionaram maior eficiéncia,
qualidade e

produtividade  para

a lavoura. Com isso a empresa
aumentou seu portfélio, complementou
sua linha e conseguiu entregar mais e
melhor para o produtor rural.

No ano de 2014, a
estrategicamente decidiu expandir para

grandes culturas e por isso optou pela

empresa

abertura de uma unidade na cidade
de Angpolis, que
mudou-se para a cidade de Cristalina,

no Estado de Goias. Além da area

posteriormente

de grandes culturas, a unidade de
Cristalina também é
pelo cinturdo verde de Goiania. Além

do Estado de Goias é responsavel

responsavel

também pelo atendimento do Noroeste
de Minas Gerais, Tocantins e parte do
Par4 e Maranhé&o.

Prestes a completar 42 anos de
mercado, a Casa Bugre novamente
para

se reinventa, e melhor

atender aos interesses de seus
clientes esta fazendo uma série de
investimentos que serdo detalhadas
nas paginas a seguir. "A Casa Bugre
em 4 décadas foi responséavel por
alavancar o desenvolvimento de um
agronegdcio mais eficiente, rentavel
e sustentavel, através da sinergia
entre o conhecimento cientifico e as
reais necessidades dos produtores
rurais. A empresa se dedica a levar
para

mais precisa, oferecendo solucdes

esse  conhecimento quem
direcionadas e eficientes para seus
clientes” afirma Antdnio Carlos de

Andrade Maia, sécio da Casa Bugre.

E inegavel a contribuicdo da Casa
Bugre para o desenvolvimento do
agronegdcio brasileiro nesses Ultimos
42 anos, principalmente no setor de
hortifruti.
1000 clientes atendidos de diversas
culturas e regides do pais, ndo é de
se duvidar que a empresa ainda tenha

Atualmente com mais de

muito a contribuir com o setor e esta
trabalhando fortemente por isso. R

Ampliamos,
Criamos
tecnologias,
lancamos solucdes,
andamos ao lado
dos agricultores,
contamos

com equipes
competentes

e engajadas”.
Flavio de Medeiros Maia,

CEO da Casa Bugre
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Mergulhar nas
peculiaridades da
lavoura, entender

melhor os cultivos,
desenvolver novos
materiais, estabelecer
novas tecnologias

e um intercambio
com a pesquisa em
outros paises”.

Antonio Carlos de Andrade Maia,
acionista e Presidente do
Conselho da Casa Bugre

Abrangéncia
Casa Bugre no Brasil

CASA BUGRE
# Sede: Indaiatuba (SP)
# Unidades de Negdcio:
S&o Paulo — Rio de Janeiro — Goias
# Atende produtores em Sao Paulo, Minas Gerais,
Rio de Janeiro, Goias, Tocantins, Maranh&o, Para,
Distrito Federal e Espirito Santo
# Revendas, lojas e distribuidores
# Sao Paulo e Minas Gerais: 600 revendedores ; CANAIS
# Goias: 120 revendedores # Distribuicao: 70%

# 70 colaboradores # Venda direta: 30%
eoe
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Antonio Carlos de Andrade Maia,
acionista e Presidente do Conselho
da Casa Bugre

“Venho de familia humilde, sou empreendedor por natureza. Um belo dia recebi oportunidade
de empreender, e acredito firmemente que devo sempre proporcionar a outras pessoas a
mesma oportunidade que recebi, naturalmente considerando nesta deciséo varios fatores.
Criando assim um ciclo virtuoso onde todos crescem”

aia empreende h& quarenta
anos e adora ‘dar um carné’
para quem considera um bom

parceiro de negécios. E a maneira bem-
-humorada que o Fluminense de Petro-
polis usa para falar de profissionais que
enxerga como sOcios promissores.

Respira sementes, hortalicas e o0 su-
cesso dos agricultores ha quase 45
anos. Passou pela TopSeed (atual
Agristar), onde ficou durante doze
anos, até ser convidado para ser so-
cio da Casa Bugre. Nao saiu mais.
Comandou a corporacéo na expansao
fisica para Rio de Janeiro e Goiés.
Ajudou a fazer parcerias estratégicas,
fundou empresas, negociou com na-
cionais e multinacionais, investiu sem
cessar em Ciéncia e tecnologia e car-
rega na ponta da lingua o mantra méa-
ximo de seus 32 anos de Casa Bugre:

‘ter interesse genuino pelo agricultor’.

Maia agora traz toda a sua experi-
éncia para a nova jornada da Casa
Bugre. Com sua educagao, voz baixa
e olhos agugados, ele esta motivan-
do as equipes, abragando os sécios
e estabelecendo parcerias com em-
presas, instituicobes e universidades
interessadas em novas descobertas.
Seu objetivo é romper barreiras, di-
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ASSUMIMOS um COMPromisso
grande para atuar no Estado
de Sao Paulo, no Triangulo

Mineiro e Goias.

Pela localizacao estratégica,
a base foi transferida para
Indaiatuba em 1998, e desde
entdo desenvolvemos o
mercado na regiao”.

fundir novas tecnologias e promover
a disrupgao cientifica em beneficio
do produtor rural, trabalhando incan-
savelmente na busca por inovagao e
trazendo toda sua experiéncia para
um novo futuro para a empresa.

Dificil? Nao duvide do Maia. E nédo
recuse um carné se ele te oferecer.
Acompanhe.

AgroRevenda - Como foi o inicio
de sua carreira?

Antonio C. A. Maia -
balhadores. E logo cedo tive que ir a

Sou filho de tra-

luta. Trabalhava de dia e estudava a
noite. Com dezoito anos, entrei numa
empresa do agro, conhecida por Top-
Seed, atual Agristar, aliés, veio foi nesta
empresa que recebi oportunidade de

empreender. Permaneci neste empresa eee
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ANTONIO CARLOS DE ANDRADE MAIA,
ACIONISTA E PRESIDENTE DO CONSELHO

DA CASA BUGRE

# Casado
# Pai de 3 filhos
# 63 anos

por doze anos, até ser convidado para
entrar no quadro societario da Casa
Bugre, e contribuir para evolugdo dos
negocios da Bugre. A Casa Bugre fun-
cionava na capital paulista, na regiao
da Cantareira. No final de 1991, mudou
para Marilia. O intuito era mergulhar
mais nas peculiaridades das lavouras,
entender melhor os cultivos, desenvol-
ver novos materiais, as sementes hi-
bridas, estabelecer novas tecnologias
e um intercdmbio com a pesquisa. Era

uma regido de cultivo de tomate indus-
trial, plantado para processamento. O
desafio era introduzir novos hibridos
de tomate com capacidade produtiva
maior que 0s materiais convencionais
utilizados naquela época ou seja im-
plementar entrada de sementes com
maior potencial genético.

AgroRevenda - Como era o desafio?
Antonio C. A. Maia - Foi um desafio e
tanto, pois ndo se tratava apenas de

substituir uma semente por outra, ou
uma variedade por outra, se tratava
de um hibrido de maior valor agrega-
do, portanto precisdvamos encontrar
maneiras de facilitar utilizacdo de tais
materiais, como por exemplo produ-
zir mudas em ambiente protegido, em
bandejas de isopor, toda questdo do
transplante destas mudas, manejo no
campo. Naturalmente os profissionais
das diversas agro indUstria da época
tiveram papel extremamente relevante
nessa mudanca.

AgroRevenda - Os resultados

foram satisfatorios?

Antonio C. A. Maia - Sim foram excelen-
tes , aumento de produtividade saltava
aos olhos. Conseguimos desenvolver
um étimo trabalho de desenvolvimento
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de mercado. Esse trabalho de introdu-
¢do de novos hibridos de sementes
nas diversas culturas foi reconhecido
pelo mercado e nossa area de atua-
cao foi ampliada, assumimos um novo
desafio desta vez com uma companhia
de sementes conhecida na época por
Petoseed, hoje Bayer/Seminis, que se
tornou uma parceira importante na nos-
sa jornada desde entéo.

AgroRevenda - Por que entéo ir
para Indaiatuba?

Antonio C. A. Maia -
compromisso grande para atuar no Es-

Assumimos um

tado de Séo Paulo, no Triangulo Mineiro
e Goiés. Pela localizagao estratégica, a
base foi transferida para Indaiatuba em
1998, e desde entao desenvolvemos o
mercado na regido, desenvolvemos no-
vOs materiais, primeiro em sementes, e
na sequéncia, com a Supra Fertilizan-
tes, fertilizantes especiais, para uso
em momentos pontuais das culturas.
Durante a evolugao, percebemos que
ndo era necessdrio investir apenas na
nutricdo da planta, havia a importancia
da qualidade do solo, o que nos levou
a conexao com os produtos bioldgicos.

AgroRevenda - Essas quatro décadas
foram intensas em movimentacao,
compras, ampliagado e negdcios, nao?
Antonio C. A. Maia -
sa proximidade com o campo, fomos

observando certas necessidades dos

Sim, com a nos-

nossos clientes, muitos com proble-
mas de solo e pragas. Com base nis-
so nos investimos para trazer o melhor
aos produtores. Além da criagdo da
Supra Fertilizantes, em Piedade (SP),
investimos numa parceria com a Agri
Haus do Brasil, de Santa Cruz do Sul,
e a MFB, de Pouso Alegre Estado de
Minas Gerais, ambas trabalhando no
desenvolvimento de ativos bioldgicos.
Em 2012, trouxemos as empresas para
Salto e adotamos a marca Agrivalle.
Eram 27 sécios diferentes e o trabalho
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Com a nossa proximidade
com O campo, fomos
observando certas
necessidades dos Nossos
clientes, muitos com
problemas de solo e pragas.
Com base nisso nds
Investimos para trazer o
melhor aos produtores”.

foi trazer todos para o mesmo negocio
e atuar em total harmonia.

AgroRevenda - E depois veio a venda
para um fundo de investimentos. Como
foi isso?

Antonio C. A. Maia - A negociagdo com
fundo envolveu somente a Agrivalle,
naturalmente a Casa Bugre teve alguns
impactos, mas a Bugre manteve suas
atividades e compromissos com seus
parceiros normalmente incluindo a prépria
Agrivalle. Somos acionistas da Agrivalle e
estamos muitos contentes com evolugéo
dos negdcios, e plenamente satisfeitos
no que tange nossa relacdo com fundo
de investimentos e as pessoas a ele
ligadas. Este movimento que fizemos
se fazia necessério, investimentos que
precisdvamos fazer em varias frentes
como capacidade produtiva, acesso ao
mercado, investimentos em pesquisa,
etc. Tudo isto tem valos bastante
expressivo e encontramos socios ideais
com muita sinergia com tudo que
haviamos construido até entéo.

AgroRevenda - E a relacdo com

a Agrivalle hoje?

Antonio C. A. Maia - Nosso relaciona-
mento € 6timo, somos grandes parcei-
ros de jornada, temos grande acesso
aos materiais genéticos de bioldgicos
que estdo em linha hoje, mas também
possibilidades de acesso a pesquisa
desenvolvida pela cia. Agrivalle € um
dos nossos principais fornecedores.
Mas hoje, buscamos avangar numa
nova jornada, com pesquisa de ou-
tras companhias, parcerias, sem evi-
dentemente ferir nenhum de nossos
compromissos, nos precisamos levar
tecnologia ao agricultor para ele obter
melhor desempenho, produzir mais.
Existe muita coisa acontecendo na
pesquisa, mas tudo precisa chegar
ao campo resumindo precisamos en-
tender bem o Agricultor e encontrar
solugdes onde quer que ela estejam.
E 0 nosso viés. Precisamos aproximar
a pesquisa cientifica do agricultor, pre-
cisamos promover esta conexao, além

de ser um brago da industria, che-
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gamos aonde eventualmente ela nao
consegue chegar. Isso é o interesse
genuino pelo agricultor.

AgroRevenda - Duas parcerias da

Casa Bugre chamam a atengao

nessa nova fase: as parcerias

com a Krilltech e a Doroth?

Antonio C. A. Maia - A Casa Bugre vem
fortalecendo suas parcerias com em-
presas inovadoras no ramo agricola.
Uma dessas parcerias € com a Krillte-
ch, que desenvolveu a Arbolina, uma
nanoparticula que vem promovendo
uma verdadeira revolug&o na agricultu-
ra. A Arbolina é capaz de aumentar sig-
nificativamente a eficiéncia da planta,
fazendo com que ela absorva melhor
os nutrientes do solo, aumentando a
produtividade e reduzindo os custos de
producéo. A Casa Bugre esta orgulho-
sa em fazer parte desse processo de
inovagao e acredita que essa parceria
trara muitos beneficios aos produtores
rurais. Além da parceria com a Krilltech,
a Casa Bugre também tem trabalhado
com a Doroth, uma empresa que ofere-
ce solugdes em agricultura de precisao
biolégica. Essa parceria tem o objetivo
de levar aos produtores rurais técnicas
inovadoras e sustentaveis, promovendo
o desenvolvimento de uma agricultura
mais eficiente. A Casa Bugre acredita
gue essa parceria sera muito impor-
tante para o futuro da agricultura e se
orgulha em fazer parte desse processo.

AgroRevenda - Qual é o planejamento
da Casa Bugre para 0s proximos anos?
Antonio C. A. Maia -
Markestrat  para
planejamento da empresa para uma

Trouxemos a
nos ajudar no
visdo 2030. O mundo mudou, temos
mais informacéo, as novas geragoes
sabem usar bem as ferramentas e
conseguem gastar menos tempo e
energia. E um encontro de competéncias,
um somatdrio de sucessos.

Temos equipes altamente
qualificadas e dedicadas a crescer
e a ajudar nossas empresas

a crescerem. E agora, temos

uma Nnova geracao de pessoas
tecnicamente capacitadas, que
aceleram as solucdes para as
necessidades dos agricultores”.

AgroRevenda - Muitos amigos brincam
com O seu ‘jeitao’ para propor socieda-
de. Qual o critério que vocé utiliza?

Antonio C. A. Maia -
mos sempre atentos as pessoas, as

Na verdade, fica-

atitudes, a proatividade. Pessoas que
possuem um perfil de experiéncia e
conhecimento no ramo, que com-
partiiham dos nossos principios e
valores, e possuem um espirito em-
preendedor. Quando procuramos por
esse perfil nos deparamos com gente
de energia, que gosta de trabalhar e
ajudar os outros, com interesse genu-
fno pelos seres humanos, pelos pro-
dutores rurais. Ajudando no resultado
positivo deles e carregando paixao
pelo servigo. Assim, quando preciso
‘dar um carné’ para alguém, recorro a
gente com esse perfil (Risos).

AgroRevenda - Esta animado com

a nova fase e os desafios?

Antonio C. A. Maia - Demais, estamos
muito confiantes, nesta nova fase ire-
mos contar com uma geragao que
chega com muita energia e dinamismo,
muito conhecimento e experiéncia ape-
sar de jovens, na verdade ja estamos
juntos faz um bom tempo e é chegada
a hora de reconhecer todo potencial
desta geracao, muito feliz e agrade-

cido a eles pela confianga, contamos
ainda com time altamente treinado e
capacitado alguns ja estédo conosco ha
bastante tempo, temos muito orgulho
de todos 0s nosso profissionais.

Durante toda a nossa trajetéria, desde
1991, sempre tivemos a sensibilidade
de valorizar os interesses e principios
de todos os nossos soécios. Constru-
imos um sistema muito eficiente, des-
de a época dos primeiros sécios, que
ja se aposentaram. Investimos cada
vez mais para atender as expectativas
que estabelecemos para ndés mesmos.
Nossa esséncia sempre foi buscar
tecnologia para levar a quem precisa,
e 0s socios sempre compartiharam
desse mesmo objetivo. Pensamos jun-
tos e trocamos ideias. Temos equipes
altamente qualificadas e dedicadas a
crescer e a ajudar nossas empresas a
crescerem. E agora, temos uma nova
geracdo de pessoas tecnicamente
capacitadas, que aceleram as solu-
¢coes para as necessidades dos agri-
cultores. Entendemos que ninguém
consegue fazer tudo sozinho e, por
isso, buscamos trazer pessoas que
habilidades e
conhecimentos que nds nao temos,

possam acrescentar

tanto em areas técnicas quanto em
gestdo e comercializagao. Rl
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Solugdes tecnologicas
que transformam o Agro.

Se tem uma coisa que ndo muda na vida é que tudo estd em
constante transformagdo. Com o Agro ndo é diferente: é
preciso revolucionar a forma como produzimos alimentos,
numa transformag¢do propositiva e direcionada para uma
agricultura mais produtiva e sustentdvel. Por isso, nés da
Agrilife, buscamos constantemente solugdes tecnolégicas
inovadoras e sustentdveis para os desafios do setor agricola.

Inovacdo, transformagdo e paixdo pelo Agro, de ontem para o
futuro! Isso é o que nos move.




Para todo agricult
buscai inovagao,
eficiénciae produtlwdl e
em sua lavoura.

Temos um amplo portfélio de produtos e solugdes dlferencmdas.e
de alta tecnologia para atender de forma eficiente e otimizada as
diversas necessidades da sua lavoura.

Linha de Adjuvantes

Linha de Biologicos
ié(} Linha de Oleos Essenciais

L Llnha de Nutricao

é@ Linha de Produtos Especiais

@P Linha de Bioestimulantes
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Eles tém interesse genuino
no produtor rural

ssim que se chega a matriz

da Casa Bugre na cidade de

Indaiatuba-SP ou em qualquer
uma das demais unidades de Tereso-
polis-RJ ou Cristalina-GO, percebe-se
que desde a recepcionista até a dire-
toria da empresa, o interesse genuino
pelas necessidades do produtor rural
brasileiro prevalece ndo apenas nas
palavras, mas principalmente em atos.
Colocar o produtor acima de tudo é
uma condigdo inegociavel pela em-
presa. As necessidades deles é que
determinam o portfélio a ser oferecido
pela empresa, 0S servicos que serao
prestados, a definicao de parceiros, a
estratégia de curto e longo prazo den-
tre outras agoes.

Vista aérea da Casa Bugre - Unidade S&o Paulo (I'ndaiatuba).

De acordo com Antonio Maia, o inte-
resse genuino pelas necessidades do
produtor faz parte da esséncia da Casa
Bugre desde o inicio de suas ativida-
des: “Quando se trabalha com semen-
tes, e principalmente em materiais hi-
bridos de alta tecnologia, é exigido um
pouco mais de conhecimento e uso
de tecnologia pelo produtor para que
possibilite a planta expressar completa-
mente todo seu potencial genético em-
barcado na semente.” E foi com esse
objetivo, que no ano de 2003, a Casa
Bugre decidiu criar a Supra Fertilizan-
tes, industria de fertilizantes especiais
que atendia as necessidades nutricio-
nais das plantas com produtos especi-
ficos para determinadas fases do ciclo

da cultura. Os resultados obtidos por
esses produtos foram excelentes, e a
nova tecnologia trouxe melhorias nos
resultados de qualidade e produtivida-
de das culturas, melhorando assim a
rentabilidade do produtor.

Entretanto manter o interesse genuino
nas necessidades do agricultor era
algo que nao deixava de acompanhar
a equipe Casa Bugre na busca por
solucdes para as dificuldades dos agri-
cultores o que levou a casa Bugre aos
primeiros trabalhos com ativos bioldgi-
cos, a ideia era trabalhar em &reas de
uso intensivo, pois poderiam apresen-
tar resultados bastante satisfatério ao
introduzir produtos biolégicos ao ma-
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nejo regular do agricultor, naturalmente
observando quais os micro organismos
poderia trazer beneficios ao agricultor
e sua lavoura.

Nesta fase muitas andlises, pesqui-
sas e envolvimento com professores
e pesquisadores foram realizadas, e
a introdugdo dos ativos bioldgicos
ao manejo dos agricultores vem se
mostrando uma ferramenta de gran-
de importancia, naturalmente néo € a
Unica, mas uma “baita alternativa”, a
pesquisa de hoje estd bem avancada
e certamente vem contribuido para
cada vez mais para aumentar a ado-
¢éo dos biolégicos pelos agricultores.

A Casa Bugre vem investindo desde
de 2003 para encontrar solucdes para
o agricultor, quer seja em fertilizan-
tes especiais para uso em momentos
especificos das diversas culturas,
momento de alta demanda por nu-
trientes pela planta, mas também em
introduzir o manejo bioldgico para os
diversos cultivos. Estes investimen-
tos em pesquisa, associagado com
empresas e pesquisadores sempre
visando ganhos de produtividade,
ganhos de qualidade das diversas
cultura, sdo norteadores importan-
tissimos para todos da Casa Bugre,
e certamente para seus parceiros
nesta jornada, mas principalmente
para os produtores.

Outros investimentos e projetos fo-
ram conduzidos pela Casa Bugre
nas Ultimas 4 décadas, sempre
pensando na esséncia da empresa
de como atender genuinamente as
reais necessidades dos agricultores
brasileiros. Investimentos em novas
variedades de sementes, viveiros de
mudas para hortalicas e a Reserva
do Chef sado alguns dos exemplos
de interesse genuino da empresa
nos produtores rurais. R
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Estes investimentos em
Pesquisa, associacao com
empresas e pesquisadores
sempre visando ganhos

de produtividade, ganhos
de qualidade das diversas
cultura, sdo norteadores
importantissimos para todos
da Casa Bugre, e certamente
para seus parceiros nesta
jornada, mas principalmente
para os produtores”.

Antonio Carlos de Andrade Maia,
acionista e Presidente do Conselho da Casa Bugre

-_—r W
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‘Projeto MAIS’
é reserva do Chef

Sérgio Bisquolo Neto, Gerente e sdcio da Reserva do Chef:
“Controle total em nome da seguranca alimentar”.

ara a Casa Bugre, no entanto,

ter interesse genuino  nos

produtores rurais vai além de
apenas oferecer produtos de qualidade.
Levar informacdes, conhecimento e
experiéncia préatica para os produtores
terem sucesso no manejo de suas
lavouras também era essencial e
por isso no ano de 2013 foi criado o
PROJETO MAIS (Modelo Agricola de
Inovagdo Sustentavel). O conceito
inicial desse projeto foi de levar ao
agricultor vérias informagdes a partir de
um mesmo lugar.

A partir do investimento em uma
estrutura para producdo em cultivo
protegido, (inicialmente com cerca de 8
mil metros) trouxemos para este projeto
varias empresas parceiras que atuam
no segmento de cultivo protegido de
alta tecnologia no Brasil. Para isso
foram firmadas parcerias como a
industria de estrutura metélica, plastico,
irigagao,  sementes, fertilizantes,
biolégicos acessérios entre outros.
Centenas de agricultores estiveram
presentes no Projeto MAIS, recebendo
as informacdes geradas a partir do
aprendizado e experiéncia adquiridos
no dia a dia, aprendendo tecnologias
de ponta e levando todo conhecimento
adquirido para suas lavouras. Se hoje
temos produgao de hortalicas de alta
tecnologia no Brasil, podemos ter
certeza de que a Casa Bugre tem uma
participagdo importante nesse cenario.

O grande diferencial do Projeto MAIS

quando comparado a estacdes
experimentais ou eventos organizados
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por outras empresas para expor
tecnologias, é que o projeto se tratava
efetivamente de um negdcio e por
essa razdo era necessario ser viavel
economicamente. Isso atraia o produtor
rural”, completa Marcos Gomes, socio
da Casa Bugre.

O projeto atualmente esté localizado em
uma éarea de aproximadamente 30 mil
m?2 na Fazenda Monte D’este - Sitio Ito,
em Campinas (SP) e recebeu milhares
de produtores nos Ultimos anos que
visitaram a é&rea para aprender um
pouco mais sobre as novas tecnologias,
custo de producdo e manejo. “Por
muitos anos, durante a visita a feira da
HORTITEC, em Holambra, produtores
de vérias regides do Brasil aproveitavam
para conhecer e aprender com o Projeto
Mais”, adiciona Marcos.

Como sempre foi tratado como um
negoécio, o Projeto MAIS cresceu.
Novos investimentos foram feitos, a
qualidade dos produtos

assim como a produtividade. Foi entéao

melhorou

decidido dar uma marca a producao
que é a “Reserva do Chef”, que hoje
tem seus produtos comercializados

em grandes redes de varejo do Brasil
(Supermercados, Varejao etc.). Hoje
tomate Cocktall,
pimentao alongado colorido, pimentao

0 projeto produz

Blocky colorido, pepino e pimentao
snack e mini alface romana.

A partir de 2019, o projeto se estruturou
para entregar sua producgao diariamente
para as diferentes redes de varejo com
a ideia de entregar o melhor produto
para o consumidor final. A producao
possui um rigido controle de qualidade
através do monitoramento de dados
como umidade, ph, condugéo elétrica,
entre outros. Outro fator importante
¢ que quase 100% dos insumos
utilizados para controle de pragas e
doencas ¢é de origem bioldgica.

O espago ainda mantém trés tanques
para reservar a agua da chuva, com
capacidade total de oito milhdes de
litros. “Precisamos entregar qualidade,
seguranga alimentar e sabor para 0s
consumidores modernos. Além disso
existe uma grande preocupacao com a
sustentabilidade no projeto — 100% da
agua utilizada na irrigagéo € capturada
da chuva.

L

Hiroyuki Saziki, socio na Reserva do Chef:
“Entregar salde e qualidade aos consumidores”.

O projeto até hoje recebe produtores
de diversas partes do pais para
conhecer a estrutura e as tecnologias
empregadas. Para a Casa Bugre isso é
mais que um negdcio apenas, é pensar
no interesse genuino nas necessidades
do agricultor. R

Reserva do Chef: 50 mil m? de érea
coberta em Campinas (SP).
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Juntos com Maia eles trouxeram
a Casa Bugre ate aqui

men-d4 |\

Casa Bugre conta com a

trajetéria  de Mario César

de Campos, que comegou

Mario César de Campos, acionista da Casa Bugre.

trabalhando na Coopavel e depois na
IHARA, antes de se tornar socio da
Casa Bugre em 1994. A empresa, que

Ccomegou com apenas quatro pessoas,
cresceu ao longo dos anos e passou
por negociagbes com a Agrivalle e um
fundo de investimentos. Méario César
decidiu dar uma desacelerada no
trabalho devido a pandemia, mas ainda
participa das discussoes e decisdes da
empresa. Ele v& um futuro promissor
para a Casa Bugre, especialmente
com a visdo do Maia e a tradicdo de
respeito e equipe engajada, e esta
confiante em levar o nome da empresa
a novas fronteiras e cultivos.

“Vejo um futuro muito promissor para a
empresa, principalmente pela visao do
Maia e a tradicdo que marcou nossa
historia, de respeito e equipe engajada.
No passado quando comegamos com
biolégicos todos duvidavam e hoje
tudo hoje virou biologico. Estavamos
no caminho certo e seguimos no
caminho certo”. Rl

nténio Carlos da Camara Leal,

que desde jovem trabalhou

com agricultura e pecuaria e,
mais tarde, estudou Agronomia e traba-
lhou em grandes empresas do ramo de
sementes. Ele se tornou sécio da Casa
Bugre, uma distribuidora exclusiva da
multinacional Seminis, e enfrentou de-
safios em novos negécios, incluindo a
criagdo de uma nova unidade de nego-
cios em Minas Gerais. Embora esteja
parcialmente aposentado, ele ainda
esta envolvido com a empresa e tem
um projeto em andamento em Aragua-
ri. Leal vé sua carreira no segmento de
sementes como enriquecedora e dina-
mica, e ele continua a orientar os clien-

tes da Casa Bugre.

‘A nova fase da Casa Bu-
gre, para nos acionistas,
tem sido interessante.
Participamos sempre. E
necessario tomar de-

cisbes, estamos muito
unidos. Sempre com a
certeza de que ha gen-
te capacitada tocando o
negdcio. Ainda mantenho
outras atividades, mas os
clientes da Casa Bugre
ainda me consultam, pe-
dem orientacéo. Isso é
muito gratificante — mostra
que deixamos uma mar-
ca importante na vida de

muitos agricultores”. Rl

Antonio Carlos da Camara Leal, acionista da Casa Bugre.

AR98




Carlos Fabio Quintino Fernandes, acionista da Casa Bugre.

arlos Fébio Quintino Fernandes
€ um administrador de empre-
sas com origem em S&o Carlos

e criagdo em S&o Paulo. Ele cresceu ao
lado dos pais no sitio de laranjas em
Monte Azul Paulista, onde desenvolveu

seu amor pela roga. Apés a morte do
pai, ele deixou a faculdade para cuidar
do negdcio rural da familia, que foi ven-
dido mais tarde. Com seus contatos,
Carlos conseguiu um trabalho na Agro-
ceres, onde trabalhou com hortalicas e
milho, antes de se juntar a Horticeres
em Campinas. L4, ele conheceu Maia
e juntos abriram a Semefort. Ele tem
orgulho de ter feito muitos amigos e
clientes leais ao longo de seus 35 anos
no setor das hortaligas, e enfatiza a im-
portancia de respeitar tanto os agricul-
tores quanto os clientes para alcancar
um equilibrio saudavel no negécio. O
negoécio s6 é bom quando atende to-
dos os lados.

Tenho orgulho em dizer que os clientes
que atendi em 35 anos s&o meus amigos
até hoje. A empresa cresceu bastante,
mudou demais e agora € a volta ao ceme,
a preocupagao com os clientes”. Rl

arcos Gongalves Gomes, ca-

sado, pai de 2 filhos. Nascido

em Piacatu, cidade localizada
no Interior de Séo Paulo. Seu pai era
produtor rural e dono de revenda de
insumos agricolas, o que possibilitou
com que estivesse desde muito cedo
em contato com o mundo Agro. Foi
sem duvida, sua primeira grande esco-
la. Seu interesse genuino e entusiasmo
por esse segmento foi tanto que decidiu
cursar Agronomia. Apo6s formado, em
1986, adquiriu a revenda que era de seu
pai, juntamente com dois primos, que ja
trabalhavam na empresa, constituindo a
Agroprim, que, nessa época, era cliente
da Casa Bugre. Em 1.994, recebeu o
convite do sécio Maia para desenvolver
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cebola em Monte Alto, onde fundou a
Agromonte. “Nunca tinha visto um pé
de cebola”, brinca. Dois anos depoais, foi
convidado a ser sécio da Casa Bugre,
vindo a trabalhar na empresa atuando
no desenvolvimento de mercado no
Cinturdo Verde de Sao Paulo, compar-
tilhando a administragao da Agromonte
com um primo. “Sou muito grato a Deus
por colocar a Casa Bugre em meu cami-
nho, por fazer parte desse time, dessa
familia”, ressalta Marcos, emocionado.
“Uma estrada que chega perto de trés
décadas, mas que ainda esta longe de
terminar”. Conclui convicto de que o
compromisso e o interesse genuino pelo
produtor serdo sempre o0 propdsito que
norteara a Casa Bugre. 3

Marcos Gongalves Gomes, sacio gestor da Casa Bugre.
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Uma nova fase se inicia
na Casa Bugre

ntendendo um pouco mais da

histéria da Casa Bugre nas ul-

timas 4 décadas de atuagao, é
possivel chegar a conclusdo que se
trata de uma empresa de sucesso e
que muito contribuiu para o desenvol-
vimento do agronegécio brasileiro. No
entanto como diz o ditado, ‘0 que nos
trouxe até aqui ndo necessariamente
€ 0 gue nos levara para os proximos
40 anos’, é que a empresa resolveu se
reinventar e vem se preparando para
os desafios das proximas décadas. “O
mundo mudou muito desde o inicio da
Casa Bugre em 1981. Novas tecnolo-
gias, mudangas no comportamento do
consumidor, maior preocupagao com o
meio ambiente, inteligéncia artificial en-
tre outros fatores fizeram com que pre-
cisdssemos nos ajustar, mas é claro,
sem perder a esséncia da Casa Bugre
que é o Interesse genuino no Agricul-
tor” afirma Leandro Ribeiro Alves, sécio
da Casa Bugre.

Para auxiliar nesse processo, a consul-
toria em marketing e estratégia Markes-
trat foi contratada no final de 2022. ‘A
Markestrat est4 nos auxiliando na de-
finicAo de nossos novos objetivos es-
tratégicos bem como na definicdo dos
projetos estratégicos necessarios para
levar a Casa Bugre a dar passos mais
largos” afirma Everton Molina Campos,
diretor de Marketing.

Uma das primeiras decisdes tomadas
pela Casa Bugre estava relacionada a
definigdo de seu propodsito e qual de-
veria ser o posicionamento estratégi-

co da empresa perante 0 mercado. ‘A
Casa Bugre era reconhecida por mui-
tas pessoas do mercado como uma
redistribuidora de insumos agricolas.
Entretanto sempre acreditamos que
nosso papel era muito maior do que
ser um redistribuidor de produtos. Sim!
Redistribuimos diversos produtos, mas
também construimos industrias, traba-
lhamos arduamente para inserir novos
produtos no mercado e levamos co-
nhecimento a toda cadeia produtiva”
diz Leandro Pacheco, sécio da Casa
Bugre. Dessa forma, a empresa definiu
como seu proposito promover a siner-
gia entre o conhecimento cientifico e as
necessidades dos agricultores brasilei-
ros, se posicionando como uma plata-
forma de difusédo de novas tecnologias.

A atuacdo em grandes culturas tam-
importante
tomada pela empresa. Apds 2 anos

bém foi outra deciséo
atuando apenas no mercado de hor-
tifruti para os Estados de Sao Paulo,
Rio de Janeiro, Espirito Santo e Goi-
as, a empresa decidiu expandir suas
atividades e contratou equipe para
atuar em areas de cereais e café ex-
pandindo também sua &rea de cober-
tura para os Estados do Tocantins,
Minas Gerais, Pard e Maranhéo.

Outros investimentos também estéo
sendo feitos como o fortalecimento da
area de desenvolvimento de mercado,
a criacdo de uma area de vendas di-
gitais e a estruturagado de uma robus-
ta area de marketing estratégico bem
como um centro de servigos comparti-

lhados que atendera as 3 unidades de
negoécio da empresa proporcionando
eficiéncia e agilidade.

E para marcar a mudanga para essa
nova fase da companhia, foi realizado
um trabalho de re-branding da marca
Casa Bugre. Essa nova marca foi mo-
dernizada refletindo a nova fase da
companhia, mas manteve a tradicional
folhinha para que a empresa nunca es-
queca de sua esséncia... 0 interesse
genuino no agricultor rural.

Propdsito e plataforma

de difusao de

novas tecnologias
“Compreender as reais necessidades
do produtor rural, fomentando a ino-
vagao em parceria com a pesquisa
cientifica, impulsionando a evolugéo
da agricultura brasileira para um fu-
turo prospero e sustentavel. Este € o
propdsito da Casa Bugre e o que di-
recionara nossas agbes estratégicas
daqui para frente”, coloca com orgu-
lho Everton Molina Campos, diretor de
marketing da companhia. E realmente
esse proposito é de se orgulhar, pois
busca identificar na comunidade cienti-
fica inovagoes disruptivas que atendam
aos interesses dos produtores rurais
em todo pais. Pesquisas essas que
muitas vezes se perdem nas gavetas
das universidades e perdem a chance
de transformar a vida de milhdes de
pessoas no mundo. S&o tecnologias
que poderiam trazer maior eficiéncia,
rentabilidade e sustentabilidade para
toda a cadeia produtiva, mas que aca-
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bam sendo arquivadas por falta de co-
nhecimento da academia sobre como
colocar esse produto a disposigdo dos
agricultores. O ponto é que falta um im-
portante elo entre o produtor e a pes-
quisa cientifica, e a Casa Bugre enten-
de que é seu papel como companhia
ser esse elo. Aligs toda sua histéria de
mais de 40 anos ja comprova esse pa-
pel. A empresa investiu no passado em
fertilizantes especiais quando poucas
pessoas acreditavam na tecnologia.
Depois foi uma das pioneiras a enten-
der o impacto que a vida do solo tem
na produtividade da planta, e encontrar
a solugdo nos produtos bioldgicos.
Agora a Casa Bugre esta trabalhando
com mais duas empresas (Krilltech e
Doroth) que desenvolveram tecnolo-
gias disruptivas dentro das universida-
des e estdo buscando seu espaco no
mercado. “E nosso papel auxilid-los
nessa jornada. Nossa expertise € enten-
der as necessidades dos agricultores e
levar solugbes que atendam seus obje-
tivos. Conhecemos como poucos como
se desenvolve um produto inovador no
campo e colocé-lo a disposicao para uso
pelos agricultores. Por isso entendemos
que podemos ser 0 elo entre a pesquisa
e 0 homem do campo, ser uma platafor-
ma para difusao de novas tecnologias”,
coloca Arthur Miguel da Silva, sécio da
Casa Bugre.
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Compreender as reais

necessidades do produtor rural,

fomentando a inovacao em

parceria com a pesquisa cientifica,

impulsionando a evolucao da

agricultura brasileira para um

futuro prospero e sustentavel.

Este é o propdsito da Casa Bugre

e 0 que direcionara nossas acoes

estratégicas daqui para frente”.

Everton Molina,

Diretor de Marketing da Casa Bugre

Esse posicionamento é parte de toda
estratégia de crescimento da compa-
nhia, e por isso a empresa elencou 3
pilares que irdo direciona-la estrategi-
camente para 0s proximos anos.

E o propdsito de ser o elo entre a pes-
quisa e o produtor rural esté apenas co-
megando e com certeza novidades virdo
em breve. “Estamos conversando com
outros pesquisadores e startups com

tecnologias disruptivas desenvolvidas e
alinhadas as necessidades dos agricul-
tores brasileiros para parcerias estratégi-
cas. Em breve teremos novos langamen-
tos. Entretanto estamos abertos a novas
empresas que atendam aos nossos ob-
jetivos e valores para parcerias. Nossa
histéria comegou de difusores de tecno-
logia comegou h& mais de 40 anos e néo
tem data para terminar”, conclui Rodrigo
Nogueira Tardin, sécio da Casa Bugre.m
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Flavio de Medeiros Maia,
socio e CEO da Casa Bugre

“Precisamos gerar valor para o agricultor e a cadeia inteira”

lavio de Medeiros Maia, socio
Fe CEO da Casa Bugre. Ele tem
o rosto jovem. E olhos e sorriso
largos. Como diz o ditado, ‘conhece do
chao da fabrica ao andar da diretoria”.

Mas néo s6 de visitar, o que fazia
desde crianca.

Antes mesmo de concluir a faculdade,
ja tinha passado pela expedicdo até
area financeira. “E gostei do negécio”,
fala bem-humorado. Viajou o pais em
inlmeras tarefas durante o processo
de crescimento vigoroso da Casa
Bugre desde os anos 1990.

Hoje, a governanca estd nas maos
desse fluminense de Petrépolis. E o
futuro também. Flavio é o arquiteto da
estrutura que vai suportar a Casa Bugre
nos proximos anos de avanco.

AgroRevenda - Como esta sendo

o seu trabalho atualmente a frente

da nova Casa Bugre?

Flavio de Medeiros Maia - O desafio ¢
gigantesco. Estar a frente de uma
empresa que durante 4 décadas tanto
contribuiu para o desenvolvimento do
agronegécio brasileiro é um grande
desafio. Mas por outro lado, sabemos
que se nao perdermos a esséncia
de nossa empresa de ter interesse
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Estamos centralizando os
processos, a administracao, os
interesses genuinos do negodcio
em cada area. Tendo como ideia
geral caminhar juntos, pensando
O negocio de maneira global.
Mas analisando bem a forca de
um produto em um lugar, as
caracteristicas de lavoura em
outra regiao. Temos estruturas
relativamente diferentes

genuino nas necessidades dos
agricultores brasileiros, a chance de
sucesso é muito grande. Meu papel é
liderar um time altamente competente
para atingir aos nossos objetos e
podermos levar a Casa Bugre a mais

uma grande fase de sucesso.

AgroRevenda - Como é trabalhar
em uma mesma empresa desde
o inicio da profisséo?

Nnos estados”.

Flavio de Medeiros Maia - Sempre
trabalhei no Grupo Casa Bugre. Sempre
tive vontade de trabalhar no negdcio,
comecei na expedicdo até acender a
area financeira Em 2012, comegou o
caminho da formagédo Agrivalle, que na
época estava espalhada em trés marcas
em trés locais diferentes. O desafio foi
consolidar toda a operagcdo em um
Unico site, na época, para Salto/SP Um

imenso aprendizado! Tive oportunidade eee
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de conhecer do chéo de fébrica a gestéo
da estratégia da companhia.

AgroRevenda - E entao?

Flavio de Medeiros Maia - O negdcio
cresceu e em 2020 a Agrivalle recebeu o
investimento do fundo Tarpon/10b, nesse
momento tive a felicidade de ocupar a
cadeira de CFO até 2022. Todos esses
fatos me prepararam para esse novo
desafio que € de guiar a Casa Bugre
para um novo ciclo de crescimento
levando nosso propdsito adiante.

AgroRevenda - Como vocé esta sentindo
o caminhar desse projeto?

Flavio de Medeiros Maia - Nos nos
preparamos para esse momento
com cuidado, fizemos movimentos
estratégicos, logisticamente com
as transferéncias das unidades de
negécio de GO para Cristalina e
do RJ, que estd em andamento,
para Nova Friburgo, além da
modernizagao da unidade de SP em
Indaiatuba. Outro ponto importante e
de adotarmos solucdes digitais para
agilizar a tomada de decisao e ajudar
o pessoal de campo a fazer negécio.
Construgdo de um plano estratégico
robusto para suportar o crescimento
dos préximos anos.

AgroRevenda - A gest&o vai mudar muito
nesta nova fase?

Flavio de Medeiros Maia - A ideia e evoluir
sem perder a esséncia. O que quero
dizer com isso, claro que teremos
mudancas na gestao e nos processos,
deixando nosso negoécio cada dia
mais profissional com a velocidade
e assertividade que o negdcio exige.
Porém o que nao podemos perder
0 que nos trouxe até aqui, que é o
“Interesse genuino no produtor rural”,
esse é o norteador. Nesse sentido,
estamos implantando processos que
possibilitem nossa equipe participar
cada vez mais ativamente na vida
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do agricultor, auxiliando na tomada
de decisdo, do comego ao fim da
jornada do produtor. Vamos mesclar
os formatos de transferéncia de

conhecimento  tanto presencial e
digital, levando o que temos de melhor
de conhecimento e produtos. Outra
caracteristica importante dessa esséncia
e do respeito as regionalidades dos
pois tem necessidades

diferente nas diferentes regides, nao s6

agricultores,

tecnicamente, mas também de negdcio.

AgroRevenda - Qual o futuro

da Casa Bugre?

Flavio de Medeiros Maia - Nossa jornada
e de trazer o que existe de melhor
para o produtor, para isso inovagao
¢ fundamental, assim acredito que

uma funcdo primordial da Casa
Bugre é ser elo entre a tecnologia e
o agricultor. Somos uma Plataforma
de Difusdo de Tecnologias, buscamos
boas tecnologias,
de pesquisadores,

respeitando os acordos ja assumidos,

sejam  proprias,
empresas etc.,

e usar nossa forga técnica e comercial

para levar essa solugcdo para o
agricultor. Para isso estamos dobrando
o tamanho da equipe. Capacitando
a todos,

plataforma digital especifica, e estender

inclusive vamos ter uma

essa assisténcia aos produtores rurais
e parceiros. Em suma, modernizar o
que vinhamos fazendo. Temos que
propor coisas diferentes porque o
mercado muda sem parar. Tudo com
o0 apoio dos sdécios. Uma jornada
dificil, trabalhosa,
todo o sentido para quem esta do

mas que faz

outro lado, quem recebe 0s nossos
produtos e servigos.

AgroRevenda - Nesta linha, as parcerias
ganham forga, certo?

Flavio de Medeiros Maia - Bastante.
Por isso queremos convidar novos
parceiros. Quem tem uma tecnologia
que faz sentido ao agricultor pode
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Quem tem uma tecnologia que
faz sentido ao agricultor pode
NOS procurar porgue vamaos
tocar projetos juntos. O Brasil

é um celeiro de boas ideias de
tecnologia e producdo. Nossas
safras crescem sem parat,
produzimos e vendemos no
mercado interno e no exterior
continuamente. Entretanto,
temos que incentivar a geracao
de novas tecnologias e exporta-
las, para também sermos
referéncia cientifica no mundo”.

nos procurar porque podemos
projetos juntos. O

Brasil € um celeiro de boas ideias

desenvolver

de tecnologia e producdo. Tanto é
que ja estamos operando assim que
firmamos parcerias com startups do
agro como a Krilltech e a Doroth, que
tem solugdes inovadoras que tem
um imenso potencial de transformar
a vida dos nossos clientes, é isso
que buscamos nas parcerias, além
de também estarmos alinhados com
a vanguarda tecnoldégica nossos
parceiros de longa data a Agrivalle
e Bayer/Seminis.

AgroRevenda - A nova Casa

Bugre chega 1a?

Flavio de Medeiros Maia - Nao tenho
duvidas que sim, mas acredito que
para ndés & mais importante 0 caminho
que a linha de chegada. Fazer diferenga
para o produtor € a nossa maior meta.
Para isso criamos uma boa base, um
time que tem experiencia e que é do
business. Ferramentas que vao ajudar
a ter solugbes mais assertivas e diretas,
trabalhar mais como ‘atirador de elite’
do que ‘tropa de choque’. Pode ter
certeza de que iremos surpreender o
mercado nos proximos anos. AR
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Artur Miguel da Silva

ilho de produtor rural, sempre
viveu ligado ao campo com 16
anos ingressou No curso técnico

em agropecuario na Escola Agrotécnica
Federal de Bambui, MG.

Comegou a carreira profissional em
1999 como gerente de fazenda de
café em mg, iniciou na area comercial
em 2001, como desenvolvimento de
mercado em Minas Gerais, em 2002
mudou para Cristalina, GO, continuado
na érea comercial, onde conheceu a
Casa Bugre.

Sua histéria na Casa Bugre comegou

em 2009 como RTV Goias, em 2012 foi
promovido a gerente da regional Goias

AR98

Estamos estruturando a

Casa Bugre para os proximos
40 anos, acreditamos nas
pessoas, acreditamos do agro,
acreditamos do Brasil.

Vamos com certeza contribuir
para um desenvolvimento

do nosso pais”.

e em 2014 tornou soécio do grupo  Goias instalada na época em Andpolis,
assumindo a gestéo junto com outro GO, recentemente transferida para
socio da unidade da Casa Bugre em  Cristalina, GO. AR

# 44 anos
# Casado / 2 fihos

# Técnico Agricola
# Natural de Jodo Pinheiro (MG)
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Leandro Ribeiro Alves

ascido em Sao Joaguim da
Barra — SR Criado em Ipua-
SP aos quatorze anos de

idade se mudou com os pais para
Ipameri-GO para plantar soja, criado
no campo vivenciando a lida diaria
de seus pais e contribuindo da forma
que podia pela pouca idade e tempo
dedicado aos estudos, desde cedo
entendeu os valores da familia e as
dificuldades do campo. “E preciso
buscar conhecimento para aumentar
a producgéo, dar sustentabilidade pro
negoécio e qualidade de vida para as
pessoas que fazem parte do processo”,
e foi assim que decidiu ingressar na
escola agrotécnica de Urutai- Go em
2001 em busca de conhecimento.

Apos se formar, recebeu o convite de
trabalhar com a cultura do café, em
uma propriedade na qual ja havia feito
estagios e la ficou por quatro anos.
Decidiu ingressar na area comercial,
na qual sempre admirou, indo entao
para Cristalina-GO onde conheceu a
Casa Bugre.

Atuou diversos anos na area comercial
no municipio e regido e buscando
solugbes para o Agro conheceu a
Casa Bugre.

Comegou sua histéria na empresa
como  Representante
Vendas em 2017 e foi em agosto de

Técnico de
2022 que recebeu o convite para se

tornar sécio do grupo, “E com grande
satisfacédo eu aceitei. Para mim, além

AR98

As pessoas tém um papel
fundamental no sucesso de uma
empresa. Eu confio muito no nosso
time e sei que sao os melhores, a
satisfacao dos nossos clientes e
parceiros N0os Mostra isso”.

da realizagdo de um sonho, ¢ um
reconhecimento, afinal as empresas
sdo feitas por pessoas”.

Atualmente fica como Diretor Comercial
na unidade de Cristalina-Go e dirigi uma

equipe que atua em vérios estados. ‘As
pessoas tém um papel fundamental no
sucesso de uma empresa. Eu confio
muito no nosso time e sei que sdo os
melhores, a satisfagdo dos nossos

clientes e parceiros nos mostra isso”. AR

# 38 anos
# Casado / 2 filhos

# Técnico Agricola —/CEFET
- Urutal (GO)
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Rodrigo Nogueira Tardin

ascido na zona rural, filho

de produtores rurais, sempre

que recebia na lavoura da
familia algum profissional, que ia
dar assisténcia ao cultivo, sempre
pensava em um dia poder contribuir
com outros produtores a produzir
com qualidade e sustentabilidade.
que
visita de um profissional alguma

“Sempre recebiamos uma
informacao nova chegava e isso nos

ajudava muito”.

Por isso apds a chegada da EFA
(Escola Familia Agricola) a sua regio,
foi cursar o curso técnico, sendo o
primeiro Técnico formado na regido a
trabalhar com assisténcia e vendas aos
produtores da regiao serrana do Rio.

Assim que formou teve a oportunidade
de comegar a realizar seu sonho, indo
trabalhar em uma revenda da regiao
que tinha como principal objetivo
contribuir com o sucesso do agricultor.
momento o  melhor

“Tive nesse

professor que poderia ter (Carlos
Dantas), proprietario da loja que hoje

além de cliente é um grande amigo”.

Depois de trabalhar em uma regido
importante na produgao de tomates
do estado voltou a sua cidade onde
foi trabalhar em uma grande revenda,
e teve mais um grande professor (José
Rezende), proprietario que lhe ensinou
a arte de negociar. E Ilhe proporcionou
também o primeiro contato com a Casa
Bugre e a linha de bioldgicos. Apds a
saida dessa empresa e trabalhar em
outro distribuidor do ramo, aconteceu

AR98

entdo a chegada a Casa Bugre.

Em setembro de 2011 ingressou como
RTV e um ano apods foi convidado a
ser socio da empresa, acontecendo
assim como ele mesmo disse 0 passo

AQui me sinto em casa e
realizado, contribuimos
diretamente com o sucesso
do agricultor, meu sonho de
menino foi realizado”.

D btigre

# 42 anos
# Casado / 1 filho
# Técnico Agricola

mais importante da vida profissional,
“aqui me sinto em casa e realizado,
contribuimos ~ diretamente  com o
sucesso do agricultor, meu sonho de

menino foi realizado”. R
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Leandro Pereira Pacheco

ilho de uma familia de pequenos

produtores  rurais, Leandro

é conciso, direto. Comegou
a trajetéria profissional assim que
em 2001 no IBELGA,

trabalhando em uma fazenda.

se formou,

Seis meses depois, foi prestar servigo
a uma distribuidora de sementes
no Rio de Janeiro. Trés anos mais
tarde, montou uma revenda em
sociedade com um amigo. Loucura
total. “E aquela vida alucinada que
vocés conhecem bem. Uma revenda
tipica, com foco no varejo, atendendo
diretamente o produtor. Essa revenda
hoje ¢ um grande parceiro e cliente
nosso”, aponta. Em 2008, saiu, ficou
pouco tempo em compra e venda
quando

apareceu uma chance para trabalhar

na area de distribuigdo,

na Casa Bugre, uma empresa de
bioloégicos, dica do Rodrigo. “N&o
acreditava muito nessa tecnologia,
mas a necessidade falou mais alto,
fui visitando o0s produtores que
trabalhavam e seus resultados me
surpreenderam, e assim comecei
como Assistente Técnico na Casa
Bugre em 2010, no Rio de Janeiro.
Eles montaram a unidade em
Teresopolis em fevereiro de 2011
e me tornei Representante Técnico
de Vendas. E as coisas seguiram

melhorando”, afirma.

Sete
passou

meses depois, Leandro
a Geréncia Comercial.
Em 2012, entrou na sociedade e,
depois de oito anos, assumiu a

gestao. “Posso dizer que foi uma
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Hoje, faco a gestao da unidade,
Nosso grande know-how é
negociar. E o que a gente sabe
fazer, buscar solucdes que
atendam ao interesse genuino
pelo produtor rural”.

estrada percorrida com satisfagao

e bons resultados. Um desafio
muito legal. Hoje, faco a gestao
da unidade, nosso grande know-
how é negociar. E o que a gente
sabe fazer, buscar solugdes que
atendam ao interesse genuino pelo

produtor rural.

# 40 anos
# Casado e dois filhos

# Técnico Agricola /

Administrador de Empresas

Sempre acreditei que nao podemos
perder tempo com agdes que unidades
centralizadas possam fazer, por isso
estamos criando uma unidade para cuidar
dessas agdes, isso facilita a operacéo. Tanto
que fago diregdo comercial, assisténcia,
senvico, para os estados do Rio de Janeiro

e Espirito Santo”, aponta com seguranca. AR
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Everton Molina Campos

origem desse ribeirdo-pretano

nao veio da producéo agricola

propriamente dita como seus
pares de Casa Bugre, mas o amor pela
producao de alimentos foi fundamental
para a escolha de sua profisséo. Filho
de um comercidrio e de uma dona
de casa, cresceu cultivando frutas,
verduras e legumes junto com o pai
m um terreno da familia localizado ao
lado da casa onde morava. “Eu e meu
passavamos horas cultivando laranja,
goiaba, jabuticaba etc. para consumo
proprio e algumas vezes dodvamos
vizinhos. Os bons momentos junto
com meu pai cultivando vao ficar para
sempre na minha memoéria e com
certeza influenciaram na escolha da
minha carreira”.

Fez faculdade de agronomia na
UNESP Jaboticabal, e durante uma
semana cientifica teve oportunidade
de assistir a uma palestra do Dr.
Marcos Fava Neves sobre Marketing
“Me
tema e naquele

Aplicado ao
pelo

Agronegdcio.
apaixonei
mesmo dia decidi que iria trabalhar
com marketing o resto da minha
carreira”. Everton entao se
aproximou do professor Marcos e
apds sua graduagdo ingressou no
Grupo PENSA que anos mais tarde
se transformaria em Markestrat.
Durante o periodo que esteve no
PENSA/Markestrat teve oportunidade
de fazer um mestrado na USP em
énfase em

Em 2007

Administragdo  com

marketing e estratégia.
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Trabalhar pela Casa Bugre

e colocando acima de tudo

O interesse genuino pelas
necessidades do produtor rural,
me faz lembrar qual o meu
verdadeiro proposito como
profissional e por isso ndo tinha
COMO recusar o convite”,

recebeu convite para ingressar no
Centro de Servigos em Agribusiness
la ficou por 6
anos trabalhando em projetos de

da PwC e por

consultoria em estratégia em diversas
areas de negécio e diferentes tipos
de clientes dentro do Agronegdcio.
Apds a PwC recebeu o convite para
assumir como gerente de marketing a
Ourofino Agrociéncia onde ficou por
8 anos quando recebeu convite para
ser diretor de marketing da Agrivalle
onde teve oportunidade de trabalhar
com o Antonio Carlos Maia e seu filho
Flavio Maia. No final do ano passado,
Maia e Flavio convidaram Everton a
assumir a Diretoria de Marketing da

# Casado / 2 filhas
# 43 anos

# Engenheiro Agrénomo

Casa Bugre Brasil e liderar a area
comercial da unidade de negdcio
S&o Paulo colaborando com o novo
projeto de expansdo da empresa.
“Quando me formei em agronomia, fiz
um juramento de nao me deixar cegar
pelo brilho excessivo da tecnologia,
esquecendo-me completamente das
necessidades do homem do campo e
da relagéo com a natureza. Trabalhar
pela Casa Bugre e colocando
acima de tudo o interesse genuino
pelas necessidades do produtor
rural, me faz lembrar qual o
meu verdadeiro propdsito como
profissional e por isso nédo tinha
como recusar o convite”. Rl
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marcas e produtos comercializados

SEMINIS / BAYER

Tomates

TOMATE HIB. COMPACK

TOMATE HIB. CORONEL (SVTH0361)
TOMATE HIB. SVTX6258

TOMATE HIB. SHIN CHEON GANG
TOMATE HIB. DRC 564

TOMATE HIB. GUMGANG

Couve-Flor

COUVE-FLOR HIB. BARCELONA CMS
COUVE-FLOR HIB. VENEZA
COUVE-FLOR HIB. VERONA CMS

Cebola

CEBOLA HIB. DUSTER
CEBOLA HIB. AKAMARU
CEBOLA HIB. NOMAD
CEBOLA HIB. IMPERATRIZ

Couve-Brocolis
COUVE-BROCOLIS HIB. LEGACY
COUVE-BROCOLIS HIB. BC 1691

AGRIVALLE AGRILIFE

Biologicos
BIONEXUS
BIOROOF
BIOFENCE
BIODOBLE
BIOGRUN
BIOGREAT

Nutricao
AMINOSOIL
BOROPLEX
EFETIVE R
FERTI NK
FERTIFILL
FINALISER
HIPERFIXX
HUMISET
MAXICALCIO
ORGANOCALCIO
PLEXXUX MN

Nutricao
FIELDMAX SB

STIMULIFE ALGAE

Estimulantes

STIMULIFE RADICE

Milho
MILHO HIB. AG 1051

Repolho
REPOLHO HIB. ASTRUS PLUS
REPOLHO HIB. RED DINASTY

Cenoura

CENOURA HIB. SV 7390DT
CENOURA HIB. EX 4098
CENOURA HIB. JULIANA

Alface

ALFACE LUCY BROWN PELETIZADA
ALFACE CRESPA LETICIA

ALFACE CRESPA AMANDA PELET

Abobrinha
ABOBRINHA HIB. ANASTASIA
ABOBRINHA HIB. PX 7051

Oleos Essénciais
ESSENCELIFE SPREAD
Essencelife Multi

Adjuvantes Especiais
VPR PRO

Dioxide

Dioxi Plus (Sanitizantes)

KRILLTECH

ARBOLINA (NANO AGTECH)

DOROTH

SERVICO - QUANTIFICAGAO E MONITORAMENTO

DE MICRORGANISMOS NO SOLO




Bioestimulantes

Stimulife
Radice

Rico em substdncias orgdnicas, Stimulife Radice foi
desenvolvido para estimular e fortalecer o sistema
radicular, promovendo um enraizamento mais profundo
e sauddvel e permitindo que a planta absorva de forma
mais eficiente os nutrientes presentes no solo.

ALEIRE % FUOPARANDA

Stimulife
Algae

Sua férmula orgdnica e inovadora, possui extrato de
algas e aminodcidos, proporcionando o estimulo
vegetativo necessdrio para auxiliar as plantas a
suportarem as adversidades climaticas, mantendo seu
desenvolvimento e promovendo uma colheita mais
produtiva.

)
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Agrilife,
a marca Casa Bugre ‘ ‘

e existe uma coisa que nao

A Agrilife vai englobar um
> sgronegbeio nio & difbrente. A portfolio moderno, tecnoldgico
sociedade em geral estd solicitando e SUSteﬂtéveL mas que aC|ma

ao setor uma (r)evolucdo na forma

como o almento & produzido de tudo atenda as necessidades

atualmente. Buscam por produtos e

solugoes aue sefam mais efcientes dos produtores rurais. Para isso

no uso de recursos naturais e tragam

maior produtividade para as lavouras estamos tra balha ndo em Conjunto

com o menor impacto possivel ao

meio ambiente. com parceiros estratégicos
Atenta a essas mudangcas, a Casa Bugre para |evar Ofertas de Va|OI’

decidiu contribuir com essa agenda

de transformagdo propositiva para o dlferenC|adaS a Cada Um de

agronegdcio, e por isso esta langando

muda na vida, é que tudo esta
em constante evolucdo. Com

uma marca propria de produtos e ﬂOSSOS C|IenteS”
servicos que atendam a esse fim.

‘A Agrilife vai englobar um portfélio Everton Molina,
moderno, tecnoldgico e sustentéavel, Diretor de Marketing da Casa Bugre

mas que acima de tudo atenda as
necessidades dos produtores rurais.
Para isso estamos trabalhando em
conjunto com parceiros estratégicos
para levar ofertas de valor diferenciadas
a cada um de nossos clientes” afirma
o diretor de marketing da Casa Bugre
Everton Molina Campos.

A Agrilife € uma marca que além de ja
nascer com um nobre proposito, também
j& nasce com um grande portfélio. Ao
todo sao 18 produtos divididos em 6
linhas (Biodefensivos, Bioestimulantes,
Nutrigao, Oleos essenciais, Adjuvantes e
Produtos especiais).

Os produtos da Agrilife serdo comerciali-
zados pelo time da Casa Bugre em sua
area de atuacado, e novos produtos. Rl
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0stos de microrganismos,
para proteger suas culturas de
forma eficiente e mais sustentavel.

Linhade
Produtos Biologicos

BioNexus

Nematicida Biolégico

BioRoof

Fungicida Bioldgico

s BioFence

Fungicida Bioldgico
BioDoble

Fungicida Bioldgico

BioGrun

Inseticida Bioldgico

BioGreat

Inseticida Biolégico

Conhec¢a
ossas Solugdes

agrilifetech.com.br

AGRONOMICO; CONSULTE SEMPRE UM AGRONOMO; INFORME-SE E REALIZE O MANEJO INTEGRADO DE PRAGAS; SIGA AS ORIENTACOES DA
BULA PARA O DESCARTE CORRETO DAS EMBALAGENS E RESTOS OU SOBRAS DE PRODUTOS; LEIA ATENTAMENTE E SIGA AS INSTRUCOES
CONTIDAS NO ROTULO E NA BULA OU FACA-O A QUEM NAO SOUBER LER; E UTILIZE OS EQUIPAMENTOS DE PROTECAO INDIVIDUAL.

[ATEN GCAO  ESTE PRODUTO E PERIGOSO A SAUDE HUMANA, ANIMAL E AO MEIO AMBIENTE; USO AGRICOLA; VENDA SOB RE(EITUARIO]
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2013

Fundagéo do Projeto MAIS e da
Reserva do Chef, em Campinas (SP);
Investimentos no ‘Projeto Mais’.

2012
Fuséo das Marcas Supra, Agrihaus
e MFB, com a criagao da Agrivalle;

2014
Fundacéo da
Casa Bugre

2020
Nova Jornada
Agrivalle.

A Agrivalle

2023

Nova Marca
Casa Bugre;
Langamento

da Agrilife.
Parceria com a
Krilltech e Doroth.

D

Interesse Conuing
pelo Ageicilton

2011
Fundagéo da Casa
Bugre Rio, em
Teresopolis (RJ).

CASAY
BICHE

CASA™Y
74

2007
Desenvolvimento
de biolégicos com a MFB;
Agricola - Controle de
pragas e doengas foliares;
Investimentos na Horticeres
Sementes, em Indaiatuba (SP).

F& Agrilife
&)

KRILLTECH

ARG ALTECH

1992

Muda para Marilia
(SP) e inicia
desenvolvimento
de mercado de
sementes hibridas
de hortaligas.

1981
Fundada em
Séao Paulo como
importadora e
distribuidora de
sementes de
hortalicas.

1997
Firma contrato
com a Seminis
para venda de

sementes.

TN
== Seminis

‘\\-..-f

2004
Primeiros trabalhos de desenvolvimento de
biolégicos em parceria com a Agri Haus do
Brasil. Primeiros biolégicos de controle de
doencas de solo.

2003

Surgimento da Supra Fertilizantes
(Industria de Fertilizantes Especiais)
— Desenvolvimento de Fertilizantes
Especificos para cada cultura.

1998

Avanca no mercado de hortaligas no interior
de Sao Paulo, Tridngulo Mineiro e Goiés;
Muda a sede para Indaiatuba (SP).



~ Para auxiliar os agricultores a obterem
~ uma aplicagdo mais eficiente e
rentdvel em suas lavouras.

I:inha de
Oleos Essenciais

Essencelife

Q
XC

Adjuvante Multifuncional que contém em sua
composicdo mix de Oleos Essenciais: Oleo de Neem,
Citronela e D-Lemonemo. Otimiza a eficiéncia das
caldas de pulverizagdes, auxiliando na aplicabilidade,
compatibilidade, espalhamento, adesividade e
penetracdo sem interferir no pH da calda.

Essencelife
Spread

Adjuvante Espalhante composto de Oleo Essencial de
D-Lemonemo que facilita a penetracdo na cuticula das
folhas com efeito espalhante adesivo.

.,,.- Ag rilife

agrilifetech.com.br
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Mais que fornecedores Somos Parceiros
da Casa Bugre em Bioinsumos

bom filho... ndo sai de casa’ A

adaptacao do ditado cai como

uma luva para a empresa que
tem uma tarefa diaria muito simples
de resumir: produzir tecnologia para
levar vida a solos, plantas e ambientes.
Nasceu dentro do Grupo Casa Bugre
na década passada, fusdo de trés
negoécios  para presenca
no segmento de bioinsumos, com
fertilizantes,

marcar
estimulantes, adjuvantes
e inoculantes, em diversas culturas.
Investe continuamente em pesquisas
para diferenciacdo de seus produtos
no campo, desenvolvendo inovagoes
e oferecendo aos clientes um portfolio
multicultura de alta eficiéncia. Em 2020,
teve o controle negociado com um
fundo internacional de investimentos,

Somos fornecedores de primeira
hora de bioinsumos para a Casa
Bugre e estamos realizando um forte
crescimento para atender ainda mais
os clientes e os parceiros”.

Jefferson Caprioli,

Superintendente Comercial da Agrivalle

mas permaneceu parceira, fornecedora
e com socios conjugados a Casa Bugre.
E manteve o pé firme no acelerador
de crescimento. Tanto que acaba de
investir mais de 33 milhdes de reais
para comprar 12 biorreatores e ampliar
e modernizar a producéo de insumos
biolégicos. Um marco na histéria da
empresa, que vai permitir um grande
salto na producado de bioinsumos. Os
equipamentos foram instalados na
sede da industria, em Indaiatuba (SP),

ocupando uma érea de 400 m2.

de
hora de bioinsumos para a Casa

“Somos  fornecedores primeira
Bugre e estamos realizando um forte
crescimento para atender ainda mais
os clientes e os parceiros. Além da
fabrica, estamos ampliando as equipes
estados,

novos profissionais para levarmos a

em varios contratando
mensagem produtiva e sustentavel
dos biolégicos para o agro brasileiro.
Atendendo com mais propriedade o
produtor rural. E é um orgulho dizer que
a Agrivalle tem suas origens na Casa
Bugre. Fico muito a vontade quando

estou l&. Essa intimidade faz a gente

saber a hora certa de levar a solucéao ao
distribuidor, ao agricultor. E ¢ uma turma
incomodada, que nao para de querer
crescer. Temos know-how em produtos
bioldgicos,
bancos privados de Cepas da América

temos um dos maiores

latina e cada dia nossa missdo é
ampliar o relacionamento com clientes
e agricultores para levar a revolugao
de biolégicos ao campo”,
Jefferson  Caprioli, Superintendente
Comercial da Agrivalle.

conta

“Estou adorando o desafio dos
bioldgicos. Sao produtos que deixaram
de

realidade. Uma nova revolugao. Por

ser tendéncia para ser uma
isso vim para ca. Atuo com hortalicas
ha treze anos e boa parte sempre
ao lado da Casa Bugre. Agora, na
Agrivalle, estou entusiasmado porque
a empresa tem trés pilares em que
acredito muito: inovacédo, negocios e
pessoas. Os produtos estdo com cepas
diferenciadas, seguras para 0 uso, com
mais tempo de prateleira. Queremos
fazer negdcios ganha-ganha com os
clientes e a Casa Bugre é um dos mais
destacados. E dando suporte a todas as
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equipes. Temos tudo para expandir os
negocios. E a cadeia de HF esta lidando
com mais consumidores, exigentes, que
querem saber de onde vem o que ele
come. Além da agricultura regenerativa.

Temos tudo para expandir
0S negocios. E a cadeia de
HF esta lidando com mais
consumidores, exigentes,
que querem saber de onde
vem o que ele come. Além
da agricultura regenerativa.
E a Casa faz um trabalho
incrivel quando tratamos de

. . s

E capilaridade”.
E a Casa faz um trabalho incrivel quando Wanderson Misael,
tratamos de capilaridade”, comenta Gerente Comercial
Wanderson Misael, Gerente Comercial da Agrivalle

Agrivalle para HF Brasil e da conta Casa
Bugre na empresa.

Vida gerando vida. N\ Agrivalle

Bioinsumos agricolas.
Mais produtividade para seus clientes,
maior rentabilidade para sua distribuicao!

: Visite nossas redes:
agrivalle.com.br @AgrivalleBrasil
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A Seminis promove
hegocios e saude!

Marca de hortalicas da Bayer é distribuida no Estado de S&o Paulo
com exclusividade pela Casa Bugre

60 AgroRevenda



ao 25 anos de uma parceria

entre empresas que buscam

transformar com novas solucoes,
favorecendo uma agricultura mais
sustentavel, levando mais eficiéncia
aos clientes finais e com alimentos
saudaveis. A Seminis é a Divisédo de
Hortalicas da Bayer, com vinte culturas
trabalhadas e produgédo de pesquisa
e semente em todo o planeta. Atua
ao lado da Casa Bugre desde o fim
do século passado. Atualmente, é
responsavel por abastecer dez estados,
do Rio Grande do Sul ao Tocantins,
em varios polos de hortaligas. E
fornecedora exclusiva da Casa para o
Estado de Sao Paulo. Com sementes
de tomates, alfaces,
pimentdes, abobrinhas,

melancias,
milho verde
fresco, couve-flor, brécolis, repolhos,
etc. "Estamos juntos ha tanto tempo
porque cultivamos 0s mesmos valores
e temos uma forma similar de trabalhar
COM 0S NOSSOS parceiros comerciais.
Com humidade, respeito e de oho no
produtor para ajuda-lo na jomada de maior
produtividade, sustentabilidade e fomecendo
sementes para a producéo de alimentos
saudaveis ao consumidor final”, justifica o
Engenheiro  Agronomo Rafael Teixeira,
Gerente de Vendas para a Regional Sul da
Seminis, Divisdo de Hortalicas da Bayer,
profissional com doze anos de empresa.
Cebola, alface, pimentéo, cenoura, milho
doce, tomates, porta-enxertos, brocolis,
couve-flor, milho verde.

Ele aponta que o Brasil € um mercado
muito importante para a Bayer crescer
na América do Sul, tanto em termos
de populagédo como de area. Por isso,
a corporagao vem acelerando com
novas propostas tecnoldgicas dentro
do Agronegdcio. “Os agricultores
brasileiros tém adotado cada vez
mais novas tecnologias. Enxertia de
tomate, tomates especialidades, novas
variedades, etc. Uma demonstracao

de que eles recebem as solucdes

AR98

Estamos juntos ha tanto tempo
porgue cultivamos 0s mesmos
valores e temos uma forma similar
de trabalhar com os nossos parceiros
comerciais. Com humildade, respeito
e de olho no produtor para ajuda-lo
na jornada de maior produtividade,
sustentabilidade e fornecendo
sementes para a producao

de alimentos saudaveis ao

consumidor final”.

Rafael Teixeira,

Gerente de Vendas para a Regional Sul da Seminis

pesquisadas, tem avidez por isso e
adotam porque
concretos”, enfatiza.

trazem resultados

E os milhares de horticultores paulistas
vao contar ainda neste ano com novos
lancamentos Seminis. A Alface Crespa
Eneida, o Tomate italiano Zenzei para
cultivo protegido e campo aberto,
além do Tomate Comandanty e de
uma Abobrinha. Que véao se juntar a
52 hibridos e mais de 70 produtos
comercializados pela Casa Bugre para

revendas, viveiristas e produtores.
“Neste ano, a Seminis também
o
5 -
7B N
A\

pretende fomentar alguns produtos
no Estado, como o milho verde, que
j& teve um consumo in natura muito
maior. E temos o principal hibrido,
que € o AG 1051. E essa agéo vai ser
bem impulsionada dentro dessa nova
jornada da Casa Bugre. Queremos
fazendo

permanecer ao lado deles,

negécios, alimentando a populagéo,
ajudando as lavouras e os agricultores,
partilhando os mesmos valores e a
mesma visao. Sem falar no maior objetivo
da Bayer, que é levar Ciéncia para uma
vida melhor — Saude para todos e fome

para ninguém”, sacramentou. R

eaz=) Seminis
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Doroth é Agro Regenerativo!

Empresa de biotecnologia estuda os microorganismos para melhorar o solo,
otimizar o uso dos biolégicos e aumentar o rendimento do lavrador

er a primeira ferramenta de agri-

cultura de preciséo bioldgica do

Brasil. Preocupar-se diariamente
com a vida e a regeneragédo do solo.
Bio Manejo para levar salide completa
a terra e combater os problemas que
provocam doencgas e causam até 30%
de prejuizo aos produtores. Ea pro-
posta ousada de uma empresa com
apenas quatro anos de vida, instalada
em Piracicaba (SP), cujo nome remete
a menina que brilhou no filme ‘O Magi-
co de Oz’ e batizou os sensores usa-
dos pelos cagadores de tornados no
filme “Twister’: DOROTH. S&o 14 profis-
sionais, mais de 80% de doutores, um
time das areas de Biotecnologia, Bio-
logia, Agronomia, Engenharia de Sof-
tware e Hardware. Equipe jovem, com
a inovagao em seu DNA.

“Nossa tarefa € monitorar células para
programas de solo, com o objetivo de

e EmLLE TR

trazer ao Agro velocidade e precisao na
identificagdo de doencas e rastreio de
manejo bioldgico. Assim, contribuimos
para 0 aumento da produtividade da
agricultura”, explica Camila Amaral,
que ajudou a fundar o negdcio ao
lado dos Engenheiros de Biotecnologia
Rodrigo Gurdos e Samuel Matos. A
mineira de Sacramento cresceu vendo
0s pais transportarem leite e calcério,
formou-se em Odontologia (Unicamp
- Campinas), é Phd em Microbiologia
e comegou mergulhando no mundo
microscépico das bactérias. “Eu
estudava a microbiota de cavidade
oral para se antecipar ao tratamento
de caries. Numa conversa bem no
inicio da empresa veio a ideia de usar
a tecnologia para o Agro. Iniciamos
com ferrugem asidtica e ampliamos
para doengas do solo. Monitoramos as
células dos microorganismos benéficos

e 0s patégenos. Avaliamos ao longo

das safras para posicionar o uso de
bioldgicos, fixar os benéficos e conter
os patégenos. Regenerando os solos
e controlando os quimicos, pois vem
crescendo muito a resisténcia de varios
organismos”, conta.

A empresa passou por diversos
programas de aceleragdo e 0s
investimentos ja bateram R$ 5 milhdes
conquistando grandes clientes, como é
0 caso da parceria com a Casa Bugre.
“Estamos ao lado da Casa Bugre para
um posicionamento dentro da Agricultura
moderna e inserida no mundo da
tecnologia dos produtos biolégicos.
Melhorar o planejamento, o manuseio
dos insumos repassados aos produtores
e a performance das plantages. O solo
tem uma riqueza imensa que precisa
ser fomentada. Vamos promover uma
grande fabrica de microrganismos que
interagem de maneira benéfica para
nossa planta e para quem precisa
produzir”, acrescenta.

A Doroth mantém um laboratério

de biologia molecular equipado
para receber amostras e outro de
hardware e prototipagem répida para
desenvolvimento de dispositivos de
reconhecimento  biolégico. E tem
sonhos ainda mais ousados para
“Vamos levar

a parceria. NOSSOS

dispositivos para a lavoura, junto
com o consultor, dando a indicacéo
em tempo real para 0 manejo do
produtor. Sem falar na automagéao de
testes moleculares. Tudo para mapear
e manter 0s microrganismos que
interagem de forma positiva com os
solos. A Doroth e a Casa Bugre querem
proteger a produgdo dos clientes”,

decreta Camila Amaral. R
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Solo

D-ht powered by doroth
LEVEATECNOLOGIA
DA MEDICINA
PARA O CAMPO!

VISUALY SO br

A 12 ferramenta de agricultura
de precisao biologica no Brasil = |
utilizando testes de qPCR. i ——

et erariolquaracienms

O mapeamento individualiza as dreas Y.
que precisam de manejo equilibrado Quantificagio por
para maximizar sua produtividade. Microrganismos

%, Patogenos

¥ Benéficos

Quantificagao
por cultura
Soja
Milhe
Algodao
Café
Citros
Cana-de-Agucar
Feijao
Batata

Tomate
Beneficios:
: | 1 - : q@
O i
Monitore o Acompanhe ano a Otimize o uso Com aredugéo de
desequilibrio entre ano a evolugao do de defensivos insumos quimicos, traga
patégenos e benéficos seu solo com nosso quimicos e a agricultura regenerativa
de sua lavoura. relatério interativo. bioldgicos; para o seu diaadia.

B (19) 99852-8825

& comercial@doroth.com.br d r th

& www.dotsolo.doroth.com.br
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Krilltech: o carbono
que constroi a planta!

Arbolina: nanoparticulas
bioativadas dentro de uma
solugéo quimica.

KRILLT

AR

lzants drganomirarsl
® A para Apleacls follar

té 2021, o Marcelo nao sabia

0 que era um pé de soja. E

o Fabio s6 havia atuado em
empresas de produtos quimicos para
o Agro. Menos de dois anos depois,
eles comandavam uma AgNanotech
responsavel por uma das maiores
apostas presentes no mercado ao
lado da Casa Bugre para alavancar
substancialmente a produgéo de
hortalicas e conquistar milhares de
hectares de campos de cultivo de
grandes culturas. O nome é Arbolina.

Uma investigagdo bioldgica sobre
a modificacdo de superficies de
particulas de carbono para induzir
respostas em células. Uma obsesséo
investigatéria iniciada em animais,
ha doze anos, pelo quimico baiano
Marcelo Oliveira Rodrigues, ao lado
de outros pesquisadores. A ideia era
criar remédios para seres humanos.
O projeto néo foi em frente. Mas o
Marcelo topou com o pesquisador da
Embrapa Hortaligas Gilcimar Silva, em
um evento promovido por uma gigante

T
KRILLTECH

NANO AGTECH

global alema do agro, interessada
em novas variedades de plasticos
de protegdo de estufas. Quatro anos
depois, veio o insight de aproveitar
0 conceito para células vegetais.
E da-lhe testes experimentais em
tomates e sementes de feijao. Os
resultados na hortalica bateram em
20% de aumento de produtividade.
“Testamos em éreas irrigadas e era
uma coisa que nunca tinha visto em
lavouras comerciais. Comprovou as
projegdes encontradas nos campos
experimentais da Embrapa Hortalicas.
Era algo novo, de potencial
importante”, fala o agrébnomo Fabio
Arantes Porto. Mesmo assim, a coisa
ndo andava. Tanto que o Marcelo
programou sua volta a Inglaterra,
para o meio académico daquele
pais. S6 que a pandemia da Covid-19
ndo deixou. Sorte do Agro Brasil.
Os testes seguiram, os resultados
seguiram positivos e, entdo, surgiu
a startup Krilltech, a patente do
biofertilizante  Arbolina, a parceria
com a Universidade de Brasilia (Unb)
e Empresa Brasileira de Pesquisa
Agropecuéria (EMBRAPA), além de
uma fabrica erguida com apoio do
governo baiano. “Fomos noticia
nacional e um potencial investidor
rural da distribuicdo de insumos
fez contato para saber melhor da

tecnologia”, emenda Marcelo.

Os resultados foram consolidados
no ano passado e chegaram aos
ouvidos dos socios da Casa Bugre
na regido, que também testaram a
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tecnologia. A parceria foi formada
e o produto estd na prateleira da
Revenda Brasil. “Temos no radar
o langamento de novas doze
nanoparticulas. Por exemplo, para
0 mercado de cereais, ampliando a
oferta no novo posicionamento da
Casa em soja, milho, trigo e feijao.
E outro, para culturas perenes,
como cana, café e citros.
para frente, é expandir o pipeline da

empresa, com dois lancamentos por

Daqui

ano, liderados pelo Marcelo e pela
Karine, objetivando fisiologia, rotas
para

metabdlicas incrementar a

AR98

genética das variedades. Quando a
Arbolina é introjetada no sistema de
protegcao, com bom manejo, eleva o
nivel agronémicos das variedades na
expressao genética. E este ambiente
também esta conectado com a nova
sociedade, que exige saude dos
alimentos, sem elementos toxicos. E
o segredo industrial é a capacidade
quimica da novidade desconstruir
o material de qualquer substancia
necessidade

organica. Nao ha

de matérias primas do exterior

ou de dificil retirada. “Sem falar

que fomos considerados a Unica

Queremos ajudar o
Agro do nosso pais e o
produtor é o principal
ator neste sistema.
Ajudar a sociedade a se
alimentar. Acreditamos
nisso. E casa muito com
o0 pensamento da Casa
Bugre. Meu sentimento
€ que todos estao

assistindo ao

nascimento de uma

multinacional”.

Marcelo Oliveira Rodrigues,

Professor e Pesquisador da
Universidade de Brasilia

empresa a escalar industrialmente
nanopartciulas em produtos
comerciais”, informa Fébio.

‘O que fazemos é entender como
funciona a planta. E ela precisa ser
ativada. Estamos ao lado da Casa
Bugre saindo da escola classica da
Agronomia de fertilizante, manejo,
genética e defesa. Mergulhamos
planta,
posicionando-nos de forma diferente,

com linhas de produtos diferenciados.

no metabolismo da

Ninguém mais no mundo faz.

Quebramos um paradigma. Entrar
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com nanotecnologia aplicada em
agricultura a nivel comercial, em areas
amplas e extensivas como a brasileira.
Formando plantas mais robustas para
enfrentar as adversidades. E a nossa
proposta. Uma escala que o agro
tradicional ndo alcanca. E o nosso
grande diferencial. Queremos ajudar
o Agro do nosso pais e o produtor
€ o principal ator neste sistema.
Queremos mais caixa de tomate
para ele. Ajudar a sociedade a se
alimentar. Acreditamos nisso. E casa
muito com o pensamento da Casa
Bugre. Meu sentimento é que todos
estdo assistindo ao nascimento de
uma multinacional”, resume Marcelo.
“Nosso proposito € unir Ciéncia com
Produg&o. Se o produtor precisar de
uma resposta para algum problema, KRILLTECH
vamos correr atrds para atendé-lo.
Relagéo direta e sincera com ele”,
ratifica Fabio Porto. R
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Testamos em areas
irrigadas e era uma
Coisa que nunca tinha
visto em lavouras
comerciais. Comprovou
as projecoes
encontradas nos
campos experimentais
da Embrapa Hortalicas.
Era algo novo, de
potencial importante”.

Fabio Arantes Porto,
Diretor Comercial e Marketing da Krilltech

FABIO ARANTES PORTO

# Nasceu em Ipameri (GO) | 52 anos

# Engenheiro Agronomo | 52 geragéo de
produtores rurais (base pecuaria)

# Passagens em grandes empresas
de defensivos agricolas

# Diretor Comercial e Marketing Krilltech

MARCELO OLIVEIRA RODRIGUES
# Nasceu em Alagoinhas (BA) | 43 anos

# Filho de servidores publicos

# Graduado em Quimico
# Professor na Universidade e Hospital
Universitario de Brasilia

# Féabrica na Bahia
# 15 colaboradores
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Ciéncia e Inovagao em prol
da Revolucao Tecnologica Agro

Desenvolvida a partir da colaboragao multidisciplinar e
profissional da comunidade cientifica, a Arbolina é um
produto nanotecnolégico disruptivo, com capacidade

de acessar e ativar o metabolismo intracelular das
plantas promovendo ganho de performance na conversdo
de luz, dgua e nutrientes em maior volume de raizes,
folhas, flores, gréos / frutos, gerando resultados

positivos ao produtor.

o
=Y
HRILLTECH

Inovagao 100 % Brasileira
Este produto é uma tecnologia
UnB, Embrapa e Krilltech

KRILLTECH

NANO AGTECH

ﬂ m krilltech.com.br
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Clube Agro Brasil tem
4 novos canais de vendas

Programa inovador de fidelidade multimarcas cresce e
fomenta novos negdécios

Produtor conectado para comprar e ganhar pontos.

Clube Agro Brasil,
ma de fidelidade multimar-

progra-

cas pioneiro do agronego-
cio brasileiro, criado em marco de
2020, avancga neste ano colocando
em pratica um projeto de expansao
e fechando parceria com quatro no-
vos canais de vendas. Os novos par-
ceiros estdao em Minas Gerais, Séo

Paulo e na Bahia, e agora integram
um time de mais de cem canais.
Beneficio extra para compras dos
produtores rurais por meio do Gru-
po Super Safra, Casa da Ragao, H.G
Vet e Cooperativa Agropecuéria do
Carmo do Paranalba (Carpec), além
de uma opcéo de fazer novas com-
pras e resgatar vouchers, sem falar

e S
CaRE N
e Tt g

nos mais de mil postos de troca ja
existentes. “Estamos muito satisfei-
tos com essas novas parcerias, que
colaboram ainda mais com 0 nosso
objetivo de oferecer mais canais par-
ceiros para os associados ao Clube.
Isso reafirma nosso compromisso
de aumentar o poder de compra

no campo, bem como proporcionar
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ao produtor rural aumentar o poder
de compra e de resgate de produ-
tos, de acordo com a sua realidade
produtiva”, comentou o Diretor Co-
mercial do Clube Agro Brasil, Eric
Chinen. Com esses novos canais,
agora os profissionais do campo
podem fazer a aquisicdo de produ-
tos e trocar os cupons de desconto
nas unidades das seguintes cidades:

GRUPO SUPER SAFRA
Unidade de Tedfilo Otoni (MG): R.
Cel. Ramos — Centro

CASA DA RAGAO

Unidade de Teofilo Otoni (MG): Av.
Sidonio Otoni, 250.

Unidades de Governador Valadares
(MG): Rodovia Rio Bahia s/n e Rua
Sao Paulo, 855.

Unidade Guanhaes (MG):
BR 120, 358.

Rodovia

H.G VET
Unidade de Cruzeiro (SP): Rua Dr.
Celestino, 133 - Centro.

CARPEC
Unidade de Carmo do Paranaiba
(MG): Av. Joao Batista da Silva, 398.
Unidade de Tiros (MG): Rua Padre
José Coelho, 840.

Para ter acesso aos beneficios
do Clube Agro Brasil,
0 produtor
gratuitamente na

basta que
rural se cadastre
plataforma,
acessando o site www.clubeagro.
com.br ou o aplicativo (disponivel
para Android e 10S). Ao se associar,
o produtor ganha automaticamente
dois mil pontos. A medida que
registra notas fiscais, acumula mais
pontos e troca por descontos em
produtos das marcas participantes,
aumentando exponencialmente o seu
poder de compra. Rl
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Eric Chinen - Diretor Comercial do Clube Agro Brasil.

CLUBE AGRO BRASIL

# Criado em 2020

# Primeiro programa de relacionamento multimarcas
do agronegécio brasileiro

# Sede administrativa em Campinas (SP) |
Unidade de Tecnologia em Barra Bonita (SP)

# Conecta indUstria, canais de venda e produtores rurais

# Produtor rural acumula pontos, resgata cupons de desconto
e utiliza na compra de produtos e insumos agropecuarios de
qualquer marca associada

# Website: https://www.clubeagro.com.br/home

E CLUBE AGRO BRASIL!

# Recompensa os agricultores

# Da pontos ao produtor

# Troca pontos por cupons de desconto

VANTAGENS AO PRODUTOR

# Pontua com diversas marcas

# Combina os pontos de toda familia

# Maior economia nas compras futuras

# Mais de mil pontos de troca

# Organizacao e gestao dos gastos com a produgao

PARTICIPACAO

# Cadastro pelo site ou aplicativo (www.clubeagro.com.br)
# E gratis e s6 leva um minuto

# Registre as notas fiscais e apdlices de seguro

# Escolha o cupom de desconto que desejar

# Verifique os canais associados

# Os pontos expiram em trés anos
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agroquimicos

Agroquimicos do trigo
cresceram 60%

Movimentagao no ano passado atingiu R$ 2,4 bilhdes

Area do grao no Brasil avangou para 2,7 milhdes de hectares.

guerra no Leste europeu entre
Russia e Ucrania, problemas
de clima na Argentina e o
exportacoes
impulsionaram o mercado brasileiro
de defensivos agricolas para o trigo.

cambio favoravel as

Eles movimentaram R$ 2,4 bilhdes na
safra de inverno de 2022, sobre R$
1,5 bilhdo do ciclo anterior, uma alta
de 60%. Os dados sdo da Consultoria
Kynetec. O trigo ja figura como a quinta
maior cultura em
defensivos agricolas no Brasil, atras

apenas da soja, cana-de-agUcar, do

transagbes com

milho e algodao. ‘As exportacdes de

trigo se encontram em niveis histéricos,
reforcando a necessidade de mais
Gabriel
Pedroso, analista de inteligéncia de

produtividade”, justificou

mercado da consultoria.

A area cultivada do cereal novamente
avangou e ocupou 2,7 milhdes de
hectares na Ultima safra. Houve
crescimento médio de 9% das éareas
de plantio nos Ultimos cinco anos.
Os principais estados produtores, Rio
Grande do Sul e Parand, abrigam 91%
da &rea coberta no estudo: 1,4 milhdo

de hectares e 1,1 milhao de hectares.

As exportagcbes do grao totalizaram
2,5 milhGes de toneladas, apesar do
consumo interno na faixa de 12,3
milndes de toneladas, ou 2,8 milhdes
de toneladas acima da producao
recorde de 9,5 milhdes de toneladas
prevista pela Companhia Nacional de

Abastecimento (Conab) em 2022.

Os herbicidas
comercializagdo de agroguimicos em

lideraram a

trigo, com R$ 1,2 bilhdo em vendas e
47% do total, um crescimento de 103%
frente a safra 2021. Fungicidas foliares
aparecem na segunda posicéo: R$ 743
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Cultura movimentou R$ 2,4 bilhdes em defensivos
na safra Inverno 2022.

milhdes ou 30% do total, alta de 47%.
Inseticidas foliares e insumos para
tratamento de sementes mantiveram a
participagdo: cada segmento acumulou
10% das vendas, R$ 224 milhodes
e R$ 177 milhdes. Alguns manejos
tecnoldgicos também empurraram para
cima a categoria, como produtos para
dessecacéo de colheita, graminicidas
em dessecacao de plantio e aplicacoes
em pré-emergéncia”’, que totalizaram
R$ 540 milhoes.

Na categoria fungicidas, o controle da
ferrugem do trigo permanece o alvo
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DEFENSIVOS AGRICOLAS DO TRIGO 2022

# Movimentacéo de R$ 2,4 bilhdes na safra de inverno
# Alta de 60% sobre 2021 (R$ 1,5 bilhéo)
# Trigo € a 52 maior cultura em defensivos, atras apenas de soja,

cana-de-agUcar, milho e algodéo

AREA CULTIVADA
# 2,7 milhdes de hectares em 2022
# Crescimento médio de 9% das areas de plantio nos Ultimos cinco anos

PRINCIPAIS ESTADOS PRODUTORES

# Rio Grande do Sul: 1,4 milhdo de hectares

# Parana: 1,1 milhdo de hectares

# Os dois estados abrigam 91% da area coberta no estudo

CONSUMO DO GRAO

# Exportacéo de 2,5 milndes de toneladas
# Consumo interno: 12,3 milhdes de toneladas | 2,8 milhdes de toneladas
acima da producéo recorde de 9,5 milhdes de toneladas

AGROQUIMICOS

# Herbicidas lideraram comercializacéo: R$ 1,2 bilh&o em vendas |
47% do Total | aumento de 103% sobre Safra 2021
# Fungicidas foliares: R$ 743 milhdes | 30% do total | Alta de 47%
# Inseticidas foliares: R$ 224 milhdes | 10% das vendas
# Insumos para tratamento de sementes: R$ 177 milhdes | 10% das vendas
# Produtos para dessecacao de colheita, graminicidas em dessecacao de
plantio e aplicagcdes em pré-emergéncia: R$ 540 milhdes

FUNGICIDAS

# Alvo principal: ferrugem do trigo (R$ 378 milhdes)
# Doenca Oidio: aumento de 6% (R$ 101 milhdes)
# Insumos para manchas foliares: R$ 222 milhdes

# Doencas de espiga: R$ 35 milhdes

AGROQUIMICOS

# Maior combate é contra Capim Azevém
# 18% do valor desembolsado pelo produtor

# R$ 450 milhdes

INSETICIDAS

# Maior movimentagao foi com ‘pulgdes’
# Em torno de 60%
# R$ 134,4 milhdes

R$ 378 milhdes. Também
houve aumento de 6% na adogao
de produtos para manejo da doenga
oidio (R$ 101 milhdes). Insumos para
manchas foliares e doencas de espiga
arrecadaram R$ 222 milhdes e R$ 35
milhdes, respectivamente. O principal

principal:

alvo das aplicagbes de agroquimicos
no trigo é o capim azevém, que
consome 18% do valor desembolsado
pelo produtor (R$ 450 milhdes). Entre
0s inseticidas, a maior movimentagao
foi com ‘pulgdes’, em torno de 60%, ou
R$ 134,4 milhoes. AR
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Fertilizante organomineral

é desempenho!

Insumo produzido no Brasil melhora o desempenho da
producao agricola e reduz a dependéncia de importacoes

Fragéo orgénica dos organominerais evita perda por fixagao do fésforo ou por lixiviagdo

utilizagéo de fertilizantes
organominerais na agricultura
crescido

brasileira tem

significativamente nos ultimos

anos. As principais razbes sao o
reconhecimento pelos agricultores dos
resultados agrondmicos diferenciados
obtidos a partir da sua utilizagcédo e
por ser

convencionais

alternativa aos fertilizantes
(NPK) do ponto de
vista econdmico, considerando a
instabilidade na oferta e nos precos dos
fertilizantes convencionais nos Ultimos
os fertilizantes

anos. Além disso,

organominerais tém contribuido

de forma efetiva para a redugéao
da dependéncia de importagdo de
fertilizantes pelo Brasil, que hoje é de

85% do volume consumido.

Diante desta conjuncao positiva de
fatores para as industrias brasileiras,
os agricultores e o Pals, esta categoria
de fertilizantes viu o seu faturamento
multiplicar por trés, de 2019 a 2021.
Em 2022, o setor deve ter crescido
cerca de 50%.

agricultores constatam que,

“No campo, os
além
de fornecer os nutrientes essenciais,
0s fertilizantes organominerais
proporcionam melhorias importantes
nas caracteristicas quimicas, fisicas e
bioldgicas do solo e na eficiéncia de
absorcao dos nutrientes pela planta”,
analisa o Presidente do Conselho da
Associacéo Brasileira das IndUstrias
de Tecnologia em Nutricdo Vegetal
(Abisolo), Roberto Levrero. Ao falar da
conjuntura favoravel aos fertilizantes

organominerais, ele ressalta ainda
a importante  contribuicdo do
setor para a economia circular, a
destinacdo segura e a agregacgao
de valor aos residuos. Turfa,
como

residuos de atividades

avicultura, suinocultura, pecuaria,
lodo
desidratado, s&o alguns exemplos
de residuos orgénicos aproveitados

na producao destes fertilizantes.

agroindustriais, além de

Dados da Empresa Brasileira de
Pesquisa Agropecuéria (Embrapa),
apontam que, no Brasil, anualmente,
sao produzidos cerca de 8 milhdes
de toneladas de cama de aviario
e mais de 100 milhdes de m3 de
dejetos liquidos de suinos. Somando
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apenas esses insumos, seria possivel
obter 680 mil toneladas de nitrogénio
(N), 660 mil t de pentodxido de fésforo
(P205) e 440 mil t de o&xido de
potassio (K20), o que representam
aproximadamente 27%, 21% e 12%
do total anual consumido de N,
P e K pela agricultura brasileira,
respectivamente. “Temos tecnologias
no Brasil para processar muito mais
residuos agroindustriais, que seriam
passivos ambientais nas empresas e
nas propriedades. O processamento
e a aplicagdo de fertilizantes
organominerais nas lavouras fecham
o ciclo da economia circular”,
explica o conselheiro da Abisolo,
Giuliano Pauli. Ele acrescenta que,
para o produtor rural, a opgéao pelos
organominerais, além do aumento
da produtividade, traz equilibrio
biolégico para o solo. “O manejo
agricola tem olhado o solo de forma
mais integrada ao meio ambiente. Os
componentes organicos presentes
nesses fertilizantes favorecem a
diversidade de microrganismos no
solo, que contribuem, em Ultima
para a

plantas”, comenta Pauli.

instancia, sanidade das

O presidente da Abisolo
complementa que a melhora da
biodiversidade do solo auxilia no
enfrentamento dos desafios impostos
a agricultura tropical. “Vivemos em
um pais com clima atipico e com
solos diferentes em uma mesma
regiao. A

fragdo orgénica dos

fertilizantes evita
perda por fixagcdo do fosforo ou por

lixiviagao e ajuda a planta a absorver

organominerais

melhor os minerais”, afirma Levrero,
ao ressaltar que uma planta mais
saudavel é menos suscetivel as

pragas e as variagcbes climaticas,

produzindo frutos melhores, com
mais rendimento. i
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FERTILIZANTES

# Brasil importa 85% do volume consumido

# Categoria teve o faturamento triplicado de 2019 a 2021 |
O setor cresceu perto de 50% em 2022 (estimativa)

ORGANOMINERAIS | DADOS DA EMBRAPA

# Brasil produz por ano 8 milhées de toneladas de cama de aviario
Mais de 100 milhées de m3 de dejetos liquidos de suinos

# Equivalente a 680 mil toneladas de Nitrogénio, 660 mil t de
Pentoxido de Fésforo e 440 mil t de Oxido de Potéssio

# Representam 27% do consumo de Nitrogénio |
21% de Fosforo | 12% de Potassio

ABISOLO

# Fundada em margo de 2003

# Relne fabricantes e importadores de fertilizantes
minerais, organominerais, organicos, biofertilizantes,
condicionadores de solo e substratos para plantas

# Congrega 120 empresas associadas

# Discute os temas com os Ministérios e Secretarias,

Orgéos de Controle e Fiscalizagdo Ambiental, Instituigdes
de Pesquisa, Receitas Estadual e Federal
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Roberto Levrero: Fertilizantes que melhoram o solo e a planta

AgroRevenda 73



N\

bioinsumos |

74 AgroRevenda

ANPII muda para acompanhar
mercado de bioinsumos

O objetivo é ampliar os perfis de associados e compartilhar tecnologias,
conhecimento e networking pela exceléncia produtiva

Setor vai faturar US $18,5 bilhdes até 2026.

s insumos biolégicos apresen-

tam inUmeras vantagens para

o0 produtor, solo, meio am-
biente e consumidor, além de destacar-
-se na economia brasileira e mundial.
A pesquisa de mercado Research and
Markets indica que este mercado vai
faturar US $18,5 bilhdes até 2026, um
avango de 74%, contra um aumento de
apenas 3,7% dos defensivos quimicos.
Estimativas da consultoria Blink Proje-
tos e a Croplife apontam que o setor
deve triplicar até 2030, com os agentes
de controle bioldgico de pragas na li-
deranga. Nos ultimos 30 anos, a Asso-
ciacédo Nacional dos Produtores e Im-
portadores de Inoculantes (ANPII) vem
acompanhando de perto essa revolugao
nas lavouras brasileiras e no comporta-
mento dos consumidores. Desde sua
fundagdo, vem amplificando conheci-
mento, em especial sobre a Fixagao
Bioldgica do Nitrogénio (FBN). No fim
do ano passado, a associacao realizou

sua assembleia em Curitiba (PR), com
uma ampla pauta, envolvendo diversos
assuntos que a transformam de ‘dentro
para fora'. ‘A primeira grande mudanca
altera 0 nosso estatuto e possibilita que
mais empresas fagam parte da nossa
jornada, tendo acesso as pesquisas de
mercado, parcerias no desenvolvimento
de novas tecnologias junto aos cen-
tros de pesquisas e programas novos,
como o interlaboratorial, em parceria
com a Empresa Brasileira de Pesquisa
Agropecudria (Embrapa), que apontara
melhorias nos laboratérios das associa-
das”, resume Guilherme de Figueiredo,
presidente da ANPII.

A reestruturagdo passa pela contrata-
cao de dois executivos com a missao
de implantar novos projetos, dar ritmo
e suporte aos que estao em andamento
e criar um planejamento futuro, pensan-
do cenérios e trabalhando pelas imple-
mentagdes necessarias. Solon Cordeiro

Aralijo, engenheiro agrébnomo e consul-
tor, participou da fundagéo da ANPII e foi
seu primeiro presidente. Agora, assume
a diretoria executiva, enquanto Larissa
Simon, que veio do mercado empresa-
rial, com passagem em multinacional de
fertilizantes e responsabilidade técnica
em cooperativa agroindustrial, assume a
assessoria executiva. “Estas mudangas
trardo mais agilidade e intensidade para
as agdes da ANPIl. Os membros do
Conselho Diretor tém suas atribuicoes
nas respectivas empresas e passarao a
ter um papel mais estratégico, enquan-
to que os aspectos operacionais ficardo
com o Conselho Executivo”, diz o presi-
dente executivo Solon Araujo.

Outra importante decisdo sera atuar
mais proximo ao mercado de bioinsu-
mos, com agbes conjuntas junto as
entidades reguladoras e associagoes
congéneres, principalmente na area
regulatéria, que é chave para a pes-
quisa e desenvolvimento. “Buscamos
seguranga juridica, agilidade nas apro-
vagdes para que a tecnologia chegue a
linha de produgéo das associadas com
maior velocidade e seguranca”, resume
Cinthia Delfini, vice-presidente da ANPII.
Atualmente, discussdes na Camara dos
Deputados estao sendo realizadas pela
Frente Parlamentar Mista da Bioecono-
mia para melhorar a seguranga juridica
de empresas e produtos do setor no
Brasil. Segundo os parlamentares, a
movimentacao global com os bioinsu-
mos pode alcangar US$ 11 bilhdes a
partir de 2025. O Brasil € o maior mer-
cado dos insumos biolégicos no mun-
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Assembleia ANPII em novembro de 2022.

do, com taxa anual de crescimento de
32% e movimentagdes em torno de R$
3,5 bilhoes.

INTELIGENCIA E PESQUISA

Em 2023, a ANPII, por meio de parce-
rias com as consultorias Spark Inteli-
géncia Estratégica e 5P2R Marketing
de Precisdo, vai compor toda uma
base de dados para o setor de inocu-
lantes. Com o levantamento de informa-

cOes destes produtos, suas diferentes
formas de aplicacao, as percepcoes
dos produtores e os investimentos da
industria em inovacéo, a associagio

N/

Guilherme de Figueiredo, Presidente da ANPII -
Buscar uma associagao mais agil e intensa.
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sera capaz de ser um agente ativo na
inducao de melhorias, tanto na regula-
mentacao, quanto no desenvolvimento
de novas tecnologias. “Disponibilizare-
mos novas visdes e dados confidveis
para que as empresas associadas con-
sigam somar a sua estratégia global e
seus meios de produgdo necessarios.
Também seré possivel mostrar ao gran-
de publico quantitativamente a abran-
géncia atual do uso dos inoculantes, o
potencial de adogao em novas culturas
e sistemas de producéo, assim como
a economia de recursos e a redugao
do impacto ambiental trazido com seu
uso”, analisa Anderson Nora Ribeiro,
consultor da 5P2R.

Outro ponto chave para a ANPIl é a
(P&D),
feito de forma compartilhada entre cen-
tros de pesquisa e as empresas asso-
ciadas. Segundo dados da associacéo,
estima-se um crescimento 15% na co-

pesquisa e desenvolvimento

mercializagdo de inoculantes nas cul-
turas de grdos e gramineas em 2023.
As novas pesquisas que se encontram
em desenvolvimento, e outras em fase
final, devem acelerar ainda mais o mer-
cado, atraindo por meio do conheci-
mento os produtores que terao aumen-
to de produtividade e estardo certos

de que executam os devidos cuidados
envolvendo o meio ambiente.

INTERLABORATORIAL TAMBEM E
DESTAQUE

Durante a assembleia com os associa-
dos, a ANPII apresentou o Programa
Interlaboratorial, que consiste no de-
senvolvimento de metodologia espe-
cifica, realizada por meio de parceria
com a Embrapa, que busca a evolugao
dos laboratérios e dos procedimentos
técnicos realizados pelas empresas.
Dessa maneira, sera possivel identificar
0 momento em que cada uma se en-
contra tendo, posteriormente, uma real
padronizacdo dos niveis laboratoriais
das associadas. Outras novidades,
como novo site e contetdos direciona-
dos as midias sociais, sdo importantes
porque aceleram o conhecimento com
profissionais agrébnomos, estudantes e
profissionais do agro, trazendo infor-
macoes relevantes e atualizadas, as-
sim como o Ensino a Distancia ‘Inicia-
cao - Fixagao Biologica do Nitrogénio
(FBN)’, gratuito, que j& foi realizado
por mais de 4.500 alunos nos Ultimos
anos e esta disponivel no site. Em fe-
vereiro de 2023, sera atualizado 100%
em video e com novos conteldos e
propostas de interatividade. Ri
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Mercado de bioinsumos
cresce 70%

Estudo da consultoria Kynetec aponta movimentagao de R$ 2,095 bilhdes envolvendo
bionematicidas, bioinoculantes, bioinseticidas e biofungicidas na Safra 2021 | 2022

Segundo a consultoria, os biologi-
cos também avangaram de 3% para
4% do total de transagoes realizadas
pelo setor de defesa vegetal, que su-
biu de R$ 58,384 bilhdes (2020-21)
para R$ 78,247 bilhdes, alta de 33%.

Na andlise do estudo por categoria
de produtos biolégicos, os bionema-
ticidas lideraram a comercializagao
ao longo da safra, com a partici-
pacdo de 39,6% (R$ 1,152 bilh&o).
Na segunda posi¢cao, aparecem 0s
bioinseticidas: 30,7% ou R$ 890 mi-

efensivos agricolas de base
biolégica e bioinoculantes

movimentaram R$ 2,905 bi-
Ihdes no Brasil na safra 2021 - 2022.

O levantamento FarmTrak, da Kyne-
tec, apontou elevacdo de 67% no
desempenho desses produtos frente
ao ciclo anterior (R$ 1,744 bilhao).

Ihdes. Bioinoculantes e biofungicidas
completam o ranking do segmento,
com 19,2% das vendas (R$ 557 mi-
Ihdes) e 10,5% (R$ 306 milhdes).

EVOLUGAO DO MERCADO DE BIOLOGICOS X QUIMICOS
MERCADO TOTAL 21/22

Indicacdes em %. Bases em Valor de Mercado (R$mi). =
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TRATAMENTOS NOS
CULTIVOS-CHAVE

Na safra 2021 — 2022, os bioinsumos
chegaram a 28% da é&rea plantada de
soja, ou 10,5 milhdes de hectares,
além de tratar 52% da cana-de-agucar
(4,74 milhdes de hectares) e 26% do
milho safrinha (3,8 milhdes de hecta-
res). Alcangaram ainda 638 mil hecta-
res e 993 mil hectares de milho verao
e algodao, 17% e 64% destes culti-
vos, respectivamente. Para o gerente
de contas da Kynetec, Lucas Alves, a
area tratada com produtos bioldgicos
apresentou crescimento relevante nas
principais culturas da safra, com des-
taque para o milho na safrinha, onde
a utilizacdo de bioinsumos saltou de
13% para 26% das lavouras. No mi-
Iho verao, houve elevacao de 4% para
17%. Na soja, o cultivo de maior im-
portancia econémica, esses produtos
ocuparam 28% das é&reas, ante 21%
do periodo 2020-21. Ja a avaliagéo
do mercado de biolégicos atrela-
da a é&rea potencial tratada (PAT),
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calculada com base no numero de
aplicagbes dos produtores, por area
cultivada nas propriedades e cultura,
apurou crescimento de 29%. Por esse
critério, bioinsumos trataram o equi-
valente a 92,521 milhdes de hectares,
regides produtoras,
sobre 71,750 milhdes de hectares da

nas principais

safra anterior.

A cultura da soja respondeu por 70%
do total do PAT biolégicos: 65,203
milndes de hectares. Atras da oleagi-
nosa, os indicadores mais relevantes
foram medidos no milho safrinha, com
16% do total ou 15,151 milhdes de
hectares, e na cana-de-aglUcar, com
7% ou 6,807 milhdes de hectares. Fe-
cham a relagéo os cultivos de algodéo,
café, HF, arroz, amendoim e outros.
O Diretor da Kynetec para a América
Latina, o engenheiro agrénomo André
Dias, salienta que o mercado de bio-
l6gicos tende a se manter em alta nos
proximos ciclos. “Ha crescente oferta
de inovacdo. Um dos fatores centrais

a impulsionar os bioinsumos é a ne-
cessidade de aplicar defensivos com
diferentes modos de acéo, para conter
a resisténcia de fungos e pragas a in-
gredientes ativos quimicos. Exigéncias
por uma agricultura mais sustentavel
também pesam em favor dos biolégi-
cos”, concluiu. R

KYNETEC
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Sfﬁ pet cuidados

comemoracédo do Dia Mundial

do Gato, em 17 de fevereiro,

serviu para colocar em evidén-
cia esse incrivel animal de estimacéo,
que vem conquistando cada dia mais o
coragao e as atencdes dos brasileiros.
Serviu, igualmente, para lembrar aos tu-
tores que 0s gatos precisam de cuida-
dos para que tenham uma vida longa e
saudavel. Empresas e profissionais da
veterinaria chamaram a atencao para
os principais problemas de salude e
como trata-los e orientaram sobre os
cuidados gerais. Sao informagbes que
valem, logicamente, para o ano todo.

A primeira das orientagbes é sobre a
importancia da vacinagdo anual, além
da vermifugacéo perioddica. A consulto-
ra técnica da VetBR, mais completa dis-
tribuidora de produtos para salide ani-
mal do pais, médica veterinaria Gleyci

DO SEU AMIGO GATO

Fernanda Camanho da Silva, destaca
que s&o cinco as principais doengas
que acometem os felinos e que podem
ser evitadas com a vacinagao.

A imunizacdo é a melhor forma de
prevencao de enfermidades como ri-
notraqueite, calicivirose, clamidiose,
panleucopenia e leucemia viral feling,
que podem ser evitadas se a imuniza-
cao for iniciada no nascimento do pet
e feita anualmente durante toda a sua

vida”, explica Gleyci.

Dois tipos de vacinas séo as mais re-
comendadas. A quadrupla evita rinotra-
queite, calicivirose, clamidiose e pan-
leucopenia. A primeira dose deve ser
aplicada nas primeiras nove semanas
de vida; depois de um intervalo de 21
dias 0 animal deve ser imunizado com
a segunda dose.

Ja a vacina quintupla também imuniza
0 pet contra a leucemia viral felina. A
primeira dose deve ser aplicada apds
oito semanas de vida e a segunda tam-
bém com 21 dias apds a imunizagéo
inicial. As duas vacinas precisam de re-
for¢co todos os anos, com apenas uma
dose. A veterinéria lembra que mesmo
que o animal fique mais em casa, a
vacinagdo é de suma importancia, ja
que o tutor pode acabar levando virus
e bactérias da rua.

Dia Mundial do Gato é marcado por alertas importantes sobre
a saude e os cuidados com os felinos

Além disso, observa que a escolha do
imunizante vai variar de acordo com o
estilo de vida do gato. “Geralmente, a
quédrupla é indicada para animais mais
caseiros e a quintupla para animais que
tém uma vida fora de casa, como os que
geralmente saem para passear duran-
te a noite. Mas é essencial consultar o
médico veterinario para entender qual o
tipo de vacina mais adequada as neces-
sidades de cada animal de estimagao”,
orienta. Confira mais detalhes sobre as
doencas que podem ser evitadas com a
vacinacao dos felinos.

Ja o professor do curso de Medicina
Veterinéria do Centro de Ensino Unifi-
cado de Brasilia (CEUB) Bruno Alvaren-
ga, chama a atencao para os cuidados
diarios com os gatos. Ele lista em seis
topicos quais as orientacbes mais es-
senciais aos tutores. Confira:

Alimentacao e hidratacao - Bruno reco-
menda a distribuicdo de potes e agua
pela casa, com pelo menos uma fon-
te de agua circulatéria, pois os gatos
tendem a preferir agua em movimen-
to. E importante fornecer diariamente
alimento Umido. “Os donos devem
estimular a ingestédo de liquidos pelo
felino, além de acrescentar dgua ao ali-
mento”, indica. Para gatos saudaveis, é
interessante deixar a disposi¢do ragao
seca, optando, sempre que possivel,
por linhas super premium.
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Banheiros - como os gatos sé&o exigen-
tes, no caso de evitar distirbios de eli-
minagao, o tutor deve ter uma caixa de
areia a mais que o numero de gatos,
com dimensdo de uma vez e meia o
tamanho do animal. Jamais utilize pro-
dutos com cheiro para a caixa sanitaria.
Gatos tendem a ter aversao a eles. Re-
colha os dejetos e troque semanalmen-
te a areia da caixa. Havendo alteragao
fecal, é recomendado fazer coleta das
fezes para exame e procurar o veterina-
rio para o tratamento devido”, explica.

Higiene - o banho nos gatos é um
ponto divergente entre especialistas.
Alguns sao radicalmente contra esta
acdo, porém Alvarenga considera
que, em geral, gatos de pelos curtos
podem tomar banho a cada 3 meses
e de pelo longo a cada 6 meses com
xampu e condicionador adequados.
Sobre a higiene oral, o ideal é esco-
var diariamente os dentes com creme
dental e escova veterinaria. Os pelos
também precisam de cuidados espe-
ciais: devem ser escovados diaria-
mente ou sempre que possivel.

Seguranca - em busca de uma posse
responsavel e que preserve o bem-
-estar destes animais, é contraindicado
permitir que estes tenham acesso a rua
de forma desassistida. “Para garantir a
seguranga, moradores de apartamento
devem instalar telas nas janelas, evi-
tando também fugas, quedas, brigas e
contagio de doengas”.

Transporte seguro - é fundamental ter
uma caixa de transporte exclusiva para
0 gato e essa caixa nao pode ser em-
prestada e caixas transparentes devem
ser evitadas. “Os gatos vivem em um
mundo de cheiros e feromonios, entrar
em uma caixa com cheiro de outro feli-
no pode ser uma experiéncia bem de-
sagradavel e estressante”, alerta.
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Medicamentos - nada de medicar sem
consultar o veterinario. Bruno Alvaren-
ga ressalta que felinos possuem um

¢ fundamental consultar um médico
veterinario antes de ministrar qualquer
medicacao em seu gato. Em caso de

metabolismo muito diferente dos hu-  dlvida sempre consulte um médico
manos e dos caes: “Em virtude disto  veterinario”, arremata. e

Principais doencas que mais acometem felinos

Rinotraqueite

E uma das doengas respiratérias felinas. Pode afetar gatos de todas as idades e é
causada por trés agentes: herpesvirus felino, calicivirus felino e bactéria Chlamydophila
felis. O animal doente geralmente é o principal transmissor da enfermidade. Entre
os principais sintomas estdo herpes na garganta, nariz, boca e trato respiratério,
conjuntivite e lesdes no olho, além de espirros, secregéo nasal, falta de apetite e apatia.

Calicivirose

E também uma doenca respiratéria considerada grave, que acomete o pulmédo e o
trato respiratério de gatos em qualquer idade. A enfermidade é causada pelo calicivirus
felino, agente patogénico resistente. A transmissdo geralmente acontece por meio do
contato com saliva ou secrecéo nasal de animais infectados. Ulcera na boca, infeccao
bacteriana secundéria, alveolite fecal, leséo articular e artrite s&o os principais sintomas
da contaminagao.

Clamidiose

A zoonose (doenca de animais que pode ser transmitida para humanos) é causada
pela bactéria Chlamydia felis, popularmente conhecida como clamidia. Trata-se de
uma infecgdo muito comum em gatos e que esta associada a doencas do sistema
respiratério felino. E importante nao deixar o pet entrar em contato ou ficar no mesmo
ambiente de outro animal contaminado, por se tratar de uma doenga extremamente
contagiosa. Os principais sintomas sdo conjuntivite e Ulcera na boca, corrimento nasal
e ocular persistente, espirros, dificuldade respiratéria, febre e falta de apetite.

Panleucopenia

Conhecida como enterite infecciosa viral felina, é causada pelo virus panleucopenia
felina (VPF). E considerada uma doenca viral grave que acomete felinos domésticos e
selvagens. O gato pode ser infectado por fezes e vomito de outros animais doentes.
Entre os sintomas mais comuns, vomito e diarreia. Apés ser contaminado, o animal
pode vir a dbito por desidratagdo. A doenga é mais comum entre os filhotes.

Leucemia viral felina

E uma das enfermidades consideradas mais graves para os felinos. O virus da
leucemia felina é transmitido principalmente por secregdes, como saliva de gatos que
j& foram contaminados. Quando o animal esta contaminado, a imunidade cai e ele
fica mais suscetivel a outras doengas, o que agrava a situagao. E uma doenca de
dificil detecgé@o, pois os sintomas surgem de forma lenta — como ocorre com tumores
internos. E comum que o tutor procure ajuda especializada quando ja ¢ muito tarde.
A doenga nao tem cura, mas o tratamento pode melhorar a qualidade de vida do pet.
Caso 0 animal ndo tenha sido vacinado e apresente alguns dos sintomas mencionados,
é importante consultar um médico veterinario com urgéncia para iniciar o tratamento da
forma mais adequada e evitar problemas mais graves. A imunizagao deve ser iniciada
quando o pet estiver saudavel ou apenas quando o pet ndo apresentar mais nenhum
sinal clinico de qualquer doenga descrita anteriormente.




Sfﬁ pet saude

DOENGA CAUSA SERIOS TRANSTORNOS
GASTROINTESTINAIS AOS CAES

Principais medidas envolvem a limpeza no
ambiente e visitas regulares ao veterinario

alor e chuvas mais constantes.

O inicio do ano traz uma com-

binagdo que ajuda na prolife-
racdo de um inimigo dos caes e dos
seres humanos, o protozoario Giardia
lamblia. E ele o responsavel pela giar-
diase, que nos cachorros causa muito
desconforto gastrointestinal. A doenca
precisa ser tratada adequadamente e
0 mais breve possivel para evitar com-
plicacdes ao animal e também porque
se trata de uma zoonose, ou seja, pode
infectar os humanos.

No céo, a giardiase ataca o trato in-
testinal, ja que as dores de estdbma-
go, os vémitos combinados com diar-

reia podem causar um sério quadro
de desidratagéo. Em casos extremos,
o0 animal pode morrer. “Os principais
sintomas da doenca sao diarreia,
com as fezes apresentando-se pasto-
sas, de odor mais forte que o habitual
e com pigmentos esverdeados. Ou-
tros sintomas incluem vomitos e fla-
tuléncia”, reforca a médica-veterinaria
e Coordenadora de Servigos Técnicos

para Animais de Companhia da Zoe-
tis, Mariana Guedes.

O portal Patas da Casa explica que a
contaminagao ocorre quando o animal
ingere cistos do protozoario ou comen-
do algo que foi contaminado por fezes,
como grama ou objetos. Como os ca-
chorros tém o costume de morder e co-
locar muitas coisas na boca ao longo
do dia, h& varias maneiras de coletar o
parasita no ambiente, seja mastigando
um brinquedo, lambendo material fecal
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ou bebendo &gua de uma poga.

A prevencdo é considerada a
melhor das medidas quando
se trata de giardiase, em-
bora eliminar a presenga
dos cistos no ambiente
seja sempre um desafio.
Os cistos tém uma grande
capacidade de sobreviver
nos ambientes até que en-
contre um hospedeiro. Ain-
da assim, é possivel reduzir
0s riscos adotando medidas
de higiene.

A Ourofino Salde Animal destaca
que ja existe uma vacina contra a giar-
dia no mercado, que apesar de nao ser
100% eficaz ajuda a tornar os sintomas
da doenga mais brandos caso ocorra
a contaminagao. Segundo o portal Pa-
tas da Casa, a vacinacéo é uma forte
aliada na prevencéo da giardia e na
diminui¢do da eliminac&o de cistos nas
fezes do animal. Desta forma, ha uma
reducdo da contaminacdo do ambien-
te, minimizando a chance de infecgao
de cées e outros animais. A vacina

deve ser aplicada a partir de oito sema-
nas de idade, com um intervalo de 21
a 28 dias

entre as duas primeiras doses. E ne-
cessério reforgo anual.

Confira a lista as medidas que os tu-
tores devem adotar para diminuir as
chances de contaminagao, elaborada
pela Ourofino Saude Animal:

* Nunca deixe seu pet cheirar ou
lamber as fezes de outros
animais;

* Quando chegar
em casa, lave
bem as maos

e procure tirar os sapatos, ja que eles
podem trazer doencas da rua para 0s
bichinhos;

e Limpe também as patas e a regido
perineal do seu pet;

* Mantenha o ambiente em que seus
pets comem sempre limpo;

» Dé somente agua filtrada para o pet;

* Durante o tratamento do pet com
giérdia, lave bem o ambiente a fim de
eliminar os cistos e evitar uma nova
contaminagao;

¢ Caso tenha mais de um animal, é
importante que todos fagam exames e
tratamento quando um deles apresen-
tar sinais de contaminacéo;

* Faga visitas regulares ao veterinario
com seu pet. Entre outros cuidados,
ele podera recomendar vermifugos a

cada 3 ou 5 meses. 5




80@ pet produtos

LINHA DE ALIMENTOS OMIDOS SUPER

PREMIUM TURMA DA MONICA

Novos produtos se somam a familia Turma

da Monica Pets, langada em 2021

PetFriends, que atua no seg-

mento pet desde 2005, colo-

cou no mercado uma nova
linha de produtos que trazem estam-
pados na embalagem personagens
da Turma da Mbnica. S&o os alimen-
tos Umidos Super Premium Turma da
Mbnica Pets e snacks Bidu. Eles se
somam a linha de itens que a Pe-
tFriends tem desde 2021 com os per-
sonagens muito queridos pelos brasi-
leiros, criados por Mauricio de Sousa.

O diretor executivo da PetFriens, Ro-
berto Vituzzo, afirma que o objetivo da

empresa € colocar a disposigdo do

mercado pet produtos com a maxima
qualidade e seguranca, formulados
com ingredientes nobres, além de atre-
lar a identidade visual a confianga dos

tutores na escolha da compra.

“Temos a certeza e comprovamos que to-
dos os produtos foram desenvolvidos com
muito carinho para os animais! Queremos
contribuir no cuidado diério e reforgar a im-
portancia da alimentacéo balanceada para
esses seres que tanto amamos”, atesta a
diretora-executiva da Mauricio de Sousa
Produgdes, Mdnica Sousa.

Vituzzo acrescenta que a linha de
alimentos Turma da Monica Pets
vem ganhando projecao em razao
dos beneficios positivos do seu con-
sumo por caes e gatos. Sao alimen-
tos Umidos, altamente palataveis,
formulados com ingredientes natu-
rais, enriquecidos com vitaminas,
minerais e 6mega 3. Além disso, ha
o resgate da memdria afetiva, por
conta da conexdo dos tutores com
0Ss personagens. Isso permite es-
tabelecer uma relagéo positiva dos
donos dos animais com os produtos
da industria. £
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8°@° pet legislacdo

MAUS-TRATOS A ANIMAIS

Notificacao policial precisa conter o nome
e 0 endereco de quem acompanha o pet

combate aos maus-tratos

a animais no estado de

Séo Paulo ganhou um re-
forco legal importante que pode
servir de referéncia para todo o
pais. O governador do estado, Tar-
cisio de Freitas, sancionou em fe-
vereiro o Projeto de Lei 801/2021,
que obriga estabelecimentos de
atendimento veterinario a notificar
a Policia Civil ou a Delegacia Ele-
trénica de Protecao Animal (DEPA)
casos verificados ou com indicios
de maus-tratos contra animais.
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A notificagdo deverd conter o nome
e 0 endereco de quem estiver acom-
panhando o animal no momento do
atendimento, além de um relatério so-
bre como foi o atendimento prestado,
incluindo espécie, raga, caracteristicas
fisicas, descricéo da situacéo de salde
do animal e quais foram os procedi-
mentos adotados.

‘A lei seré fundamental para o Estado
avancar em politicas de protecéo e
bem-estar animal. A partir do momento
que um profissional constata e atesta

INARIOS DE SP DEVEM DENUNCIAR

A\

violéncia e maus tratos, a acéo policial
e judicial ganha forca. Combateremos
0Ss maus tratos com empenho e priori-
dade”, disse Tarcisio de Freitas.

Os responséaveis pelas clinicas que
descumprirem a determinagao esta-
rao sujeitos a sancdes previstas na Lei
14.064/2020, que trata de maus-tratos
a animais. Essa lei federal foi sancio-
nada em 2020 e ampliou a pena para
quem comete crime de maus-tratos
contra caes e gatos, com pena de re-

o9

clusao de dois a cinco anos. O
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&5 pet ciéncia

EFICI [III\ D I]LEIRI\S PARA
PROTEGER CAES DA LEISHMANIOSE

Combinacao de principios ativos permite combater a doenca,
além de outras enfermidades causadas por pulgas e carrapatos




avango da ciéncia associada

ao desenvolvimento de no-

vas tecnologias vem permi-
tindo o desenvolvimento de produtos
inovadores que protegem os caes de
uma importante doenca grave e letal
a qual também representa riscos a
saude dos seres humanos.

Pesquisas revelaram que a combi-
nacdo exclusiva trés principios ati-
vos dariam origem a elaboragao de
um produto inovador na protecao
dos caes de doencas como a leish-
maniose, transmitida pelo mosquito-
-palha, além de auxiliar na
prevengao de en-
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fermidades causadas por pulgas e
carrapatos. Todas essas doencas
tém potencial para causar a morte
dos animais.

“Os principios ativos fipronil, piriproxi-
feno e permetrina, em formulacéo ex-
clusiva, por exemplo, possuem agao
contra pulgas e carrapatos, além de
uma agao repelente e inseticida con-
tra 0 mosquito transmissor da leish-
maniose”, explica o médico-veterina-
rio Jaime Dias, gerente técnico e de
marketing de animais de companhia
da Vetoquinol Saude Animal.

Essa combinagéo exclusiva de princi-
pios ativos — testados e com eficacia
comprovada através de estudos — faz
parte da composicao da coleira an-
tiparasitaria Frontmax, desenvolvida
pela Vetoquinol, que utiliza termo-
polimeros, outro avango tec-
noldégico que impede a oxi-
dacdo dos componentes
quando expostos a luz
solar, além de der-
mocosmeéticos que
contribuem para a
redugdo de pos-
reacoes
alérgicas.

siveis
Além
disso, a coleira
Frontmax é re-
sistente a agua e
sem cheiro, pro-
movendo conforto

na utilizacao.
“‘Os trés principios
ativos ficam em con-
tato com a gordura da
pele e pelos dos caes, nao
sendo absorvidos, além de se-
rem liberados de forma gradativa
e continua durante todo o periodo de
acédo”, complementa Dias. Esse peri-
odo ¢é de 8 meses, no caso de Front-
max, a primeira e Unica no pais com

a combinacdo exclusiva de fipronil,
piriproxifeno e permetrina, conferindo
protecdo contra 0s mosquitos trans-
missores da leishmaniose, pulgas e
carrapatos.

Leishmaniose - Um grande diferencial
de Frontmax Coleira é o combate ao
mosquito-palha, cuja populacéo — as-
sim como a de pulgas e carrapatos
— tende a aumentar em periodos de
calor e umidade. O inseto é trans-
missor de um protozoario chamado
Leishmania, causador da leishmanio-
se visceral, doenca grave e fatal para
0s cdes — e também para os seres
humanos, ja que se trata de uma zo-
onose. O Ministério da Saude conta-
biliza cerca de 3,2 mil casos por ano
em humanos.

“Pesquisas apontam que, para cada
caso confirmado em pessoas, po-
200 céaes

E isso se torna ainda mais grave

dem existir infectados.

porque identificar a doenca néo é
simples, 0 que torna a prevencao
indispensavel. Especialmente em
periodos mais quentes, o tutor pre-
cisa estar atento a sintomas que
podem surgir como alertas de que
0 animal precisa ser levado imedia-
tamente ao veterinario”, destaca o

especialista da Vetoquinol.

Os principais sintomas da leishma-
niose visceral sdo desanimo, fra-
queza, perda de apetite, emagreci-
mento progressivo, perda de massa
muscular, descamacdes na pele,
feridas no focinho, orelhas, regiao
das articulagbes e cauda, além de
perda de pelos, crescimento exage-
rado das unhas, vomito e diarreia.
Em alguns casos, o problema pode
afetar importantes érgéos internos,
como baco, figado e rins, gerando
sofrimento e reduzindo o bem-estar

0%

e tempo de vida dos pets. O
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O caminho €: parceria estratégica, entender a vocagéao do negdcio, selecionar os clientes, ter
um time que o agricultor confia e focar na Ultima linha!

stive no fim do ano passado no
30° congresso da distribuicao de
insumos americana (American
Retaliers Association - ARA). Por 14, o
mercado ja se consolidou ha bastan-
te tempo. O movimento que vemos no
Brasil de formacéo de grandes grupos
nacionais ja é realidade nos EUA ha
algum tempo. Para se ter uma ideia, o
maior distribuidor americano é a Nu-
trien, que conta com mais de 1.000 lo-
jas. Coexistem no mercado Americano,
grandes grupos, grandes cooperativas,
empresas listadas na bolsa e 0s peque-
nos e médios distribuidores indepen-
dentes. Pensando no mercado Brasilei-
ro, e trazendo um pouco do que vimos
no mercado americano, vamos discutir:

qual o lugar dos distribuidores indepen-
dentes no mercado?

Durante a abertura da conferéncia, o
presidente da ARA trouxe a seguinte
frase: “Esquega o market share, vocé
estarda melhor se pensar na Ultima
linha". Essa frase foi retirada de uma
apresentacdo de 1992 do primeiro
congresso da ARA. A ideia é que da
para coexistir com os gigantes, sendo
um Agrodistribuidor independente, sem
focar em crescimento de market share,
mas focar na ultima linha do negdcio.
O que vai garantir a sobrevivéncia no
longo prazo ndo é o crescimento, mas
sim a capacidade de gerar resultados
positivos de maneira consistente. Isso

TECNOLOGIA

Ao longo da proxima década, teremos a

vale para qualquer negécio. O segredo
esté na estratégia para alcancgar isso. E
qual o caminho para os independentes?
A resposta que ouvimos por la e que
faz bastante sentido para o mercado
brasileiro é: ser o parceiro estratégico
do agricultor. Ser o parceiro estratégico
tem a ver com apoiar o produtor
a vencer os diversos desafios que
enfrentam no negdcio. Escutamos ao
longo do evento diversos desafios do
futuro e como os agro-distribuidores
podem ajudar. Por mais que distantes,
vemos 0s desafios dos produtores
americanos muito semelhantes aos
dos produtores brasileiros. Vamos aos
desafios e caminhos para os agro
distribuidores: R

intensificacdo da agricultura de preciséo, uso de
dados na agricultura, softwares para gestdo dos
negocios e forte incremento de produtos biolégicos.
Ser parceiro estrategico passara por ajudar os
produtores a incorporarem essa nova tecnologia,
validar tecnicamente os produtos relevantes e
ajuda-lo na sua gestao.

SERVICOS

Em um mercadeo cada vez mais comoditizado, serd preciso
ser extremamente eficiente em custos e os precos serao
mais homogéneos entres os canais. A grande diferenciacdo
entre os negdcios estara na capacidade de prestar servicos
valorizados pelo agricultor. Sabemos que em cada regido do
pais as demandas por servicos sdo distintas, Serd preciso
identificar aqueles mais valorizados pelos produtores da sua
regiao e incorpora-los como pratica de negdcio. Mas vamos
a alguns servicos que ja vimos ser prestado no Brasil e que
deverao ganhar forga nos parceiros estratégicos: a)
consultoria agrondmica; b) acompanhamento de safra,
apoio em monitoramento e aplicacdes; ¢) apoio em gestao
e controle de informacdes e dados; d) servicos e alternativas

=

de financiamento da producao; e) apoio em estratégias de
comercializacdo, entre outros.,
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TALENTOS

0 maior desafio de continuidade do negdcio esta na formacdo de
talentos gque irdo assumir © negdcio em um futuro préximo. Em geral, os
agro-distribuidores se formaram com os socios muito dentro da gestao,
mas com o passar do tempo, inevitavelmente, estes socios sairdo da
execucao. Para ser parceiro estratégico € preciso ter proximidade e
confianca do produtor. Encontrar as pessoas certas e com forte vinculo
de confianca ndo & uma tarefa facil, leva tempo e, para isso, os
distribuidores devem criar seus programas de atracdo, formacgao e
retencdo de talentos. Seja para a area técnica e de vendas, seja para a
gestdo do negdcio. A parceria estratégica do agrodistribuidor pode
também apoiar o produtor na formacao de sua mao de obra. Nos EUA,
vemos revendas apoiando o agricultor com treinamento de mao de cbra
para o agricultor, Os agro-distribuidores independentes ndo serdac
parceiros estratégicos de qualquer agricultor, por isso & importante uma
revisdo minuciosa do perfil de cliente que o negdcio tem vocagdo para
atender. Nesse sentido, conhecer muito bem o mercado de cada
microrregiao de atuacao e o perfil de agricultores que ali estac @ de
fundamental importancia para estabelecer o petencial de atuagao na
regido, definir estrutura necessaria e avaliar sua viabilidade. Distnbuidor
independente, seja o parceiro estratégico, saiba qual a vocacao do
negocio, selecione bem os clientes, tenha um time que o agricultor possa

N
¥

confiar e fogue na ultima linha!

O que

vai garantir a

sobrevivéncia no

nanga familiar.

longo prazo nao é

o crescimento, mas
sim a capacidade

de gerar resultados
positivos de maneira
sempre consistente.”

Fernando De Cesare Kolya Sécio
Especialista na area de estratégia de canais de
distribuicao, planejamento estratégico e gover-

markestrat

A Markestrat é uma organizagao
que desenvolve consultoria,

pesquisa e treinamento em
estratégia e busca a geragéo
e a difuséo de conhecimento
sobre 0 agronegdcio brasileiro.

Site: www.markestrat.com.br
Tel.: (16) 3456.5555 / (11) 3034.3316
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Distribuidores de Insumos em 2023

E imperioso que a distribuicdo planeje sua estrutura de captacao de recursos

da distribui-
gdo de insumos no Brasil é

momento atual

bastante particular, estamos
vivendo uma onda de consolidagoes,
ainda compreendendo os reflexos das
altas de pregos que impactaram os in-
sumos agricolas no cenério pés pan-

e, consequentemente, a posicdo dos
estoques dos distribuidores. Além dis-
SO, passamos por uma transicao de
governo que sinaliza modificagcdes na
linha econémica atual. Este cenério
tem deixado boa parte dos distribuido-

res de insumos bastante preocupados

abordaremos dois assuntos que de-
vem ser analisados para que as deci-
sbes estratégicas e de compras dos
distribuidores de insumos sejam as
mais adequadas possiveis, séo eles:
Taxa de juros e Custos de Captagéao, e
Ajustes de Faturamento e Posicao de

demia e guerra entre Russia e Ucrénia, e apreensivos para 2023. Neste artigo, ~ Estoques Pés alta de pregos.

TAXA DE JUROS E CUSTOS DE CAPTACAQ

O movimento da taxa de juros no Brasil & algo que impacta diretamente o negdcio da distribuicdo de
insumos, principalmente pelo fato da maioria dos negdcios de venda serem realizados no Prazo Safra, e
alguém precisa sempre financiar esta operacio, seja com recursos préprios ou de terceiros, que podem
ser os parceiros (industrias de insumos fornecedoras), Bancos @ Mercado de capitais. Olhando para o
movimento recente da taxa de juros, percebemos que ele teve uma queda expressiva, saindo dos
patamares de 14% no ano de 2016 para atingir 2% ao longo do ano de 2020. Depois, guande o mundo
comegou a sentir os efeitos da Pandemia e as pressdes inflaciondrias, tivemos um movimento de alta
expressiva, onde a taxa bdsica de juros saltou de 2% para 13,75%. Olhando para o futuro, porém, havia
uma expectativa de que a taxa de juros fosse acalmar ac longo de 2023 e 2024, estabilizando em torno
de 7% a 10%, pelo menos é o que diziam as curvas de juros futuras. Neste meio tempo, porém, tivemos
uma mudanga no governo federal que esta trazendo uma incerteza maior a respeito do futuro da taxa de
juros. E, neste cendrio de ainda pds-eleicio, a curva de juros futuras ja se ajustou e ndc apresenta mais a
queda que estidvamos esperando, devendo, portanto, neste momento, manter-se alta por um tempo um
pouco maior. Esta situagao faz com que o custo do dinheiro seja alto, e os custos de financiar o agricultor
também, portanto, toda atencdo quanto as decisdes de compras & fundamental, pois qualquer decisao deJ

compra de produtos, que eventualmente fiquem em estoques e ndo consigam ser vendidos aos
agricultores neste ciclo, irdo ter um custo financeiro muito alto para serem mantidos em estoque.

)

ASSTES DE FATURAMENTD E FOSCOES DF ESTOGUES POS ALTA DOS

.

' Qutro tema que refor¢a a necessidade de um bom planejamento de compra por parte dos distribuidores
de insumoes & o momento do mercado e osclilagdes de pregos. Desde 2020, o setor vem passando por um
movimento de alta de precos e escassez de produtos. Este comportamento do mercado, mesmo que, de
maneira indireta, estimulou os distribuidores a aumentar seus volumes de compras com diversos
fornecedores, para nao ficar sem o produto, e mesmo que recebesse produtos acima da capacidade de
venda ndo era visto tanto como um problema, polis a cada safra os precos aumentavam e, com isso, o
distribuidor conseguia capturar margens nesse movimento de subidas constantes de pregos. O fato agora
é que este cenario estd mudando e estamos vendo os precos de alguns produtos fazendo um movimento
de recuo, e esta situacio & bastante critica para os distribuidores de insumos, pois complica ainda mais a
posicdo dos estoques, fazendo com que produtos figuem fora de pre¢os de mercado, impactande
negativamente as margens dos distribuidores.
Por fim, quando analisamos conjuntamente os dois temas deste artigo, custos financeiros consequentes
da taxa de juros, e movimento de recuo nos pregos dos insumos, os distribuidores precisam parar para
planejar sua estrutura de capta¢io de recursos, analisar muito bem quais s3o as taxas de juros que as
industrias estdo colocando nas vendas a prazo e também refazer o planejamento de suas compras,
analisando com muito cuidado as posicbes de estoques e produtos que eventualmente podem se
encontrar fora de preco de mercado. Bom trabalho a todos, vamos aproveitar o inicio do ano para fazer
um bom planejamento e encarar com bastante consciéncia o préxime ciclo que esta por vir.

e

E markestrat

A Markestrat € uma organizagao

que desenvolve consultoria, pesquisa

e treinamento em estratégia e busca a
geracao e a difusdo de conhecimento
sobre o agronegécio brasileiro.

Rodrigo Alvim Afonso

Especialista em Planejamento Estratégico, Canais
de Distribuicao de Insumo, Gestéo Financeira de
Empresas e Produtores Rurais, e Andlises

. Site: www.markestrat.com.br
de Investimentos.

Tel.: (16) 3456.5555 / (11) 3034.3316
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Sindan alerta para veterinarios piratas!

Campanha agora ¢é online e off-line, além de oferecer um canal de denuncias para estimular os
consumidores a enviar relatos de forma anénima

—

v

Campanha busca confianca total nos medicamentos dados aos animais.

Sindicato Nacional da IndUstria

de Produtos para a Saude Ani-

mal (SINDAN) lancou a segun-
da fase da campanha ‘Olhos Abertos’,
para conscientizar a sociedade sobre
0s riscos do uso de produtos animais
piratas. Falsificados ou contrabandea-
dos. E ajudar a combater o comércio
ilegal no Brasil. A campanha ja foi rea-
lizada no formato online e agora ganha
refor¢o no offline.

Em 2021,
movimentaram R$ 290 bilhdes no palis.

os produtos falsificados

Foram diversos medicamentos
produzidos com matérias-primas de
baixa qualidade, que nao apresentaram
estudos adequados de bioequivaléncia
e nem o selo de aprovagdo do
Ministério de Agricultura, Pecuéria e
Abastecimento (MAPA). Os dados sao
da Associacédo Brasileira de Combate a

Falsificagao (ABCF).

AR98

O  vice-presidente  executivo  do
Sindan, Emilio Salani, explica que o
objetivo final é garantir que tutores e
produtores tenham total confianga nos
medicamentos oferecidos aos seus
animais. E ratifica que os produtos
iregulares ndo possuem garantia de
qualidade, seguranga e eficécia.

E ainda podem conter ingredientes
toxicos, prejudicar a saude e o bem-
estar dos animais, além de levar
prejuizos aos produtores por causa
da perda de produtividade e a baixa

qualidade do produto final.

A campanha ainda oferece um canal
de denulncias para estimular os
consumidores a enviar seus relatos,
de forma anbnima, sempre que
desconfiarem de alguma procedéncia.
Apbs esse primeiro passo, o Sindan
assume a responsabilidade no repasse
autoridades

das informagdes as

competentes. O  formulario  para
denuncias esta disponivel no site do
Sindan: sindan.org.br “Todo o nosso
empenho visa garantir que tutores e
produtores

nos medicamentos

tenham total confianca

oferecidos aos

animais”, sacramentou Emilio Salani,
vice-presidente executivo do Sindan.
O Sindan foi fundado em 1966 e relne
cerca de 90 empresas responsaveis por
cerca de 90% do mercado brasileiro de
medicamentos veterinarios. R

1

O objetivo final
€ garantir que
tutores e pro-

dutores tenham

total confianca
nos medicamen-
tos oferecidos aos
seus animais”.
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Racao animal 2023

Pesquisa global mostra estabilidade na produgao mundial e ratifica Brasil entre os trés maiores
do setor. Trabalho firme dos Distribuidores e Produtores do nosso pais

pesquisa ‘Perspectivas do Setor

Agroalimentar' da Alltech mos-

tra que a producao global de
ragdo permaneceu estavel em 2022,
com 1,266 bilhdo de toneladas métri-
cas, uma queda de 0,42% sobre 2021,
apesar dos desafios macroecondmicos
significativos que afetaram toda a ca-
deia de suprimentos. O levantamento
inclui dados de 142 paises e mais de 28
mil fabricas de racéo. A Europa sentiu o
peso de varios fatores, como desafios
significativos de doencas, clima severo
e os reflexos da invasdo da Ucrania.
A pandemia global de COVID-19 teve
grandes impactos no setor agroalimen-
tar, contribuindo para os desafios da
cadeia de suprimentos e acelerando a
adocéo de novas tecnologias e praticas
de sustentabilidade ambiental. Os dez
principais paises produtores de ragao
no ano passado foram China (260,739
milndes de toneladas meétricas), Es-
tados Unidos (240,4 milhdes), Brasil
(81,9 milhdes), india (43,36 milhdes),
México (40,1 milhdes), Russia (34,1 mi-
lhdes), Espanha (31,2 milhdes), Vietna
(26,7 milhdes), Argentina (25,7 milhdes)
e Alemanha (24,39 milhdes). Os dez
principais paises produziram 64% da
producao mundial de ragdo e metade
da produgao global de ragao do mun-
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Alimentacao dos pets teve 0 maior aumento entre os setores , com 7,25%

do esta concentrada em quatro paises:
China, EUA, Brasil e india. O Vietna ex-
perimentou uma grande recuperagao
em termos de sua producao de ragao
em 2022, entrando no ‘Dez mais’, na
frente da Argentina e da Alemanha, e
passando a Turquia, que produziu me-
nos ragéo. A RUssia ultrapassou a Es-
panha, onde houve uma redugao signi-
ficativa na produgao.

DINAMICA DA PRODUGAO

A producéo de ragdo aumentou em
vérias regides, incluindo América Latina
(1,6%), América do Norte (0,88%) e
Oceania (0,32%), enquanto a Europa
diminuiu 4,67%, a Africa recuou 3,86%
e a regido Asia-Pacifico caiu 0,51%.

Gripe avidria atrapalhou a nutrigdo de postura e corte cresceu desigual no mundo.

Globalmente, foram relatados aumentos
na tonelagem de ragdo nos setores
de aquicultura, aves de corte, aves
de postura e alimentos para animais
de estimagéo, enquanto diminuicoes
foram relatadas nos setores de bovinos
de corte, bovinos de leite e suinos.
Embora tenha experimentado uma
reducao estreita na producéo de racao,
a China continua a ser o maior pais
produtor de ragao do mundo, seguido
pelos Estados Unidos e pelo Brasil.

ESPECIES

O setor avicola experimentou aumentos
tanto na produgéo de aves de postura
quanto na de ragao para aves de corte.
A gripe aviaria, outras doengas e 0s
elevados custos das matérias-primas
afetaram o setor de aves de postura em
muitos mercados, especialmente na
Asia, Europa e Africa. Por outro lado, o
crescimento do setor foi impulsionado
devido a maiores desafios em outros
setores que levaram ao aumento
da demanda por ovos. No geral, a
producdo de ragdo do setor de aves
de postura aumentou 0,31%. Embora
a tonelagem global no setor de aves
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de corte tenha aumentado 1,27%,
verificaram-se diferencas significativas
entre os paises. No geral, o crescimento
da produgao de ragao no setor de aves
de corte foi relatado principalmente no
Oriente Médio, na América do Norte e
América Latina.

Ja a produgéo de ragéo suina caiu em
2022 quase 3%. A Peste Suina Africana
e os altos pregos da nutrigdo animal
deprimiram a producéo de suinos em
muitos paises. No entanto, no Vietna,
Brasil, México, na China e Africa do
Sul melhores

pregos da proteina

e outras condicbes de mercado
levaram ao crescimento do setor. A
tonelagem de ragéo para bovinos de
leite diminuiu 1,32%,

devido ao alto custo da

principalmente
racao
combinado com os baixos pregos do
leite, 0 que fez com que os produtores
reduzissem seu nimero de vacas e/ou
dependessem mais de fontes de ragéo
nao comerciais. Algumas excec¢oes
incluiram a Irlanda, onde a seca fez
com que os agricultores dependessem
mais de racbes comerciais, e a Nova
Zelandia, onde os precos do leite eram
mais altos. Na producéo de ragdo para
bovinos de corte, houve diminuicao
ligeira de 034%. A
decrescente continuou na Europa, mas

tendéncia

registraram-se aumentos em quase
todas as outras regides. Na Australia,
a reducao na tonelagem de racao foi
resultado da abundéancia de pasto e
nao um reflexo de quaisquer mudancas
na demanda por carne bovina.

O setor de aquicultura experimentou
da producao
de 2,7%. Os cinco principais paises

um crescimento total

sédo China, Vietna, india, Noruega e

Indonésia.  Aumentos  significativos
foram relatados na China, no Brasil,
Equador, nas Filipinas e nos EUA. A
producdo no setor foi um dos poucos

que viram crescimento na Europa. A
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0 Brasil produziu 81,9 milhdes de toneladas
de ragéo animal em 2022.

producdo para animais de estimagao
teve 0 maior aumento entre os setores,
com alta média global de 7,25%. Este
incremento significativo deve-se, em
grande parte, a0 aumento da posse
de animais de estimagdo em meio a
pandemia de COVID-19. A América do
Norte e a Europa continuam a ser as
principais regides produtoras.

RESULTADOS REGIONAIS
A América do Norte
aumento de 0,88%

de toneladas meétricas)

registrou um
(2,272 milhoes
e os EUA
permaneceram como segundo maior
pais produtor de racdo do mundo,
atras da China. O crescimento foi
relatado nos setores de aves de corte,

bovinos de corte e alimentos para
animais de estimagcdo. A América
Latina experimentou um crescimento
de 1,6% (3,006 milhdes de toneladas
métricas), e o Brasil permaneceu lider
na produgao de ragado para a regiao,
ficando em terceiro lugar globalmente.

A maior parte do aumento foi relatada
pelo México, pelo Brasil e Chile. A
Europa viu a maior queda na producao
de racao, de 4,67% (-12,882 milhdes de
toneladas métricas), devido a questdes
que incluem a invasdo na Ucrania e
a disseminacdo de doengas animais,
como a Peste Suina Africana e a
Gripe Aviaria.

A Asia-Pacfico permaneceu estavel, ja
que as diminuigdes relatadas na China,
Tailandia, Malésia e no Paquistéao foram
compensadas por aumentos no Vietna,
nas Filipinas, na Mongdlia e Coreia
do Sul. A regi&o inclui varios dos dez
principais paises produtores de ragéo,
incluindo China, india e Vietna. A Africa
teve uma diminuicdo de 3,86% na
tonelagem de racao (-1,718 milhdo de
toneladas métricas), principalmente por
causa das reducdes relatadas no Egito,
em Marrocos, no Quénia e na Nigéria.
A Africa do Sul, por outro lado, viu um
aumento de mais de 2%, e a Namibia
também relatou maior tonelagem de
racdo em 2022. A regido do Oriente
Médio aumentou  significativamente
em 24,7% (6,301 milhdes de toneladas
métricas), como resultado de relatérios
mais precisos e esforgos do governo
da Ardbia Saudita para ampliar a
producado de frangos de corte como
parte de seu plano ‘Visdao 2030'. Por
fim, a Oceania ficou estével,
uma pequena redugdo relatada pela
Australia compensada por um ligeiro

com

aumento na Nova Zelandia. R
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Cooperativas tem
um 2023 de sucesso!

Grandes cooperativas superam os desafios de um ano com quebra na safra,
guerra e insumos caros e fecham 2022 com forte crescimento

Planta industrial da Aurora Coop: investimentos na producao.

s primeiras Assembleias Ge-

rais Ordinarias realizadas

pelas
pecuarias brasileiras mostram que
nem a quebra na safra passada de

soja — registrada nos estados do

cooperativas  agro-

Sul e também no Mato Grosso do
Sul — conseguiu abalar a marcha de
crescimento dessas organizagoes.
Mesmo com o carro-chefe da maio-
ria delas comprometido, nenhuma
apresentou queda de receita em
relagdo ao exercicio de 2021. Pelo
contrério, todas cresceram e algu-
mas em indices expressivos.

O presidente do Conselho de Adminis-
tracédo da Coamo, José Aroldo Gallas-
sini, enfatizou que 2022 foi o melhor
resultado da histéria da cooperativa.
A sobra liquida da Coamo ultrapassou
R$ 2 bilhdes, 23% mais do que no ano
anterior. Desse total, R$ 705 milhdes
foram repassados aos mais de 30 mil
cooperados, valor recorde.

“Foi um ano marcado por um cenario
dificil, com a seca comprometendo a
soja, com a guerra da Russia contra a
Ucrania e o encarecimento dos insu-

mos”, ressalvou Gallassini. A quebra

na safra da soja foi de 47% na base
da Coamo. Mas como os precos das
commodities também subiram, houve
crescimento da receita da cooperati-
va, que atingiu R$ 28,1 bilhdes. Esse
valor é 14,1% maior do que o registra-
do em 2021.

O presidente executivo da Coamo,
Airton Galinari, afirma que esses re-
sultados sdo consequéncia do tra-
balho de milhares de pessoas, dos
mais de 9 mil colaboradores diretos e
1.500 indiretos, dos parceiros da area
técnica, financeira e juridica. “E um
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resultado robusto, num ano de gran-
des dificuldades”, resume.
A Coamo tem sede em Campo Mou-
rdo, noroeste do Parang, e é considera-
da maior cooperativa agropecuaria da
América Latina.

Lar cresce 28%

Quinta maior cooperativa agropecuaria
brasileira, a Lar também teve resultados
muito positivos no ano passado. A coop
teve um crescimento de 28% na receita li-
quida, que chegou a R$ 21,59 bilhdes. O
resultado financeiro da Lar no ano ficou
em R$ 722 milhdes. As sobras repassa-
das aos cooperados somaram R$ 71,4
milhdes, além de R$ 107 milhdes depo-
sitados em conta capital.

E isso considerando uma redugao na
safra de soja. Mais uma vez, segundo a
cooperativa, 0 aumento dos precos das
commodities alavancou o faturamento
do ano. “Foi um resultado altamente
positivo. Crescemos 28%, apesar da
quebra que tivemos na soja, além das
consequéncias da pandemia, guerra
na Ucrania e encarecimento dos juros,
combustiveis e logistica”, comemora o
diretor-presidente da cooperativa, Irineu
da Costa Rodrigues.

A Lar Cooperativa fechou 2022 com
13.004 associados e se mantém como
a cooperativa singular que mais empre-
ga no pais, com 25.390 colaboradores.
Registrou crescimento de 43% na co-
mercializagdo de insumos e recebeu
mais de 60 milhdes de sacas de milho.
Na avicultura, ampliou a producao de
pintainhos préprios em mais de 8 mi-
lhées de ovos ferteis/més, com abate
de 1 milhdo de aves/dia. Na suinocul-
tura, produziu 971 mil leitdes no ano. A
Lar esta sediada em Medianeira, oeste
paranaense. No ranking das agrocoo-
perativas brasileiras, aparece como a
quinta maior do pais.
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Assembleia da Lar, em Medianeira: crescimento de 28%.

Copacol celebra

Na Assembleia Geral Ordinaria da
Copacol — Cooperativa Agroindustrial
Consolata, realizada em Cafelandia,
também no oeste do Parana, os niime-
ros de 2022 foram aprovados e feste-
jados, assim como os 60 anos de fun-
dacéo da cooperativa. O faturamento
da cooperativa atingiu R$ 9,2 bilhdes,
um resultado 17% maior do que no ano
anterior. A distribuicao das sobras tota-
lizou R$ 153 milhées. O pagamento foi
antecipado no final do ano passado e

concluido em fevereiro.

“Enfrentamos um ano muito dificil. A
elevagao dos custos de produgao trou-
xe grandes impactos em nossas ativi-
dades. Tivemos ainda uma significati-
va quebra de safra que atingiu todo o
estado e refletiu em nossos negocios.
O frete internacional também onerou
0 processo. Mas a uniao faz com que
possamos seguir em frente, prontos
para 0s novos desafios. Estamos em
um momento de celebragao dos 60
anos de existéncia e queremos deixar
esse legado as novas geragoes”, des-
tacou o diretor-presidente, Valter Pitol.

A Copacol foi a primeira cooperativa do
oeste do Parané. Foi criada para gerar
energia elétrica, em 23 de outubro de
1963, pela iniciativa de 32 agricultores

e do Padre Luis Luise. O grupo busca-
va instrumentos para gerar desenvolvi-
mento rural e melhores condi¢cdes de
vida para as familias da regiao.

Cooperalfa supera

Outra cooperativa que apresentou forte
crescimento no ano passado foi a Coo-
peralfa, de Chapeco (SC). A receita da
cooperativa chegou a R$ 8,84 bilhdes
em 2022, com um crescimento de
25,5% sobre o ano anterior. “Ficamos
satisfeitos com o acréscimo de 25,5%
nas receitas, 10,5% além do que pla-
nejamos. Este crescimento é fruto da
confianga do associado e dedicagao
das equipes em buscar mais negocios
no valorizado mercado agropecuario”,
avaliou o presidente da Cooperalfa,
Romeo Bet.

O ano passado apresentou muitos
desafios, como a estiagem, o preco
dos insumos e a guerra na Ucrania.
Ao mesmo tempo, segundo Bet, foi
um ano de muitas oportunidades. A
Alfa fechou 2022 com 22.006 associa-
dos e 3.962 colaboradores. O ano de
2022 ficou marcado pela inauguragao
do Complexo Industrial Tomazelli, o
maior projeto dos 55 anos de historia
da Cooperalfa. A indUstria opera hoje
com 100% de sua capacidade de es-
magamento de soja, com 2 mil tone-

AgroRevenda 97



98 AgroRevenda

R | Desempenho

Reunido da Copacol, em Cafelandia: resultado altamente positivo.

ladas de soja/dia. O investimento no
projeto ultrapassou os R$ 300 milhdes.
Outro grande projeto da Cooperalfa, ja
em fase final, é a construcdo de uma
Unidade de Producao de Leitdes em
Sidrolandia (MS).

Aurora investe

A Aurora Coop, terceira maior empresa
de alimentos do pals, encerrou 2022
com resultados positivos, apesar das
dificuldades enfrentadas durante o ano.
A receita operacional bruta ficou em R$
22 bilhdes, 13% maior do que o regis-
trado no ano anterior. Ja as sobras do
exercicio somaram R$ 649 milhdes.

O presidente da central, Neivor Can-
ton, observou durante a apresenta-
¢do dos resultados que o exercicio
de 2022 foi particularmente complexo
para a industria mundial de proteina
animal. Houve, segundo ele, uma as-
sociagdo de multiplos fatores, desde
a instabilidade politica brasileira até
incertezas econdmicas e politicas glo-
bais, em um monto que ainda padece
dos efeitos da pandemia.

No ano passado, o mercado interno
respondeu por 64,3% — R$ 14,1 bilhdes
— da receita operacional bruta da Au-
rora, e absorveu 65,6% da producao.
Enquanto isso, o mercado externo
contribuiu com os demais 34,7% das
receitas, ou R$ 7,9 bilhdes, e recebeu
34,4% dos que foi produzido pela co-
operativa. A Aurora exporta para mais

de 80 paises.

O ano de 2023 também devera ter seus
desafios, em razao do crescimento me-
nor da China, da possivel recesséo
na Europa e América do Norte e dos
precos elevados dos insumos. Mesmo
assim seré&o mantidos os niveis de pro-
dugédo e planos de investimentos da
central. SO esse ano, a Aurora prevé
investir R$ 1,082 bilhZo.

Cocamar e Coopavel

Outras duas grandes cooperativas do
Parana — Cocamar, de Maringa, e Coo-
pavel, de Cascavel — anunciaram seus
numeros referentes ao ano passado,
com crescimento da receita. A Coca-
mar teve receita liquida de R$ 11,1 bi-

Ihées, 12% acima dos R$ 9,69 bilhdes
registrados no ano anterior. O presi-
dente do Conselho de Administragédo
da cooperativa, Luiz Lourenco, afirmou
que, embora tenha ocorrido uma que-
bra da safra de verédo, os resultados
foram muito bons. “Estamos no melhor
momento da Cocamar em sua histo-
ria”, resumiu Lourenco.

A distribuicdo de sobras do exercicio
de 2022 ficou em R$ 107 milhdes, va-
lor 23% maior do que foi repassado em
2021. A cooperativa fez ainda o crédito
em conta capital dos cooperados de
R$ 47.827 milhdes. “Estamos falando
de um retorno ao cooperado de R$
173,310 milhdes, o que é extremamen-
te expressivo”, destacou o presidente
executivo da Cocamar, Divani Higino.

Ja a Coopavel viu sua receita crescer
10% no ano passado. O faturamento
da cooperativa foi de R$ 5,43 bilhdes,
contra R$ 4,94 bilhées no ano anterior.
‘Apesar das dificuldades, destinamos
R$ 367,3 milhdes a investimentos. Isso
representa R$ 1 milhdo por dia ao lon-
go do ano passado, preparando a coo-
perativa para um cenario de mudangas
importantes e também de oportunida-
des”, contextualizou o presidente Dilvo
Grolli. O lucro registrado pela Coopavel
em 2022 foi de R$ 103 milhdes.

A Coopavel tem atualmente em seus
quadros 6.968 cooperados e 7.118 co-
laboradores. A produgdo da indUstria
de sementes da cooperativa em 2022
foi de 493,8 mil sacas, a da indUstria
de fertilizantes de 122,2 mil toneladas e
a da industria de esmagamento de soja
de 263,4 mil toneladas. A industria de
ragoes, por sua vez, produziu 520,1 mil
toneladas, o moinho de trigo 162,7 mil
toneladas e as produgdes das indUstrias
de fertilizantes foliares e de produtos de
higiene e limpeza, respectivamente, fo-
ram de 830 mil e 176,3 mil litros. @
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Jardim assume

Frencoop

Deputado federal por Sao Paulo, Arnaldo Jardim é o novo presidente
da Frente Parlamentar do Cooperativismo

deputado Federal Arnaldo

Jardim, de S&o Paulo, é o

novo presidente da Frente
Parlamentar do Cooperativismo (Fren-
coop). Considerado um defensor do
movimento e um dos parlamentares
mais influentes do Congresso nas
Ultimas legislaturas, Jardim sempre
atuou alinhado com o Sistema OCB
tanto para aprovacdo de projetos
com impactos positivismo para o co-
operativismo, quanto para remedia-
cado de possiveis riscos regulatérios
ao modelo de negbcios. A Frencoop
foi presidida pelo deputado Evair de
Melo (ES) na Ultima legislatura (2019-
2022) e registrou diversas conquistas
importantes para o cooperativismo
nesse periodo.

Em seu quinto mandato como depu-
tado Federal, Armaldo assume a pre-
sidéncia da frente com o desafio de
avangar nas discussoes sobre Reforma
Tributéria e o adequado tratamento tri-
butario ao ato cooperativo, bem como
a aprovagédo de marcos regulatérios
que possibilitem a insercao de coope-
rativas nos mercados de seguros (PLP
519/2019) e de telecomunicagbes (PL
1.303/2022). Outra prioridade do movi-
mento € a instituicao de um modelo de
recuperagao judicial especifico para as
cooperativas (PL 815/2022).

Entre 2019 e 2022, Jardim foi coorde-
nador do Ramo Crédito da Frencoop
e apresentou, entre outras medidas, o
PLP 27/20, que se transformou na LC
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196/22 (Modernizagdo do Cooperati-
vismo de Crédito) conseguindo, junta-
mente com o relator deputado Evair de
Melo, construir acordo com a oposi¢ao
e aprovar por unanimidade a proposta.
Neste tema, foi responsavel também
pela aprovacao do requerimento de
urgéncia para o projeto fosse votado
diretamente no Plenario da Camara.

“Estamos muito felizes com esse novo
comando da nossa frente e temos a

certeza de que poderemos continuar

desenvolvendo um trabalho muito sé-
rio e a0 mesmo tempo extremamente
positivo para o nosso setor”, afirma o
presidente do Sistema OCB, Marcio
Lopes de Freitas. Nascido em Altindpo-
lis, interior paulista, em maio de 1955,
Arnaldo Calil Pereira Jardim € forma-
do em engenharia civil e atua também
como professor universitario. E filiado
ao partido Cidadania desde 2019. Se
destaca pelo poder de articulagao, co-
nhecimento técnico, credibilidade e ex-
celente transito entre seus pares. @
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Vitrine do
cooperativismo

Feira realizada pela Coopavel ¢ referéncia para cooperativas
de todo o pais e do exterior

sl
fiv
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Nova loja da Cotrijal em Santo Ant6nio do Planalto (RS

352
Coopavel abriu, com absoluto
sucesso, a temporada de 2023
dos grandes eventos do agronegdcio

edicdo do Show Rural

brasileiro. Realizado de 6 a 10 de
fevereiro, foi o maior da histéria feira
1989,
ainda como um dia de campo, mas ja

gue comegou peguena, em

com uma meta ousada de mostrar a
forca da produgdo agropecuéria e do
cooperativismo numa das regides mais
férteis do pals.

O Show Rural
sucessivos recordes de publico. Em
seu primeiro dia, uma segunda-feira,

deste ano bateu

£

. expansao.

recebeu 51.344 visitantes. No segundo
foram 77.488 pessoas no parque. Na
quarta-feira, a Coopavel computou
102.818 pessoas na feira, o maior
nimero para um Unico dia de toda a
histéria do Show Rural. Nesse dia, a
organizacao precisou criar espacos
alternativos de estacionamento porque
todas as vagas do parque j& haviam

sido preenchidas.

Ao final dos cinco dias, 384 mil pessoas
haviam visitado o evento. A previsao
inicial da cooperativa era receber
300 mil visitantes. A movimentacao
também

econbmica superou  as

expectativas da Coopavel. A estimativa
era que 0s 600 expositores fechariam
R$ 3,5 bilhdes em negdcios durante
feira. O ndmero oficial divulgado pela
Coopavel no Ultimo dia da feira foi
R$ 5 bilhdes, uma cifra mais de 40%
superior ao previsto.

Os nUmeros sdo expressivos, mas o
sucesso do evento deve ser medido
também de outras formas. A comegar
pela presenca macica de produtores
rurais de varias regides do Parana
e do Brasil e também do exterior. O
fluxo de caravanas e comitivas de
fora foi uma constante nos cinco dias.
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Assim como foi intensa também a
presenga de especialistas, cientistas
e palestrantes renomados, que
promovem a difusdo de conteldos
de grande valor e interesse do setor
produtivo. S&o profissionais levados ao
evento tanto pela organizacéo, quanto
pelos expositores privados e pelas

instituicdes presentes.

A forca do Show Rural pode ser medida
também pela presenga de autoridades,
lideres empresariais e politicos de todas
as esferas de poder. Personalidades que
foram conhecer ou visitar a exposicao
e estreitar o relacionamento com o
agronegocio, que a cada dia renova
Seu compromisso com o pais e com a
economia, de aumentar a producao e
garantir seguranca alimentar ao Brasil
e ao mundo.

Um aspecto em especial chamou a
atengdo nesta edicdo do Show Rural, a
presenca de representantes de outras
por
exemplo, grupos de cooperativistas de

cooperativas. O evento recebeu,

Rond6nia, da Paraiba e do Paraguai. A
maior comitiva presente na feira foi dos
paraibanos, liderados pelo presidente do
Sistema OCB/PB, André Pacelli. A comitiva
daquele estado incluiu 16 cooperativa,
além do Sebrae/PB e Senar/PB.

“Conhecer o Show Rural foi algo que
jamais imaginavamos, pelo tamanho

Governador Ratinho Junior: pacote de
investimentos em infraestrutura.
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e pela forca dessa estrutura”, afirma
Pacelli. “E uma feira fantastica. Nossos
dirigentes ficaram maravilhado com
tamanha organizacéo”, diz, ressaltando
o trabalho realizado no Parana pelo
(Organizacao das
Cooperativas do Parand), sob a batuta

Sistema Ocepar

do presidente José Roberto Ricken.

Pacelli lembra que o cooperativismo
paraibano ter um perfil hoje mais urbano,
com forte atuagao de coops de créedito e
de salde. “Mas estamos muito otimistas
de que em breve teremos cooperativas
do setor agropecudrio muito fortes,
estruturadas, para que possamos ter
produtos que produzimos chegando a
outros paises”, explica, numa referéncia

ao estagio de agroindustrializagdo

e exportacbes alcancado  pelas
cooperativas do Parana.
A visita ao Show Rural encerrou

0 programa intenso que O grupo

manteve em diferentes regides do
estado, incluindo Curitiba, onde foi
recebido pela diretoria da Ocepar. Os
paraibanos conheceram pessoalmente
a C.Vale, em Palotina, e a Copacol,
em Cafelandia. As duas coops
figuram no ranking das dez maiores
agrocooperativas do Brasil, na 42 e na
92 posicéo, respectivamente. O ranking
foi elaborado no primeiro semestre de
2022, pelo caderno AgroCoopeRativas,
da revista AgroRevenda, com os
resultados consolidados das principais
cooperativas do Agro brasileiro no
exercicio anterior, 2021. Juntas, elas
receita de R$ 25,34

bilhées naquele ano.

tiveram uma

A comitiva da Paraiba incluia as
Cooperural, Coopafab,
Coopervale, Copaf, Comase, Nordestina,

cooperativas

Coopaf, Secoop, Frutiagu, Coopercarne,
Inhamecoop, Cofep, Catoleite, Cooprafe,
Capribom, Sicredi Evolugao, Cooperocha
e Sicoob Central.

; '_ll : = 2.

Art_hhur Lira, presidente da Camara dos Deputados:l
previsibilidade e seguranca juridica.

Benchmarking

O Show Rural € também uma referéncia
importante para outras cooperativas
que buscam realizar seus eventos
préprios. O presidente da Coopa-DF
(Cooperativa Agropecuéria da Regiao do
Distrito Federal), José Guilherme Brenner,
explica que a cooperativa organiza ha
14 anos a AgroBrasilia e que a equipe
que formatou a feira visitou o Show Rural
varias vezes para conhecer o evento.
“Sempre voltamos aqui para rever o
Show Rural e conferir quais sao as
tendéncias.” A AgroBrasilia é hoje uma
das grandes feiras do Planalto Central e
ainda assim continua a beber na fonte do

evento da Coopavel.

Esse intercambio de experiéncias e
conhecimentos, acrescenta Brenner,
¢ a esséncia do cooperativismo. A
ideia do cooperativismo é essa. E um
jogo de ganha-ganha. Todo mundo
tem que ganhar e elevar nosso padrao
tecnoldgico, cultural e econémico.

No fundo, esse é o objetivo da

intercooperagao”, afirma.

Uma feira tdo grande e abrangente
como o Show Rural oferece centenas

de ambientes de negécio e de
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interagdo, onde ocorrem incontaveis
encontros e reunides de trabalho. Um
desses encontros reuniu, no estande do
Bradesco, os presidentes da Coopavel,
Dilvo Grolli, da C.Vale, Alfredo Lang, e
da Copacol, Valter Pitol, e o presidente
do Conselho de Administragdo da
Coamo, José Aroldo Gallassini. O tema
do encontro com a diretoria do banco foi
crédito para financiar a produgéo agricola
e investimentos das cooperativas. A
Coamo € reconhecida como a maior
cooperativa agropecudria da América
Latina e apresentou, em 2022, uma
receita total de R$ 28,1 bilhdes.

Outro
presente no Show Rural foi Irineu da
Costa Rodrigues, que comanda a Lar
Cooperativa  Agroindustrial,

presidente de cooperativa

sediada
em Medianeira, também no oeste do
Parand.
estdo muito bem representadas pela
Coopavel”,

‘As cooperativas da regiao
afirma  Rodrigues, que
define Cascavel como a agrocapital
do oeste paranaense. "As cooperativas
estdo sempre juntas, se fortalecendo
e seguramente esse Show Rural vai
marcar época, por estar batendo
seguidos recordes de publico. Isso é
muito bom, porque mostra a forga do

Agro e o quanto ele ajuda o pals”.

Ruiben Zoz, da Unicoop, com a Comitiva do Paraguai: “E muito importante vir para cé”.

Falando ao caderno AgroCoopeRativas,
o dirigente afirmou que a postura das
organizagOes deve ser a de continuar
produzindo. “E o que sabemos fazer,
produzir. Em todos os governos que
passaram desde 1980, quando o agro
brasileiro deixou de ser importador para
ser exportador, em todos eles o setor
fez o seu papel. Nao vai ser diferente
agora”, diz.

Ele ressaltou que o setor quer paz
para poder produzir. E espera que
ndo haja invasdbes de areas ou
depredacéo do patriménio publico ou
privado. “Esperamos que seja assim,
que a propriedade privada seja
protegida também”.

Fundada em 1964, a Lar é considerada
a cooperativa do agronegécio que
mais emprega no Brasil - sdo ao todo
25.650 empregados. A cooperativa
tem wunidades de atendimento e
pontos de recepgao e Qgraos no
Parand, Mato Grosso do Sul, Santa
Catarina e no Paraguai, onde mantém
uma sede administrativa. No ranking
das dez maiores agrocooperativas
brasileiras, a Lar figura na quinta
posigdo, com um faturamento de R$
17 bilhdes em 2021.

Do Paraguai

O presidente da Coopavel recebeu
durante a feira uma comitiva de
autoridades e lideres cooperativistas
paraguaios. O grupo
candidato a presidente do Paraguai

incluiu o

pelo partido Colorado, Santiago Pena,
e 0 vice na chapa dele, Pedro Alliana.
O presidente da Unicoop — Central
Ruben
Zoz, liderou um grupo de dirigentes
de coops daquele pais que vieram ao
Brasil para conhecer melhor o evento e

Nacional de Cooperativas,

a experiéncia da Coopavel.

‘O Show Rural é um evento muito
importante. E uma vitrine de tecnologia,
de inovagéo. Para nés, como produtores
e como dirigentes de cooperativas do
Paraguai, ¢ muito importante vir para
c4, ver o que esta disponivel aqui para

Grupo de cooperativistas da Paraiba é recebido pelo presidente da Coopavel, Dilvo Grolli.

ARS8



que possamos ‘esse intercambio, diz
ele, as coops paraguaias tém hoje
produtores mais tecnificados, que
estdo no mesmo nivel do que se tem no
Brasil. As cooperativas montam grupos
proprios de produtores e técnicos para
todos os anos visitar a feira para se

atualizar.

Nascido em Assuncao, filho de pai
catarinense de origem alema, Zoz
explica que a Unicoop relne sete
cooperativas agricolas. Juntas, elas
respondem por 12% da producao de
graos do pais e mantém uma industria
de defensivos prépria, a Unica do
Paraguai que é 100% de produtores

para produtores.

Governador

A presenca de liderancas politicas
também foi intensa na feira. O
governador do  Parang, Ratinho

Junior, anunciou, durante sua visita
ao Show Rural, que iria anunciar em
breve um pacote de obras no valor
de R$ 3,5 bilhdes em investimentos
de infraestrutura, principalmente em
duplicacoes, terceiras faixas e melhorias
em rodovias. Essa é uma pauta
recorrente levada ao governo estadual
pelos representantes do setor produtivo,
tendo as cooperativas um papel de
destaque. Infraestrutura é fundamental
para o escoamento da producdo do
campo e para ganho de competitividade

do que é produzido no estado.
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Senador Sérgio Moro (a direita): ‘agro precisa de apoio para manter trajetoria’.

= H": ]

“Ha anos tenho a oportunidade de
visitar o parque e, ao lado do Dilvo e do
Rogério Rizzardi (coordenador geral)
perceber 0 quanto esse evento evolui.
A tecnologia aqui demonstrada tonifica
resultados na propriedade rural, de onde
vem grande fatia do PIB paranaense”,
afirmou Ratinho. Ele destacou também
pelas
cooperativas paranaenses de R$ 30

0s investimentos  previstos
bilhées nos préoximos quatro anos. “O
Parana precisa de infraestrutura e de
energia suficiente para fazer frente a
esse momento tao determinante da
nossa histéria”, reforgou.

Congresso

Ja o presidente da Cémara dos
Deputados, Arthur Lira (Progressistas),
foi conhecer o evento, acompanhando
por dez parlamentares da bancada
paranaense. Em entrevista coletiva, ele
defendeu que agronegécio brasileiro
precisa de previsibilidade e seguranca
juridica para fazer o que faz de melhor,
que é produzir alimentos para atender
uma parcela importante dos cerca de 8
bilhdes de habitantes do planeta.
“Sinto-me orgulhoso de, pela primeira
vez, estar no Oeste paranaense e
perceber a pujanca dessa regiao”,
revelou Lira. Ele fez um passeio pelo
parque e se disse impressionado com a
organizacao e as dimensdes do evento.
‘Andei alguns minutos pelo parque e
essa caminhada foi suficiente para que
eu entendesse a grandiosidade dessa

mostra de tecnologia tdo conhecida e
respeitada em todo o planeta.”

Lira ressaltou ainda a forte participacao
da bancado do Agro na Cémara
Federal, com a Frente Parlamentar da
Agricultura e com o apoio da OCB
(Organizacdo das Cooperativas do
Brasil). “L4 fazemos a nossa parte
em favor da agricultura e pecudria,
procurando  Observar sempre as
necessidades e demandas do setor
primario.” Ele destacou ainda que
0 cooperativismo € sinébnimo de um
Brasil competitivo, que da certo e é

modelo para o planeta.

Senador Moro

O senador Sergio Moro (Uniao)

também se mostrou impressionado
com a organizagcao e a robustez do
Show Rural. Ex-ministro da Justica do
governo Bolsonaro e ex-juiz federal,
Moro participou do primeiro dia da feira
e afirmou que o agronegdcio brasileiro
vem conseguindo avancos importantes
e que o setor precisa de condigoes
para manter essa trajetoria.

A primeira dessas condicoes, segundo
ele, € o governo federal ndo atrapalhar
o setor, com medidas que atrapalhem o
Agro. Outro ponto destacado por Moro
¢ a necessidade de medidas concretas
voltadas a estabilizagdo da economia.
“N&o vimos até o momento projetos de
estabilizagao”, destacou.

Na opinido do parlamentar, apesar de
haver expectativa positiva por parte
da populagdo, ha também apreenséo
sobre 0s passos que 0 governo deve
dar na area econémica para atingir as
metas de controle inflacionario. Moro
afirmou também que pretende retomar
as pautas que considera importantes e
que estariam sendo deixadas de lado,
que s&o o combate a corrupgdo e a
seguranga pblica. @
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Bradesco abre Feiras 2023
no Show Rural Coopavel

E reafirma marca de ser um banco representativo do agro, com novas plataformas,
novos negocios e a amizade dos grandes nomes do segmento

/

0 espaco mais tradicional do cré-

dito privado disponivel ao Agro-

negécio do Brasil. Mais de R$
40 bilhdes disponibilizados todo ano aos
produtores rurais de vérios estados bra-
sileiros, oferecendo inUmeros negdcios
para 0 aumento da produtividade do
setor. Crédito, Consdrcio Agro, emprésti-
mos, Seguros, investimentos, previdéncia,
cambio, entre outros. E estava tudo 14, na
352 edicao do Show Rural Coopavel, uma
das maiores mostras de tecnologias para
0 campo do mundo, promovida pela Co-
operativa Agroindustrial de Cascavel (Co-
opavel) no inicio de fevereiro. No estande
situado bem na entrada do Parque Tecno-
l6gico da Coopavel, em Cascavel (PR).

O Show Rural Coopavel teve a participa-
cao de 600 expositores, espalhados por
720 mil metros quadrados do parque
da cooperativa. Desse total, 25%sao de
empresas multinacionais. Entre as novi-

Equipe Bradesco abre temporada de Feiras 2023!

dades deste ano, quinze fabricantes de
bioinsumos, uma tendéncia em expansao
no Brasil € no mundo. O setor da inova-
céo também foi recheado de novidades,
com 0 novo centro de convengdes que
abrigou o Show Rural Digital. Local que
abrigou mais de 120 startups e empresas
inovadoras, ocupando 4,6 mil metros qua-
drados do pavilhao. A previsao de vendas
nos cinco dias do Show Rural é de R$ 3,5
bilhdes. “Ficamos muito animados. O par-
que estava bonito e recebemos todos que
vieram conhecer e entender melhor as
novidades desenvolvidas para o campo
produzir ainda mais, melhor, com menos
custos e atento as normas da sustenta-
bilidade”, disse o coordenador geral do
evento, Rogério Rizzardi.

O estande do Bradesco viveu cinco dias
de intensa movimentagao, marcando pre-
senca como a instituicdo financeira maior
do crédito e servigco ao Agro Brasil.A ins-

tituigdo mantém uma plataforma especifi-
ca do segmento e ainda deve langar em
breve um espago digital para transacoes
envolvendo as Cédulas do Produtor Rural
(CPR). Sem falar que o banco é o Unico
privado membro da rede ILPF (Integracéo
Lavoura-Pecuéria-Floresta), que busca
otimizar o uso da terra por meio de ativi-
dades agricolas, pecuérias e florestais em
uma mesma area, 0 que contribui para o
aumento da produtividade e gera mais
renda e emprego. Tudo isso com o olhar
voltado para uma agricultura sustentavel.
“O Bradesco quer estar proximo de quem
conhece 0 agronegécio, langando uma
nova plataforma digital e querendo aten-
der bem os pequenos, médios e grandes
produtores. Nosso desafio é sermos um
banco representativo do agro, ofertando
plataformas, novos negdcios e tendo a
amizade dos grandes nomes do segmen-
to”, comemorou Roberto Franca, Diretor
de Agronegdcios do Bradesco. @
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23? Expodireto Cotrijal

hate recordes

Valor movimentado foi 42% superior ao registrado em 2022

Equipe Bradesco abre temporada de Feiras 2023!

23?2 Expodireto Cotrijal alcancou

indices histéricos de comercia-

lizacdo e de publico em Nao-
-Me-Toque (RS), durante os cinco dias
de evento realizado em margo passa-
do. O total comercializado alcangou R$
7,04 bilhdes, um valor 42% superior ao
do ano passado. As vendas por meio
dos bancos alcangaram R$ 6,3 bilhdes,
volume 45% superior aos R$ 4,3 bi-
lhées de 2022. Em recursos préprios
dos produtores, foram aplicados R$
570 mil neste ano, 12% a mais que no
ano passado.

RESULTADOS
O Pavilhao gerou R$
114,9 milhdes. O valor representa um

Internacional

crescimento de 84% em relacdo aos
R$ 62,6 milhdes de 2022. Ja o Pavilhao
da Agricultura Familiar, que nesta edi-
¢ao contou com a participacdo de 220
empreendimentos, movimentou R$ 2,5
milhdes — crescimento de 52% quando

AR98

comparado a 2022 (R$ 1,7 milhdo). O
presidente da Cotrijal, Nei César Ma-
nica, enalteceu o sucesso da feira em
meio a estiagem no Rio Grande do Sul.
Ele disse ainda que o volume de co-
mercializacdo poderia ser ainda maior
se houvesse mais oferta de crédito.
“Todos sabem que os juros praticados
hoje estao altos. Estamos reivindicando
uma taxa especial para o agronegocio.
Né&o é facil, mas essa taxa tem que co-
mecgar a ceder para manter o homem
no campo”, afirmou Manica.

PUBLICO

Em cinco dias de feira, 320,5 mil pes-
soas estiveram na Expodireto. O nime-
ro é 22% superior aos 263 mil visitantes
do ano passado. E o maior publico da
histéria da feira.

AREA
O parque foi ampliado de 98 para 131
hectares. A &rea adicional foi ocupada

COTRIJAL 2023
# Cooperativa Triticola Mista
Alto Jacui Ltda.
# Quase 17 mil cooperados
# Trés mil funcionarios
# Presenca em 52 municipios
# Faturamento de quase
R$ 6 bilhdes
# Crescimento de R$ 1 bilhdo

em apenas um ano

NEI MANICA,
PRESIDENTE DA
COTRIJAL

# Nasceu em Tapera (RS)

# 70 anos | Casado | 3 filhos
# 45 anos de cooperativa

# 27 anos na presidéncia
da Cotrijal

# Produtor rural e Administrador
de Empresas

# Jogou futebol de campo e de
saldo em Carazinho,
Nao-Me-Toque € no
Grémio de Porto Alegre

# Atuou ao lado de craques
como Everaldo (lateral-
esquerdo campeao mundial
em 1970), Flecha e Anchieta

(capitao da selegao uruguaia)

com estandes, com projeto de ampliacéo
futura. No total, o Parque de Exposigoes
recebeu 591 expositores, 5% a mais do
que os 563 de 2022. E a 242 edicao da
Expodireto Cotrijal j4 tem data marcada:
de 4 a 8 de marco de 2024. @
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Revendas x Cooperativas:
Quem leva a taga?

(parte final)

Camila Guimaraes e André Dias (*)

a primeira parte do nosso artigo

fizemos uma  retrospectiva

do mercado de distribuicao
de insumos no Brasil e vimos como
as revendas passaram de empresas
regionais com poucas marcas a
de

agricolas, com portfélio de produtos

grandes plataformas insumos
e servigos cada vez mais amplo e

atuagao nacional.

Da mesma forma, vimos como as
forca e
ocuparam um lugar de protagonismo

cooperativas ~ ganharam
no agro brasileiro, apoiando o produtor
na assisténcia técnica, em crédito,
oferta de insumos, beneficiamento,
armazenagem e comercializacdo da
producgao. Vimos também que algumas
cooperativas deixaram de ter atuacéo
regionalizada no Sul do Brasil e estao
expandindo sua presenca para O

Cerrado brasileiro.

Loja da'Cotrijal em Santo Antonio do Planalto (RS): trajetoria de expansao.

Em um cenério de maior concentragdo

e concorréncia, estas duas
importantes categorias de acesso ao
mercado de insumos do agronegdécio
brasileiro estdo sendo desafiadas a
melhorar a performance com maior
eficiéncia operacional e comercial.
Acabamos nosso Ultimo artigo com
a seguinte questdo: mas, quem vai
levar a taga nesta competicao, afinal?
Infelizmente, como o cenario ainda
estd se desenhando, ndo podemos
trazer uma resposta conclusiva e a
melhor resposta que chegamos agora

€ um “depende”.

De um lado, a lideranga das revendas
depender de sua capacidade
em ampliar sua oferta de portfélio e

vai

servigos ao produtor, além da oferta
de crédito diferenciado. Por outro
lado, com a ascensao das plataformas

de insumos, as cooperativas serao

desafiadas a aumentar a proximidade
a seus cooperados, resgatando o
“sentimento de dono” que foi perdido
com a entrada das novas geracoes
no negocio.

Sairé na frente aquele que tenha melhor
capacidade de execugao de estratégias
vencedoras para a comercializacédo de
insumos no agronegoécio brasileiro.
estratégias
as areas-chave da distribuicdo de

Estas devem  otimizar
insumos que podem ser resumidas a 4
areas principais: (1) gestéo de portfélio
(fornecedores ou marcas préprias),
(2) operagado otimizada (pessoas e
processos), (3) eficiéncia comercial e

(4) gestéo logistica.

Para todas estas areas reforcamos a
relevancia do conhecimento e do uso
de dados no processo de tomada
de decisdo. Mais do que nunca, é
territério de

preciso conhecer seu

atuacéo, entendendo a fundo o
perfil e comportamento dos clientes
existentes neste territério e, ainda,
conhecendo bem a sua performance
e a performance dos concorrentes. O
entendimento destas informagoes, e o
desdobramento das mesmas em agoes
claras e capazes de guiar as diferentes
areas da operagdo ao mesmo objetivo,
serd chave para o sucesso. Neste
sentido, saira na frente aquela empresa
que for mais rapida em desenvolver
a capacidade de analisar o mercado
com inteligéncia e de executar agoes

estratégicas que levem & expansao. @
* Diretores da Kynetec Brasil. A Kynetec trabalha
com pesquisas de mercado customizadas
e painéis de mercado que acompanham os
principais cultivos no agronegécio brasileiro. Ha
duas décadas, apoia empresas a analisar dados
e a gerar insights que promovam a transformagao
e o direcionamento de seus negdécios.
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Evelin Queiroz esta no Clube Agro Brasil

Clube Agro Brasil, primeiro

programa de relacionamento

multimarcas do setor, contra-
tou Evelin Queiroz como nova direto-
ra de Marketing e Comunicagao, para
liderar as areas nas mais diferentes
frentes, ao lado das marcas parcei-
ras, na criagdo de estratégias inte-
gradas para a industria, os canais de
distribuicdo e os produtores. Evelin
tem 20 anos de experiéncia no Agro,
tendo passado por empresas como
Bayer, DuPont e FMC, além de agén-
cias de propaganda, eventos e digi-

tal. Tem formagéo em Marketing com
especializacdo em Agronegécios. E
ha mais de seis anos trabalha em
projetos sociais com foco na inclusao
de jovens em situagao de vulnerabili-
dade social no mercado de trabalho.

No Clube, o produtor rural acumula
pontos, resgata cupons de desconto
e utiliza na compra de insumos das
empresas associadas. J& possui mais
de 90 mil produtores cadastrados,
100 canais associados e mil postos
de trocas. Tendo evoluido significati-

vamente nestes trés anos de existén-
cia também no time de colaborado-
res, com aumento de 40%. R

Crop Care compra a Cromo Quimica

e
el

Marcelo Pessanha - CEQ Crop Care: “Crescer com
os distribuidores e as cooperativas”

Crop Care atua no mercado de
iNSUMOos especiais para 0 agro-
egdcio, esta em plena expanséo

€ acaba de anunciar a aquisicao de uma
participagado majoritaria da Cromo Quimi-
ca, empresa sediada em Estrela (RS). A
operagéo esta sujeita a aprovagdes regu-
latérias e outras condigdes precedentes
para fechamento da transacdo. Fundada
em 2018 por Josir Neuls e Fabio Quei-
roz, a Cromo Quimica produz adjuvantes
de alta performance e potencializadores,
com foco em soja, milho, algodéo e cul-
tivos de inverno. A empresa atua, princi-
palmente, nas regides Sul e Centro-Oeste

do Brasil. “Estamos muito felizes com a
chegada da Cromo Quimica. Essa asso-
ciacao fortalece a nossa participagédo no
mercado. A prioridade continuaré sendo
crescer com nossos atuais distribuido-
res e as cooperativas, ampliando nosso
acesso a agricultores no Norte e Nor-
deste”, explicou Marcelo Pessanha, CEO
da Crop Care. “A combinacéo tornaré a
Cromo Quimica ainda mais profissional e
inovadora”, ratificou Josir Neuls, CEO da
Cromo Quimica. Rl

Sérgio Bortolozzo eleito presidente da SRB

Conselho Superior da Socie-

dade Rural Brasileira (SRB)

elegeu no inicio de fevereiro-
Sérgio Bortolozzo como novo presiden-
te para o periodo 2023 -2025. Sérgio
foi Vice-presidente durante a gestao de
Teresa Vendramini, é produtor rural e
filho de ruralistas de Araraquara (SP).
Destacou-se pela atuacao em entida-
des representativas do agronegdcio,
como Abramilho (presidiu por seis
anos); Maizelnternational Alliance (Mai-
zall), que retne produtores de milho
dos Estados Unidos, Brasil e Argenti-
na; e Camara Setorial do Milho e Sor-
go, ligada ao Ministério da Agricultura
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(Mapa).Em 2021, recebeu o convite
oficial da Organizagao das Nacdes Uni-
das (ONU) para integrar o Champions
Network for theFood System Summit,
grupo de liderangas que preparou o
debate para a Cupula de Sistemas Ali-
mentares. Ele pretende dar visibilida-
de as pautas que garantamseguranga
juridica, direito de propriedade e livre
comércio dos produtores rurais e do
agronegdcio. “Também seré prioridade
os temas e as agdes de sustentabilida-
de e compromisso com uma agricultu-
ra e pecudria de baixo carbono”, decla-
rou. Sérgio Bortolozzo vai comandara
SRB ao lado de nomes como Marcelo

Schunn Diniz Junqueira, Joao Adrien e
Cesario Ramalho da Silva, que atuardo

como vice-presidentes. R
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Seis Tendéncias do
Agro Responsavel em 2023

Um exemplo de roteiro da ‘viagem agropecuéaria
regenerativa’ para distribuidores e produtores

Aline Locks - Engenheira ambiental, fundadora e CEQ da Produzindo Certo

olitica, economia, clima,

tecnologia. Além dos insumos

usados no campo, ha muitos
outros fatores externos a influenciar
as decisbes de quem produz. A
cada ano, a cada safra, desenhar
cendrios, acompanhar a evolugéo
dos mercados e pesquisar avangos
possam

as boas

que ser  incorporados

praticas agropecuéarias
importantes para

de forma

tornam-se mais
quem procura produzir

responsavel. A virada de 2022 para
2023 foi
acontecimentos com potencial de

particularmente  fértil em
impactar o agronegécio de forma
duradoura. A atencao global cada
vez maior com a rastreabilidade das
cadeias produtivas de alimentos,
por exemplo, esteve em pauta na
Conferéncia Global sobre o Clima (COP
27), em novembro passado, no Egito,
indicando que essa preocupagao deve

se acelerar nos proximos anos.

No inicio de dezembro, a Uniéo
Europeia enviou um sinal de alerta
aos produtores de todo o mundo ao
aprovar uma nova regulamentagcao
que proibe a entrada no bloco

de commodities produzidas em
areas desmatadas depois de 31 de
dezembro de 2020. E, no cenério
interno, a transicdo de governo
traz consigo indagagbes sobre a
postura da nova gestdo em relacdo

ao setor. A despeito de duvidas que

Agro 2023 - ano para eficiéncia produtiva, biologica e sustentavel
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pairam no ar, é possivel destacar
uma série de tendéncias que podem
nortear decisbes e trazer beneficios ao
produtor rural responsavel em 2023 e
nos anos seguintes. Confira seis delas:

Recuperacéo de areas degradadas
Pratica crescente no campo, &
apontada como a melhor solugao
para o aumento da produgao sem
a necessidade de avango sobre
areas com vegetacdo nativa. Nao
por acaso, foi

pontos de atengdo do novo ministro

um dos primeiros

da Agricultura, Carlos Favaro, que
em seu discurso de posse anunciou
que o governo estuda maneiras de
financiar, com recursos do Banco

Nacional de Desenvolvimento
Econdmico e Social (BNDES),
produtores dispostos a restaurar

pastagens hoje quase improdutivas.

Segundo afirmou Favaro, ainda
antes de sua nomeacdo, a ideia
seria incorporar, a cada ano, “cerca
de 5% da area degradada do Brasil”,
estimada por ele em até 40 milhdes

de hectares.

VALOR PARA A FLORESTA EM PE
Uma medida proviséria editada na
Ultima semana do governo anterior
abriu uma nova frente para a
valorizagdo da produgdo combinada
com a preservagao da vegetacao
nativa. Além de abrir a possibilidade
da geragéo de créditos de carbono
dentro dos contratos de concessao
a MP n°

1.151/2022 garante o reconhecimento

de florestas publicas,

dos ativos ambientais de vegetacao
nativa nas propriedades privadas.
Assim, propicia a  valoragao
econdmica e monetaria das florestas
preservadas e sua identificacdo

patrimonial e contabil. Com
produtores

incentivo importante para manterem

isso,

rurais ganham um

AR98

suas reservas intactas, reduzindo a
pressao por novos desmatamentos,
além de poderem incluir essas areas
como garantias em contratos de
crédito, por exemplo.

AGRICULTURA CIRCULAR
O reaproveitamento dos residuos
da producéo agropecudria também
tem se disseminado em muitas
propriedades.

como O ex-presidente da Empresa

Pesquisadores

Brasileira de Pesquisa Agropecuéaria
(Embrapa), Mauricio Lopes, apontam
que esse conceito pode ser ampliado
com a incorporagao de ideias da
economia circular ja utilizadas em
algumas industrias. A biomassa
oriunda da agricultura, por exemplo,
ja pode ser

produzir insumos e matérias-primas

transformada para

de base bioldégica, como bioenergia,
biofertilizantes, bio defensivos, bio
aditivos, compostos bioativos, etc”.
Dessa forma, o setor reduziria sua
dependéncia de insumos externos,
“permitindo o fechamento dos
ciclos de nutrientes e reduzindo
descargas de residuos e emissoes
para o0 meio ambiente, recuperando
balangos criticos perdidos com a
economia convencional”.

BIOINSUMOS

Precos em alta, irregularidade no
fornecimento, emissdes de gases de
efeito estufa. A indUstria de insumos
agricolas  sofreu  varios  baques
nos Ultimos anos, o que ajudou a
acelerar a busca de alternativas e,
consequentemente, o interesse pelos
bioinsumos. Com impacto positivo na
redugdo da pegada de carbono das
propriedades e na recuperacao organica
dos solos, devem estar cada vez mais
presentes. Grandes companhias do
mundo agro multiplicaram suas apostas

nessa area e devem investir ainda mais.

CLIMATETECH, A TECNOLOGIA
A FAVOR DO CLIMA

Ainda periodo de
consolidacao das agtechs
(empresas de tecnologia com foco

vivemos O

no agronegoécio) e das agfintechs
(startups voltadas para transformar
as finangas do agro), mas ja temos
de nos acostumar a ouvir falar das
climate techs. O novo conceito
favorito dos investidores de risco
abrange as empresas que oferecem
solugbes tecnologicas para 0s
desafios impostos pelas mudancgas
climaticas. Como ndo podia deixar
foco

de ser, varias delas tém

nos sistemas de produgado de
alimentos, ou seja, no agronegocio.
Nos Estados Unidos, atualmente,
as climate techs s&o responsaveis
pela maior migragcao de talentos na

area tecnoldgica.

DEMOCRATIZACAO DA ASSIS-
TENCIA TECNICA
A revolugao

necessaria  para

a produgdo responsavel exige
compartilhamento de conhecimento.
Nao se faz a transformagéo
de modelos produtivos sem a
adocdo de boas praticas, com
orientagdo e acompanhamento de
capacitados.

tépicos anteriores

profissionais Para
que todos os
se realizem é preciso profissionais
com qualificagdo e, hoje, esse é
um gargalo a ser enfrentado. A
‘Produzindo Certo’, por exemplo,
desenvolveu ferramentas educativas
e tecnoldgicas para qualificar,
gratuitamente, extensionistas rurais
interessados em atuar na assisténcia
técnica em sustentabilidade para
fazendas em diferentes regides
do Brasil. Se o caminho do agro
responsavel ndo tem volta, é hora de
cuidar para que ele seja mais rapido

€ seguro. E]
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ASBRAM e Grupo Publique juntos
na Pecuaria em 2023!

Parceria de Comunicagao é renovada para incentivar cada vez
mais as tecnologias de NutricAo para o rebanho brasileiro

“ Desejamos
comunicar cada
vez mais a todos
0S agentes da
cadeia produtiva
de proteina animal
como podemos
ser parceiros na
tarefa de continuar
iIncrementando esse
numero, alimentando
oS brasileiros e
consumidores do
mundo inteiro”

Juliano Sabella,
Presidente da ASBRAM

Associagdo  Brasileira  das
AlndL’Jstrias de  Suplementos

Minerais (ASBRAM) e o Grupo
Publique seguirdao juntos em mais
um ano, trabalhando como parceiros
na tarefa de disseminar informagao
sobre a importancia da boa nutrigao e

suplementagao mineral para 0 aumento
da produtividade na cadeia de leite e

carne de bovinos. O Grupo Publique
completa em setembro 35 anos
de atuacdo em servicos completos
oferecidos ao Agronegécio brasileiro e
internacional, apostando cada vez mais
em novos negdcios, no crescimento
das equipes, na criacdo de espacos e
férmulas criativas de comunicagéo para
ocupar espago nas midias, solugdes e

com resultados efetivos aos clientes.

Para isso, mantém uma equipe de
quase trinta profissionais, espalhada
por varios estados brasileiros, atuante
em sete plataformas de conteldo.
E wusa toda essa estrutura para
acompanhar e divulgar os relatérios
de producdo e comercializagao das
empresas filiadas a Asbram.
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“ ASBRAM e Publique
tem sido uma parceria
de sucesso. Crescemos

ano apos ano na

geracao de conteudo de
qualidade para os nossos
associados. Ganhamos
muito estando juntos e,
com certeza, o grande
vencedor € o pecuarista.”

‘A renovagao da parceria do Grupo
Publique com a ASBRAM ¢ sinal
inequivoco de que nossa estratégia de
Presenca Total no Agro é reconhecida
pelo mercado como espelho da
realidade e do crescimento do setor
de suplementos minerais do Brasil”,
comentou Carlos Alberto da Silva, o
Carlao da Publique, CEO do Grupo
Publique. E a estratégia trata de
vérias agoes e atividades promovidas
encontros

pela Associagdo. Os

mensais realizados pela entidade,
que debatem as estratégias para
melhor  os

atender pecuaristas

brasileiros no pais inteiro. A
mensagem de qualidade das novas
tecnologias sustentabilidade

exigida pelos modernos conceitos

e a

da industria nutricional animal,
perseguida em nome da eficiéncia
e do respeito ao meio ambiente. A
presenca assidua e proativa junto
aos o6rgdos publicos e reguladores
envolvendo a

das legislagbes
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Elizabeth Chagas,
Vice-Presidente
Executiva da ASBRAM

Nutricao  Animal, Tributagcédo e
Comercializagao no universo do Agro
Brasil e Internacional.

‘A pecuaria do Brasil teve um
aumento de produtividade de 160%
nas trés Ultimas décadas, porém
ainda ha muito espago para evoluir.
Em 1990, por exemplo, produzimos
1,6@ por hectare e hoje alcangamos
42@ na mesma éarea. E resultado
do excelente trabalho feito pelos
produtores, investiram

que em

muitas tecnologias. Genetica,
Manejo, Sanidade e, certamente, em
Nutricao”, afirmou o Presidente da

ASBRAM, Juliano Sabella.

E a coroacdo deste trabalho pela
producdo de alimentos sustentavel,
eficiente e de qualidade ocorre nos
debates e nas interacbes realizadas
com empresas, profissionais e
agentes do segmento durante o
Nacional da

tradicional ~ Simpdsio

IndUstria de Suplementos Minerais,

evento organizado pela Associagao,
em Campinas (SP), que em 2023 vai
ser realizado em novembro, no Hotel
Royal Palm Plaza. Para mergulhar
no mundo das tecnologias, analisar
0s dados da campanha para 0 uso
correto dos minerais nas fazendas,
aprimorar a comunicagdo  no
Agronegocio, reafirmar os conceitos
da sustentabilidade no trabalho e
a espiritualidade nas relagbes de
trabalho com colaboradores, parceiros,
agentes de negocios e comunidade
em torno da area de atuagao.

muito

“Temos levado a ele

conteudo de qualidade técnica e
ajudado a desvendar o caminho da
através de

sustentabilidade, uma

pecudria que obedece as necessidades

do meio ambiente e ajuda na
prosperidade  financeira e social”,
justificou Elizabeth Chagas, Vice-

Presidente Executiva da ASBRAM. R
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“So os incomodados
evoluem na Pecuaria”

O génio da métrica pecuaria decreta: nao abandone a fazenda, teste, erre, aprenda, ensine,
invista no boi, no pasto, na gestao!

Antonio Chaker EI-Memari Neto
Gestor do Instituto Inttegra

o longo dos Ultimos anos, pro-

curamos desenvolver uma me-

todologia capaz de multiplicar o
lucro da fazenda brasileira. Um método
fundamentado em entender o que a fa-
zenda é, independentemente de onde
ela esteja, se faz cria ou engorda. E
temos uma plataforma estatistica que
ajuda a decidir aonde a fazenda tem
que chegar,
distancia entre ‘o que é’ e ‘o que tinha

sempre trabalhando na

que ser’. Principalmente sob o ponto de
vista econémico. Até porque as melho-
res fazendas do Brasil, sejam de pecu-
aria ou agricultura, entregam entre 4%
e 9% do que vale a propriedade. Logo,
todo mundo que esta abaixo dos 4%
tem dinheiro na mesa. E esse método
chega a fazenda por meio dos nossos
consultores certificados. Temos um

time deles.

A gente descobriu que o método é vivo.
Sao vinte e cinco anos de atualizagéo
metodolégica porque mudam  as
geracoes, a tecnologia de sistema, a

estratégias de produgdo. Antigamente,

bk h«%

a gente comemorava duando a
mortalidade de bezerro era abaixo de
4%. Hoje, existe técnica para perder
menos de 1,7% de bezerro. Entao,
0 método vai se ajustando as novas
realidades. Porém, o mais importante é
que a fazenda é um negdcio. Precisa
monetizar o ativo e, para isso, O
produtor precisa entregar uma série
de métricas que sé&o fundamentadas
em Gente, Gestao e Producéo. E, no
final das contas, é trabalhar para bater

essas metas.

E a gente s6 evolui quando esta
incomodado. Além de que precisamos
comemorar as pequenas derrotas.
E assim mesmo, ndo estou louco. E
que, na jornada de transformacéo,
as vezes, as coisas dao errado. E
precisamos aprender rapido. Sistemas
de cria confinada, confinamento
com 12 kg de ganho de carcaga
liquida, hipdteses econbémicas para
entregar R$ 6 mil por hectare. Toda
vez que testamos um modelo novo

de producdo, a gente aprende. E

aprende como? Com o problema,
com o erro. E assim por diante. E vital
reconhecermos que estamos em uma
jornada e aprendemos com ela. Tanto
que a gente nao acredita que o modelo
médio atual de produgéo vai perdurar.
Nem as fazendas mais eficientes.
Vemos hoje a necessidade de entrada
na operagao da roca de profissionais
como engenheiro civil, engenheiro de
produgdo, engenheiro mecanico. Para
repensar o layout da fazenda, mudar
as maquinas, usar insumos bioldgicos,
adotar a agricultura regenerativa. Enfim,
¢ uma agenda maluca de novidades
que pede passagem para entrar na
fazenda. Vivemos uma jornada que
nao tem ponto final. Temos que acordar
cedo todo dia e dar um significado para
nossa vida. Nao é sé pelo dinheiro. E
pela realizacdo. Tanto que nosso slogan
é ‘Negdcio bom, que faz bem’. Negdcio
bom é entregar mais do que 4% do que
vale a terra, mais de 20% do que vale
o gado, produzir de forma a captar gas
de efeito estufa, com o funcionario feliz,
fazer com que o gado esteja sempre
no manejo racional. Um caminho
de descobrir coisas novas sempre,
sem parar.

Eu acredito que o que funciona é o

perfil incomodado constantemente,
mas que se movimenta. Tanto que
brinco que devemos mudar o nome
do pecuarista para
a pessoa que pde nexo em todas

as variaveis.

‘Nexcialista’. E
Noés mapeamos ©
comportamento das fazendas que mais
entregam lucros sistematicos ha mais
de cinco anos. Séo 16 agbes que a
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S3o vinte e cinco anos de
atualizacao metodoldgica
porque mudam as geracodes,
a tecnologia de sistema, a
estratégias de producao”

pessoa tem que garantir que estao em
alto nivel. Ao final, acabamos com a
necessidade das pessoas deixarem de
ser um especialista em algumas coisas
e por os especialistas na sua jornada.
Os dezesseis bons comportamentos
vao fazer a gente avangar. Alguém
que percebe que tudo é multifatorial,
pecudria é plurianual, os préximos
doze meses serao passado. Nao tem
caminho curto, facil, férmula secreta.
Tenho 25 anos de consultoria € posso
dizer que a licao que aprendi ser a
mais importante é: ‘o buraco é mais
embaixo sempre’. E quanto mais rapido
eu descobrir onde estdo os buracos e
quantos sdo, mais rapido eu avango.

Por isso é que projetos que ‘pensam
grande’, mas comecam protétipos
pequenos, mais de um ao mesmo
tempo, representam o ‘novo’ de alguma
forma. E errar rapido. S6 para dar um
exemplo. Hoje, esta sendo testado cria
confinada, uma coisa nova, complicada,
ndo é facil. Se testarmos dois ou trés
modelos pequenos, vai trazer um
aprendizado antes de testarmos na
fazenda inteira. Nao estou dizendo que
é uma experiéncia para todo mundo. O
importante é que nao precisamos que
todas as luzes estejam verdes para
adotar a mudanca. Podemos fazer
uma analogia com os métodos da
Nasa, nos anos 1950, 1960 e 1970, e
as iniciativas atuais do empresario Elon
Musk. A agéncia espacial americana
testou durante anos todo o projeto,
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recomegava a cada erro, planejava
de novo e sb ia para a agdo quando
houvesse 100% de chances de dar
certo. O Elon Musk ja prefere lancar um
artefato ao espago de primeira, mesmo
sabendo que ele vai explodir. Ele quer
descobrir em que fase vai explodir, por
qual motivo, como corrigir.

E a coisa do testar, errar, aprender. E as
fazendas precisam ter o que eu chamo
de ‘modelo tiro na lua’. 3 a 5% da
fazenda. Dedicados a teste. Mas nao
teste técnico e sim econdmico. Outro
exemplo. Uma fazenda de milho e soja,
nas condigdes atuais, entrega acima
de R$ 8 mil reais o hectare. E vem a
pergunta: vou chegar a uma fazenda
de pecudria e perguntar ‘da para fazer
soja e milho aqui'? Da. Entdo, temos
que testar uma hipdtese econdmica
para ter esse rendimento financeiro.
Com pecuaria. Nao é uma hipdtese
técnica. Mas, como fazer? Temos que
abater cinco cabecas por hectare e isso
exige 8,5 cabegas. Como fago isso? Al
constréi-se a hipdtese técnica, com
orcamento pre-definido. E langamos
mao de tecnologias atuais e algumas
ferramentas que ficaram esquecidas no
passado. Utilizando espécies novas de
forrageiras, a técnica do Leite, que esta
a frente do corte em muitos quesitos.
Repensar o formato de fazer pecuéria,
com volumoso de alta qualidade.
plantas de digestibilidade
de 65% que nao usamos. Fazemos

Temos

silagem errada, com grao duro, poderia

ser dentado ou mole. Nao manejamos
no ponto de engorda.

Enfim, é mudar totalmente o HD. E
mudar o HD a cada ciclo. E isso néo é
facil. Hoje, nossa empresa esté dividida
em trés partes. Temos o Instituto, que é
a area de métricas. A Fundacéo Agro,
para treinar técnicos pecuaristas em
aulas de sete minutos com exercicios
logo em seguida. Nao tem essa histéria
de aulas de duas horas ou mais. E um
Centro de Pesquisa Pecuaria proprio,
que estd entrando no sétimo ano
de operacdo, onde testamos essas
hipéteses todas. Temos muita coisa
a descobirir.

dltimos

Acho que, nos anos, a

combinagdo da Politica com o
Ciclo Pecuario fez muita gente ir
menos a fazenda e isso é prejudicial
porque O produtor perde o ponto de
manejo, desmotiva o colaborador
porque O patrdao nao vai ao trabalho,
a propriedade fica mais suja,
abandonada. E ruim para a fazenda.
E vivemos um momento lindo de

atualizacdo na operagao. Ampliar
estoque, construir patriménio pecuéario,
passar por novas formas de operar
0 negocio. Em mais de vinte anos
medindo fazendas, poucas foram
as safras t&do desafiadoras como as
atuais. No fim das contas, a vida ¢ feita
de bons e maus momentos. E temos
que seguir em frente, construir 0 N0sso
carater e se tornar melhor. E ndo é
necessariamente mau momento que eu
falo, porque temos potencial econémico
e, neste ano, agora, temos gente que ja
alcanga R$ 6 mil por hectare vendendo
arroba a R$ 250. Sdo empreendedores
rurais que nao deixaram a peteca cair,
nao se abalaram emocionalmente com
o cenario e foram firmes em manejar
0 pasto em ponto de engorda. E sé

acreditar e seguir em frente! R|
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A ADAMA aposta no Brasil!

Empresa global abre industria de fungicida no Brasil e persegue

0 objetivo de escutar, entender e entregar ao agricultor

ano de 2022 foi muito bom.

O agronegdcio brasileiro teve

um ano positivo, a ADAMA
conseguiu resultados expressivos no
mercado brasileiro, com crescimen-
to forte, batendo as metas, langando
produtos, avancando em market share,
trabalhando muito a nossa questéo de
inovagao e formulagao, e trabalhando
com pessoas e a nossa marca ‘Escu-
tar, Entender e Entregar’. E o langa-
mento da nossa plataforma de susten-
tabilidade, que é a ADAMA C.U.I.D.A.
Porém, precisamos avancar bem mais.
No ano passado, tinhamos um investi-
mento importante, aprovado no fim de
2019, ao redor de 300 milhdes de reais
para inaugurar uma planta de sintese
de Protioconazol, que é um fungicida
extremamente importante, e serd a
base de nossos lancamentos, uma li-
nha nova para a soja e o algodao, com
as misturas que o agricultor brasileiro
precisa fazer. Investimos e inaugura-
mos em dezembro passado. Nosso
objetivo é alcancar 30% de participa-
¢ao nesta molécula no mundo, utilizan-
do as plantas do Brasil e de Israel. E
uma prova concreta da confianca da
ADAMA global e Brasil realizar esse in-
vestimento em nosso pals. E n&o custa
lembrar que poucas industrias fazem

sintese de produtos aqui. A maioria

F_'

atua com formulacbes de produtos,
que noés também fazemos, mas sin-
tese requer muito mais investimentos.
Quase dez vezes mais.

Pois, a produgéo comegou, estamos
bem, participando das maiores feiras
do segmento, promovendo mais
langamentos, como o Almada, produto
fungicida para soja, para segunda
aplicagcdo, que tem um controle de
complexo de doencas muito forte.
Sendo que, no ano passado, ja
haviamos lancado o Armero. O que
fazemos é seguir ouvindo o produtor,
solucdes que
atuam em vdérias doengas, como
mancha alvo, oidio, ferrugem, que séo

os pontos de dor do agricultor.

ofertando robustas,

O importante é termos um portfélio
robusto. E o que o agricultor quer.
E queremos atender a necessidade
dele. Logo, temos que trabalhar
os trés quesitos. Escutar, entender
Quando

quando

e entregar. visitamos o

agricultor, estamos com
parceiros, como as revendas e as
cooperativas. Precisamos ouvir. O
brasileiro gosta mais de falar. Porém,
quando vocé escuta, fica sabendo das
necessidades dele, ver o que temos

em nossa cozinha para levar a ele.

Somos designers, temos capacidade
no Brasil e no mundo. Vivenciar é muito
importante. E um dos pilares nossos é
cuidar das pessoas, pois precisamos
delas para executar as estratégias.
Levar processos e beneficios. A todos.
Quem estd na fazenda, em casa,
nas industrias, nos escritérios. Sendo
felizes, todas as pessoas entregam
melhores resultados.

Por fim, a Sustentabilidade. Temos
a plataforma CUIDA. Precisamos
mensurar, seguir regras de compliance,
controle de qualidade, reducéo de
consumo de energia, residuos, o
Instituto  para cuidar
produtores treinados para uso correto

de defensivos,

de criancas,

novas formulacoes
que chegam ao mercado com indices
melhores de ativos e quantidade de
produtos. Tudo isto precisa estar no
DNA da companhia. E para alcangar
precisamos estabelecer metas. E
reportar se estamos entregando ou
nao nossa sustentabilidade. Tenho
otimas perspectivas para 2023. Ja
estamos viajando o pals novamente,
vendo muita gente nas feiras, negécios
importantes andando, o produtor
estda confiante e sabe do poder de
investimento que tem. Sem falar que a
safra estd muito boa. E a importancia
do lavrador ter a sensacao de que ele
continua investindo para aumentar
a produtividade. No fim de tudo, é
0 que arrasta toda a cadeia. Assim
como a importancia da diversidade
no porte de produtores, das familias,
dos investidores, das maquinas, dos
bancos, das empresas de defensivos.
E um clima que faz muito bem. Bem

melhor do que o escritorio. Ri
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Mosaic Fertilizantes investe

R$ 1,2 bilhoes ho TO e NE

Nova unidade de mistura e chegada de equipamentos vao turbinar
producao de potassio e outros fertilizantes

Eduardo Monteiro - Vice-presidente Comercial da Mosaic Fertilizantes.

Mosaic Fertilizantes esta inves-

tindo R$ 400 milhdes na cons-

trugcdo de uma nova unidade de
mistura, armazenagem e distribuicao
em Palmeirante (TO). E outros R$ 800
milhdes no Complexo Mineroguimico
de Taquari-Vassouras, em Rosério do
Catete (SE), para manter a extracéo
de silvinita usada no beneficiamento
de potassio. Uma operagdo conecta-
da totalmente com o Plano Nacional
de Fertilizantes. O negdécio de Tocan-
tins, situado na regiao conhecida como
MATOPIBA (Maranhao, Tocantins, Piauf
e Bahia), importante fronteira agricola,
entrard em operagdo em 2025 e pode
estender o atendimento até a regido do
Vale do Araguaia (MT) e norte de Goiés.
No primeiro ano, a unidade ira produzir
500 mil toneladas, chegando a capaci-
dade produtiva anual de um milh&o de
toneladas em 2028. “E uma regiao em
franco crescimento e a unidade vai faci-
litar 0 descarregamento de caminhdes
e vagoes ferroviarios, o armazenamen-
to de matérias-primas e a mistura de
embarque de produtos até os clientes
finais, que s&o os produtores”, afirmou
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Eduardo Monteiro, vice-presidente Co-
mercial da Mosaic Fertilizantes.

Ja o investimento em Sergipe é para
a compra de equipamentos e melho-
ria de infraestrutura, aumentando a
competitividade da producéo interna
e garantindo a continuidade das ati-
vidades no local até 2030. “Estamos
estendendo a vida Util dessa opera-
¢cao e aumentando nossa capacidade
produtiva em um mercado que deve
continuar crescendo”, explicou o pre-
sidente da Mosaic Fertilizantes, Corrine
Ricard. Com a chegada e instalagao
dos magquinérios, prevista para 2024,
450 mil toneladas de potassio devem
ser beneficiadas por ano, ante as 370
mil toneladas registradas no ano pas-
sado. A companhia ainda ressaltou que
o Plano Nacional de Fertilizantes deve
contribuir para os projetos da Mosaic
no Brasil. “Somos o Unico produtor
nacional a participar do processo pro-
dutivo no Brasil, com 450 mil toneladas
por ano. O grande player da agricultu-
ra brasileira. E o mais confiavel porque
entregamos na hora certa ao agricultor.

Nossos fertilizantes chegam do Bra-
sil e do exterior. Entendemos o que o
homem do campo precisa e assim po-
demos entregar. E participar da histéria
heroica desses empreendedores rurais.
Por isso tenho o maior prazer em viajar
o Brasil e falar com essas pessoas”, fi-
nalizou Eduardo Monteiro. R

MOSAIC
FERTILIZANTES

# Entrega 27,2 milhdes de
toneladas de fertilizantes
ao ano para 40 paises.

# Uma das maiores
produtoras globais de
fosfatados e potassio
combinados.

# Opera no Brasil na
mineragao, producao,
importagao,
comercializagao e
distribuicao de fertilizantes

para aplicagcdo em diversas

culturas agricolas,

ingredientes para nutricao
animal e produtos
industriais.

# Presente em mais de
dez estados brasileiros

e no Paraguai.

AgroRevenda 115



~_
revolucao |

116 AgroRevenda

A nova revolucao da Soja Brasil

Pesquisa ‘Ver Agro’ desvenda atuagao dos vendedores do Agronegdcio brasileiro e da asas
para novos negocios do segmento

expectativa da necessidade

mundial de gréos de soja €

crescente no Brasil e no Mun-
do. Logo, é necessario um aumento
da produgao ainda maior do que es-
tamos observando nas Ultimas safras.
Os custos dos insumos certamente
VAo seguir crescentes, exigindo mais
eficiéncia dos produtores, principal-
mente no uso dos fertilizantes. Dentro
deste contexto, Sergio Abud, integran-
te efetivo do Comité Estratégico Soja
Brasil (CESB) e bidlogo da Empresa
Brasileira de Pesquisa Agropecuaria
(Embrapa), aponta que produzir mais
passa por dois caminhos. O aumen-
to da produtividade por érea e o au-
mento da érea plantada com soja no
Pais. O Brasil tem limitagdo de novas
areas para abertura, mas, por outro
lado, ha muitas regides de pasto de-
gradado ou em vias em degradagao,
sendo, portanto, 6tima oportunidade
para aumento da &rea plantada sem
a necessidade de desmatamento de

novas regioes.

Com base nos resultados obtidos
pelos recordistas de produtividade do
CESB, existem alguns pontos técnicos
importantes a serem considerados
para se produzir mais e ser eficiente no
uso dos fertilizantes. As caracteristicas
do clima e do solo sdo fatores que
interferem na produtividade da lavoura
e o planejamento da lavoura é um
ponto muito importante. O diagndstico
detalhado
producao

e conhecimento das

areas de contribuem
para interpretar adequadamente as
potencialidades e as limitagbes dos
ambientes de produgao, definir o
uso eficiente dos insumos e as datas
mais apropriadas para a semeadura
préatica
observada nas areas dos desafios de

da lavoura. A principal
maxima produtividade do CESB é a
construgdo de um perfil quimico, fisico
e bioldgico do solo. Corrigir a acidez e
construir a fertilidade quimica do solo.
A amostragem e andlise quimica do
solo caracteriza a disponibilidade de
macro e micronutrientes disponiveis.

Colheita recorde de 150,36 milhdes de toneladas.

Sao informacdes Uteis para a
determinagdo da quantidade e dos
tipos de adubos, as épocas e formas
de adubagéo corretiva e fertilizantes
a serem usados, em fungdo da
cultura, do solo e do clima local.
Esses fatores definem um conjunto de
acoes planejadas que visam garantir a
eficiéncia técnica e econdmica no uso

de fertilizantes.

A agricultura de preciséo e as

solugbes digitais configuram um
sistema de gestao que leva em conta
a variabilidade espacial da lavoura ao
longo das safras e auxilia no manejo
de precisado, inclusive para 0 UusO
sustentavel e eficiente de fertilizantes.
Além daqueles comumente usados
na lavoura, existem disponiveis no
mercado fertilizantes de eficiéncia
aumentada. Essa tecnologia torna a

liberacdo dos nutrientes mais lenta

SOJA 2022 - 2023
| PERSPECTIVAS

# Colheita recorde de
150,36 milhdes de
toneladas (CONAB)

# Colheita de 153,4 milhoes
de toneladas (Agroconsult)

# Aumento de &rea cultivada
de 3,54% | 42,4 milhdes de
hectares (CONAB)

# Exportacoes de 92 milhdes
de toneladas | + 22,2%
sobre 2021 — 2022 (CONAB)
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e reduz a lixiviagao, volatilizagdo e
gradualmente
de acordo com a

fixacdo, fornecendo
0s nutrientes,
demanda das plantas e aumentando
a eficiéncia no uso dos nutrientes.
O produtor também pode

fertilizantes modificados que podem

usar

ser co-aplicados ou encapsulados na
estrutura do fertilizante com agentes
bioldgicos (microrganismo)
secretam compostos

que
metabdlicos,
agindo no ciclo quimico do fertilizante
e no ambiente do solo, contribuindo
para a melhoria do ambiente e
liberacdo dos nutrientes.

Com a construcdo da fertilidade
quimica e estabilizagdo do solo, o
produtor pode avancgar para obter um
ambiente de alto potencial produtivo
e com maior rentabilidade em longo
prazo, com a agregacéo de matéria
organica, formagdo de palhada,
ciclagem de nutrientes e retencao
de umidade. Essa préatica contribui
para o estabelecimento da fertilidade
biolégica do solo. O uso de sistema
de manejo biolégico com organismos
promotores de crescimento de planta
tem sido uma pratica comum entre
produtividade.

Esses microrganismos agem como

os recordistas de

indutores de crescimento radicular,

CESB

O Comité é integrado por

19 membros e 26 entidades
patrocinadoras BASF, BAYER,
SYNGENTA, JACTO, Atto Sementes,
Brasmax, Corteva, Eurochem FTO,
Ferticel, ICL, Koppert, Massey
Ferguson, Mosaic, Stara, Stoller,
Sumitomo Chemical, Superbac,
Timac Agro, TMF, Ubyfol, UPL, Yara,

Yoorin, Elevagro, IBRA e Somar

Servigos Agro.

Contato: www.cesbrasil.org.br
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Aumento de area cultivada em 42,4 milhdes de hectares.

contribuindo para o aumento do
volume e da profundidade das raizes.
isso, a reducao
dos danos as raizes causados pelos

Observa-se, com
fitopatégenos de solo, o aumento
da absorgdo de agua e nutrientes,
a redugdo dos danos causados
pelos estresses de seca e pelas
altas temperaturas, resultando no
aumento da produtividade. Em razao
dos altos custos dos fertilizantes,
os produtores tém buscado novas
alternativas de fontes de nutrientes,
como 0s remineralizadores,
biolégicos solubilizadores de fosforo
e potassio, além microorganismos
que disponibilizam nitrogénio para as
plantas, como bactérias fixadoras de
nitrogénio (rhizobium e azospirillum).

Modelos de producao diversificados,
com integragéo e intensificacdo de
integracao
lavoura pecuéria, rotagdo e sucessédo
de culturas e uso de plantas de
cobertura (gramineas e leguminosas)

cultivos  consorciados,

com elevado aporte de fitomassa

e multiplas finalidades, tém sido

muito  utilizados nas éreas dos

recordistas de produtividade do
CESB. Essa pratica contribui para
o0 aumento da matéria organica

do solo, age como condicionador

de ambiente para os biologicos,
reduz a compactacdo e aumenta
macro e microporos, armazenando
agua e gases importantes para o
desenvolvimento das plantas. Tanto
que, nas areas dos recordistas de
produtividade, sao usadas tecnologias
de manejo que nao visam apenas a
produtividade da cultura principal. Os
produtores também tém como foco
a construgdo e/ou manutencéo de
um bom ambiente de produgéo para
os cultivos, com maior equilibrio e
resiliéncia, resultando, inclusive, em
menor necessidade de adicao de
nutrientes em meédio e longo prazos,
contribuindo para a sustentabilidade
agricola.

A necessidade de alimentos é uma
realidade no mundo e o Brasil sera
um dos maiores exportadores de
alimentos. O produtor brasileiro vem
buscando cada vez mais 0 manejo
eficiente e com sustentabilidade da
lavoura. Tecnologias e conhecimento
sobre 0 manejo dos solos e aumento
da eficiéncia no uso de fertilizantes
irao contribuir para melhorar a
produtividade e garantir a seguranca
alimentar do pais frente aos cenarios
futuros de preco e disponibilidade

de insumos. R
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ABCZ e MAPA,
juntos no Agro do futuro!

Pecuéaria do Brasil vive momento histérico no encontro do Ministro da Agricultura,
Pecuaria e Abastecimento, Carlos Henrique Favaro, com o novo Presidente da

Associacao Brasileira dos Criadores de Zebu, Gabriel Garcia Cid

Festa de posse da nova diretoria da ABCZ em Uberaba (MG)

ois pilares do sucesso nacional

e internacional do Agronegdcio

do Brasil. A entidade reline mais
de vinte mil associados e faz a Pecuaria
do Zebu mais produtiva do planeta. E o
dirigente publico maximo do segmento
responsavel por um quarto do Produto
Interno Brasileiro (PIB). O primeiro é
Gabriel Garcia Cid, presidente eleito para
comandar a Associagao Brasileira dos
Criadores de Zebu (ABCZ). Pecuarista,
neto de um dos maiores nomes da

bovinocultura mundial, Celso Garcia
Cid. O outro é o Ministro da Agricultura
e Pecudria (MAPA), Carlos Henrique
Favaro, empossado no comego do ano
no cargo de maior relevancia para a
agropecuaria nacional. Acompanhado
de sua equipe de secretérios, Favaro
esteve na sede da ABCZ, no Parque
Fernando Costa, em Uberaba (MG),
passou o dia inteiro trabalhando e se
reunindo com a diretoria e o presidente

da entidade, além de mais de 50

liderangas do setor do agronegdcio
e entidades da pecuéria. Entre os
presentes, destacaram-se o presidente
da Federagao da Agricultura e Pecuaria
de Minas Gerais (Faemg), Antonio
Pitangui de Salvo; a prefeita de Uberaba,
Elisa Araljo; o secretéario de Agricultura
de Minas Gerais, Thales Fernandes; os
deputados federais Samuel Viana e Zé
Silva, e o Superintendente Federal de
Agricultura e Pecuéria de Minas Gerais,

Marcilio Magalhaes.

AR98



Ministro Carlos Favaro e Gabriel Garcia Cid:
juntos pelo Agro 5.0.

Foi um momento Unico. Carlos Favaro
enfatizou que o Ministério tem um forte
compromisso com a pecuaria zebuina
e reconhece a atividade como um
dos pilares mais relevantes do agro
brasileiro. Destacou, ainda, que a sua
pasta caminhara ao lado das entidades
do setor para promover cada vez mais o
homem do campo e o seu trabalho. “O
nosso objetivo é construir pontes, olhar
para o agronegocio do futuro e fazer

O nosso objetivo é construir
pontes, olhar para o agronegocio
do futuro e fazer politicas
publicas que venham fortalecer
esse setor, que € o maior
propulsor da economia brasileira.
Todos aqueles que desejam o
melhor para o setor terdo as
portas abertas para fazermos,
juntos, o Brasil ser o grande
celeiro do mundo”.

politicas publicas que venham fortalecer
esse setor, que é o maior propulsor da
economia brasileira. Todos aqueles que
desejam o melhor para o setor terdo as

ABCZ: Ministro do MAPA na primeira viagem ao interior do Agro Brasil.

AR98

Carlos Favaro,
Ministro da Agricultura

portas abertas para fazermos, juntos, o
Brasil ser o grande celeiro do mundo”,
apontou o ministro. No encontro, a
ABCZ entregou ao ministro o titulo de
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Lideres pecuaristas que ja comandaram a ABCZ.

associado honoréario da entidade e
deu de presente um exemplar do livro
‘ABCZ 100 Anos — Histéria e Histérias’,
de autoria de Maria Antonieta Borges
Lopes e Eliane Mendonga Marquez
de Rezende. Favaro reafirmou que a
ABCZ promove uma agropecudria
mais

cada vez sustentavel,

com o melhoramento genético,
representado pelo Programa de
Melhoramento Genético de Zebuinos
(PMGZ), e o programa Integra Zebu,
projetos que estao alinhados com
as diretrizes do Mapa.

Para Gabriel Garcia, o momento
foi de comemoragdo. O presidente
da ABCZ reafirmou o compromisso
de estabelecer um forte canal de
comunicagao entre a associacdo e o
ministério, abrindo espago para acoes
e politicas que promovam a pecuéria
zebuina pelos préximos anos. “Foi um
encontro de didlogo e comunicagao. A
mensagem do ministro € a mesma da
nova gestdo da ABCZ. Solidificar essa

comunicagao para atender realmente

)

Fl

as demandas dos produtores de gado
Zebu de todo o Brasil e ressaltar, mais
uma vez, a grande importancia do agro
para o pais e para o mundo”, reforgou
o presidente Gabriel Garcia Cid.

A equipe de secretarios do Mapa
na ABCZ em
separadas da sede da entidade.

despachou salas

Participaram Iraja Lacerda, Secretario
Adjunto; Wilson Vaz, da secretaria de

Carlao da Publique e Arnaldo Manuel de Souza Machado Borges, 1° Vice-Presidente da ABCZ.
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Foi um encontro de dialogo
e comunicacao. A mensagem
do ministro € a mesma

da nova gestao da ABCZ.
Solidificar essa comunicacao
para atender realmente as
demandas dos produtores de
gado Zebu de todo o Brasil
e ressaltar, mais uma vez, a
grande importancia do agro

Gabriel Garcia Cid toma posse como

Prsiderte 02 ABCL para o pais e para o mundo”.

Politica Agricola Adjunta; Carlos Goulart, Gabriel Garcia Cid,
da secretaria de Defesa Agropecudria; Presidente da ABCZ
Renata Miranda, da secretaria de
Inovagao, Desenvolvimento Sustentavel
e lIrrigagéo, e Roberto Perosa, da
secretaria de Comércio e Relacbes
Internacionais. Ouvindo pedidos de
pecuaristas, produtores, lideres de
entidades e autoridades politicas do
Triangulo Mineiro e de Minas Gerais.
E ainda tratando diretamente com
criadores das ragas Nelore, Guzerg,
Indubrasil, Girolando, Gir Leiteiro,
Senepol, Brahman, Tabapua e Sindi.
E, a noite, o ministro prestigiou a
posse da nova Diretoria da ABCZ,
que ira liderar a associagao até 2025.
A ida do ministro ao Triangulo Mineiro
é resultado do convite feito pelo
presidente da ABCZ, durante visita
ao ministério em Brasilia, um més
antes, ao lado do Diretor de Relacoes
Internacionais da ABCZ, Romildo
Anténio da Costa, e do pecuarista e

conselheiro membro da Comisséo de
Assuntos Politicos, Jorge Pires. []  Carlao da Publique e o ex-Ministro do MAPA, Marcos Montes.

AR98

Revenda 121



A N
polémica |

122 AgroRevenda

Brasil versus Uniao Europeia?

ABAG promove ‘Forum Agro: Brasil Protagonista’ e debate efeitos do Green Deal

europeu no Agro Brasil

6 E fogo no boné do guarda’. A ex-
pressdo consagrada por um dos
maiores narradores do futebol no

radio, Fiori Giglioti, simboliza 0 momen-
to méaximo de confusédo e surpresa de
um time que vai tomar um gol. Pois foi
esta a sensagdo vivida por paises do
planeta inteiro ao saberem da iniciativa
da Uniao Europeia (UE) em cancelar as
compras de produtos que venham de
paises que tenham algum tipo de no-
ticia envolvendo desmatamento. Tanto
que entidades de paises exportadores
passaram a debater o assunto com ur-
géncia. Como a Associagéo Brasileira
do Agronegdcio (ABAG), que realizou
no fim de janeiro o ‘Férum Agro: Bra-
sil Protagonista’. Um tema vital para
a competitividade do agro brasileiro:
a internacionalizagdo do Green Deal,
Como passou a ser chamada a decisao
europeia, para as cadeias produtivas
das nagbes que vendem para a UE.
O Green Deal estabelece um plano de
acao para tornar a Europa o primeiro
continente neutro em termos climéticos
até 2050, impulsionando a economia,
melhorando a salude e a qualidade de
vida, e protegendo a natureza. Na visao
deles, € légico!

Essa medida terd impactos diretos
e indiretos nas principais cadeias
produtivas do nosso agro. Por isso,
a ABAG
diplomacia brasileira; do Congresso

reuniu representantes da

Nacional; da  Confederagdo da

Agricultura e Pecuaria do Brasil
(CNA); das principais associagbes e
cooperativas de setores afetados pela
decisao, como graos (soja, milho e
café); das proteinas de origem animal,

e do Didlogo Agropolitico Brasil-

ELIZABETH CHAGAS,
VICE-PRESIDENTE ASBRAM

“Gostaria de lembrar a todos que a popula-
¢ao da Europa é de aproximadamente 700

milhdes de habitantes. Enquanto a populagéao
mundial, que precisa comer todo dia, é de mais

de oito bilhdes de pessoas”.

Alemanha (APD). E questionou: quais
os desafios dessa iniciativa para a
nossa economia? E para o agro?

Foram dois painéis. O primeiro
apresentou  0s
‘Green Deal’, abordou as politicas
energéticas,
servicos implementadas pela UE aos

parametros  do

agroindustriais e de

seus paises membros e elencou 0s
aspectos de sua internacionalizagéo.
No  segundo, os participantes
apontaram os efeitos da medida para a
competitividade das cadeias produtivas
do agro.

GINO PAULUCCI JUNIOR,

Para Luiz Carlos Corréa Carvalho,
presidente da ABAG, o evento teve
extrema importancia por ocorrer em
um momento em que a geopolitica
barreiras

atravessa grandes para

erradicar a fome. “E importante
lembrar que o agronegécio brasileiro
estd baseado na mais moderna
ciéncia para o clima tropical, com o
uso de tecnologias inovadoras e a
implantagédo de técnicas e praticas
sustentaveis. Nosso pais produz até
trés safras por ano, aliando a agenda
ambiental com a de produtividade. A

forma como produzimos

PRESIDENTE DO CONSELHO DE
ADMINISTRAGCAO DA ABIMAQ

“Concordo e discordo de varios pontos. As discor-

dancias vao demorar muito tempo para se resol-

verem. E nao gosto de ser chamado de ufanista por

causa do nosso Agro. Sou orgulhoso pelo que fizemos em 50 anos.

Hoje, fabricamos maquinas e exportamos para os Estados Unidos.

Desmatamento ilegal é assunto de policia. Nosso Codigo Florestal

nunca foi usado para pressionar parceiros comerciais. Agora, se a

Europa fosse obrigada a recompor 2% das matas derrubadas que

fosse, eles iriam achar uma piada. Sobre descarbonizagdo, estamos

de acordo e também atuamos nesse sentido. Nossos defensivos

tém moléculas cada vez mais modernas e sustentaveis. Tudo tem

que ser melhorado sempre. Em qualquer setor.”

AR98



alimentos, fibras e energia é diferente
dos paises com clima temperado,
portanto, as regras nao podem ser
as mesmas nesses dois mundos”,
explicou Carvalho.

Para todos, a cooperagdo e o didlogo
sao fundamentais para que os efeitos
da internacionalizagdo do Pacto Verde
Europeu (Green Deal) ndo impactem
na competitividade do agronegdcio
brasileiro. “O mundo necessita de
cooperacao e nao de sangdes, ainda
tempos de inseguranga
conflito armado e

mais em
alimentar, um

mudangas significativas no comércio
global. A Unido Europeia possui um
sistema democratico avangado, mas
ela percebeu que sozinha ndo sera
capaz de cumprir com as metas de
descarbonizagdo. Por isso incluiu
as cadeias produtivas. Contudo, ha
uma grande distorcdo de realidade
entre 0 mundo temperado e o mundo
tropical que precisa ser discutido. Além
disso, as regras unilaterais impostas
se chocam com os principios de
multilateralidade”, acrescentou  Luiz

Carlos Corréa Carvalho.

O presidente da ABAG ainda fez outras
criticas aos europeus. ‘As regras ndo tratam
da abertura do mercado europeu até 2050
e desconsideram o uso da biomassa para
as solugdes de bioeconomia. Percebemos
que o foco estd na prevencdo e na
protegdo, mesmo em um momento de
instabilidade alimentar no mundo. Outro
ponto ¢ que a Lei Antidesmatamento
nao aborda a questao do desmatamento
legal ou ilegal, trata empresas de capital
aberto e fechado da mesma maneira e
ndo esclarece como sera comprovada
a questdo dos produtos sensiveis”,
decretou Carvalho. Ri

LUIZ CARLOS CORREA CARVALHO, PRESIDENTE DA ABAG

“Penso que temos que viajar, negociar, conversar, convencer. Chegar a um acordo

com dados técnicos. O comércio da Ameérica ja teve 40% do PIB mundial. Hoje, sdo

25%. E a agdo dos americanos nunca foi t&o clara. Com o ‘American First’ de Donald

Trump e, agora, com o democrata Joe Biden. Eles protegem os agentes econémicos

dos EUA, em detrimento da legislagao internacional de comércio. Com subsidios, con-

troles de exportacdo e protecionismo. E olhando com privilégio a indUstria e a tecnologia

dos EUA. O proprio Conselheiro de Seguranga dos Estados Unidos afirmou: para que

vamos melhorar a capacidade tecnoldgica de nossos concorrentes? A estratégia europeia

.

nao é diferente. E atrair a economia verde para o proprio quintal. O perigo é as empresas

do mundo serem tratadas como infratoras na Europa”.

TULIO DIAS, DIRETOR DE SUSTENTABILIDADE DA AGROPALMA

“O 6leo de palma € o 6leo vegetal mais consumido no mundo. Uma das
commodities mais relevantes. A produgéo no Brasil € pequena. A gente até
importa. Mas atendemos empresas globais aqui e elas serao atingidas pela
legislacao. Teremos que implantar processos de rastreabilidade. E muito caro
segregar produtos. Até que ponto os consumidores terao condigoes de pagar

esses custos adicionais? Alguns sim. Mas outros nao. Se a politica europeia for
aplicada, os pequenos e medios produtores seréao os mais impactados. E ai?
Sera que 0s europeus vao conseguir produzir tudo o que consomem? As novas
tecnologias de georreferenciamento e geolocalizagao podem atuar no combate
ao desmatamento ilegal, sendo um instrumento importante para as cadeias pro-
dutivas brasileiras. Diminuir as taxas de desmatamento como um bom ativo de
comunicacao, melhorando nossa posigao nas mesas de negociagdes. Mesmo
assim, estamos muito a frente dos asiaticos em exigéncias ambientais?”.
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2° Dia de Campo BCA

Depois de trés anos, evento volta para consagrar os bons
resultados da Integracéo de lavoura e pecuaria intensivas

oi um dia que consagrou tudo
0 que marca a Agricultura e
moderno.

Pecuaria do Brasil
Sol, chuva, vento, calor, mormaco.
O clima dos tropicos.

Mas teve

[

J

Carlao e Ricardo Burgi, Agrénomo com 43 anos de
Pecudria Intensiva

mais. A energia e a sede por

eficiéncia, produtividade, parceria,
comunicagdo dos bons resultados,
para partilhar E o
melhor resumo do que rolou no
‘2° Dia de Campo BCA: Integragao
Lavoura -

entre todos.

Pecuéria Intensiva’,
realizado em fevereiro, na Fazenda
Santa Laura, em Bandeirantes
(MS).

Consultoria Agropecuéria e Fazenda

Uma promogao da Burgi

Santa Laura. A primeira edicédo
do Dia foi realizada em 2019 e a
Covid-19
impedindo uma nova data até este

pandemia da acabou
ano. O evento contou com diversas
palestras temas
importantes da pecuaria de corte

voltadas para
e agricultura, além da participagao
de especialistas que debateram e
apresentaram sistemas de produgao

desenvolvidos em uma propriedade
integrada. Profissionais do porte de
Moacyr Corsi, Agronomo e uma das
maiores autoridades mundiais em
forragem; Liana Jank, pesquisadora

Carlao e Guilherme Gongalves Fonseca, da Fazenda
Santa Laura, idealizador do Dia
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“ Preciso
alertar que so
a informacao
val salvar
algumas almas
da Pecuaria”.

da Embrapa Gado de Corte; Daniel
Ingold, presidente da iAgro; Adriano
Barbosa, leiloeiro, e Antonio Chaker
El-Memari Neto, do Instituto Inttegra,
reconhecido instituto de
agropecuarias. E

participacao significativa. Dezenove

0 mais
métricas uma
estados, dois milhdes de hectares
representados, 1.400 inscritos e mais
de mil participantes. “A participagao
de tanta gente é muito boa e o
importante é sabermos que num
dia de campo assim quem precisa

Professor
Moacyr Corsi

ganhar é o produtor rural”, analisou
Guilherme Goncgalves Fonseca. A
fazenda também preparou estagdes
com informacdes sobre soja, sorgo,
corte para silagem, ensilamento,
confinamento, espacgo da bezerrada,
altura de entrada e saida. Durante
0 evento, também foi realizada uma
homenagem aos pioneiros, com
uma béngao especial do padre do
municipio, ao lado da familia do
proprietario da fazenda Santa Laura,

Guilnerme Gongalves Fonseca. A

VECUARIA I

ir Mais com Me

mae, Fernanda Honodrio; a mulher,

Rosana Goncalves Fonseca; a
filha de dois anos, Lunna Hondrio
Gongcalves; o cunhado Kaio Silva e o
sobrinho, Enrico Fonseca Silva Filho.
“Integrar os bovinos a agricultura é
simples, mas nao é facil. A atividade
precisa ser mais eficiente do que o
resultado de 38 sacas por hectare
da soja, por exemplo. Logo, muita
gente pode ficar para trds se néo
investir em tecnologia e medir”,

advertiu Moacyr Corsi. Rl

Churrasco fechou 0 2° Dia de Campo BCA -
Integracao Lavoura - Pecudria Intensiva

Mais de mil participantes de 19 estados brasileiros
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Bradesco entrega primeiro

trator em 2023

Programa Fala Carlao acompanha a promogao ‘Forga no Campo Bradesco’ entregando
um Massey Ferguson novinho para agricultor do Maranhao

j

Carlao conversa com Ulisses Reis (Gerente Geral da Plataforma Agro no Nordeste), Roberto Marconi (Gerente da Plataforma nos Estados do Piaui e Maranhao) e

Roberto Franga (Diretor de Agronegocios do Banco)

Banco Bradesco, a instituicao
privada  ndmero um  no

financiamento do agronegdcio
brasileiro, abriu 2023 entregando mais
um trator dentro da terceira edicdo da
promogao ‘Forca no Campo Bradesco’,
que estd sorteando

desde junho do ano passado até junho

trés  maquinas

deste ano. Os vencedores levam um
equipamento com cem cavalos de
poténcia, cabinado e movido a diesel. A
divulgacéo dos ganhadores ocorre dez
dias Uteis apos cada um dos sorteios.

Desta vez, o felzardo foi Francisco
Machado Veloso, da Fazenda Sao
Francisco, municipio de Bom Jesus das
Selvas, no Maranh&o. A entrega contou
com a presenca de vérios profissionais
do Bradesco. Roberto Franga, Diretor
de Agronegécios do Banco; Ulisses
Reis, Gerente Geral da Plataforma Agro
no Nordeste; Roberto Marconi, Gerente

da Plataforma nos Estados do Piaui e

Maranhao; Edno Neto e SirleyFabricia
Oliveira Beserra. Sem falar na turma da
Massey, Vicente, Robson, Diego e Ruan.
E nos parentes do premiado. Tudo com
direito a musica ao vivo.

O Bradesco destaca 0 seu compromisso
em fomentar o setor por meio de linhas
de créditos exclusivas e reforca assim
sua relevante presenca no agronegocio.
A cada R$ 10 mi na contratagdo do
Crédito Rural Bradesco, o cliente ganha

um nUmero da sorte para concorrer. A
segunda edicdo da promogaocomegou
em 2021 e terminou em junho do ano
passado, premiando produtores de S&o
Rio Grande do Sul
(Alegrete) e Santa Catarina (Brundpolis).

Paulo  (Barretos),
A promogéo ‘Forca no Campo Bradesco’
consolida a estratégia de comunicacdo
que coloca o cliente em primeiro lugar. Por
isso, 0s ganhadores recebem os tratores
diretamente em suas propriedades, em
uma visita de representantes do banco. R

Francisco Machado Veloso e familia comemoram o prémio
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Vem ai a Agrishow 2023

A feira passa a ser realizada em novo horério de entrada

>
Agrishow 2023: mais de 800 marcas do Brasil e exterior.

282
Tecnologia

Agrishow 2023, Feira
Internacional  de
gricolaem Agéo, € o maior evento
do setor na América Latina, conectando
pessoas e tecnologias. E vai ser realizado
em Ribeirdo Preto (SP), de 1 a 5 de maio,
com um novo horério de entrada para
os visitantes: 9 horas da manha. A saida
permanece as seis horas da tarde. O valor
do ingresso na bilheteria local sera de R$
70 e R$ 35 a meia, sendo aceitos apenas
dinheiro e cartdo de débito. A entrada
pela metade do prego pode ser adquirida
por estudantes, pessoas acima de 60
anos e portadores de necessidades
especiais. Os estudantes e idosos
precisarao apresentar a documentagéo
com foto na entrada da Agrishow.

A feira tera a participagdo de mais de 800
marcas expositoras do Brasil e do exterior,

AR98

em uma area total de 520.000 m2. Serdo
apresentados 0s principais lancamentos
do ano para ampliar a produtividade das
culturas e da pecuéria, aliando a agenda
de produgéo a preservagéo ambiental. Sao
maquinas, equipamentos, implementos
agricolas,
defensivos, fertilizantes, sementes, novas

insumos, bioinsumos,

tecnologias, drones, produtos para
pecuaria, silos, veiculos de transporte,
automdveis, Utilitarios  esportivos, auto
pecas, motores, sistemas de irrigacao,
bombas estacionarias, geradores de
energia, avides, barcos, sistemas de
energia renovavel, equipamentos da linha

amarela (construcao) e servicos.

No ano passado, a Agrishow recebeu
193 mil pessoas e alcangou o recorde
de R$ 11,2 bihdes em negdcios entre
visitantes e expositores. O evento é

uma iniciativa das principais entidades
do agronegécio no pais. Associagdo
Brasileira do  Agronegécio  (ABAG),
Associagdo Brasileira da IndUstria de
Maquinas e Equipamentos (ABIMAQ),
Associagdo Nacional para Difusdo de
Adubos (ANDA), Federagao da Agricultura
e da Pecuéria do Estado de S&o Paulo
(FAESP) e Sociedade Rural Brasileira
(SRB). A organizagéo ¢ da Informa
Markets, integrante do Grupo Informa. R

AGRISHOW 2023 - 282
FEIRA INTERNACIONAL
DE TECNOLOGIA
AGRICOLA EM ACAO

# De 1 a 5 de maio

# Rodovia Antdnio Duarte
Nogueira, Km 321 -
Ribeirao Preto (SP)
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SuperAgro 2023 e a distribuicao
do Agro Regenerativo

Evento do AgroGalaxy redne milhares no Centro Tecnoldgico da empresa (CTA) no
Norte do Parana e consagra produtividade, sustentabilidade, simplicidade e parceria
total com produtores e industria

et o e T

m mundo de avango sem
parar em novas tecnologias.

Testadas no campo, com

A Trincheira do Conhecimento na entrada do evento,
no Centro Tecnoldgico AgroGalaxy.

= - CHROT el s
82 Edicao do SuperAgro reuniu visitantes de 500 municipios.

profissionais, para comprovar efici-
éncia. Que convida a industria forne-
cedora a vender e pesquisar junto.
E simples e rapido na ponta, aten-
dendo bem o agricultor brasileiro. A
féormula vencedora ficou evidente nos
espacos e nos ambientes divididos
por mais de dez mil pessoas, de 500
municipios diferentes, da oitava edi-
céo do SuperAgro, evento promovido
pelo AgroGalaxy, uma das maiores
plataformas de varejo do agrone-
gécio brasileiro, em Londrina (PR).
E foi acompanhada por produtores
e trabalhadores
profissionais da area, pesquisadores
e executivos do setor. Todos de olho

rurais, estudantes,

nas ofertas de mais de cem exposito-

res parceiros, em campos demonstra-
tivos, palestras, balcédo de negodcios,
apresentacao de novas tecnologias,

]

Sheilla Albuquerque, CEQ doT-\groGalaxy: “Ajudar o
produtor a obter resultados extraordinarios no campo”.
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lavouras experimentais. Unido com
empresas produtoras de sementes,
fertilizantes, foliares, defensivos, bio-
l6gicos, maquinérios, seguros, plata-
formas digitais.O publico ainda pode
mergulhar nas areas técnicas explora-
das pelo AgroGalaxy, como o Tech A,
que conta com 63 profissionais capa-
citados para atender todos os clientes
da plataforma. O programa de relacio-
namento Agrogalaxy Clube. As frentes
de ESG. O Instituto Agrogalaxy, além
das iniciativas digitais da empresa,
como o aplicativo com a assistente
virtual Gl e o Agrokea, a plataforma
de agricultura de preciséo.

Os visitantes chegavam cedo ao
(CTA), tomavam o café da manha e
ouviam as primeiras informagbes em
uma grande trincheira montada na
entrada, sobre as dezessete estacoes
montadas com lavouras, recortes de
solo, experimentos variados, equipa-
mentos e sementes de soja, milho e
sorgo. Pelo menos quatro mil pessoas
por dia, de varios estados. No centro
de tudo, a Vila AgroGalaxy, espago de
gestéo, criagéo, servicos e eficiéncia.
Recebendo os clientes, parceiros, no-
vos consumidores da Distribuidora. E
ainda lounges, balcdo de negécios,
bistrds. As mulheres ainda contaram
com um espaco a mais, de relaxa-
mento e capacitagcdo, com oficina de
jardinagem e massagem, sob o co-
mando da fisioterapeuta Marcia Mori-
ta, dona da empresa Oriental Garden.
E debates sobre mercado financeiro
do agro, comercializagdo de graos,
gestao de talentos, saude da mulher
e empreendedorismo feminino.

No centro de tudo, a Vila AgroGala-
Xy, area de gestao, inovagao, servigos
e produtividade. Para receber clien-
tes, parceiros, novos consumidores
da Distribuidora, sempre de olho no
conceito de como obter resultados

AR98

Lavouras do SuperAgro mostram os resulta
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dos da tecnologia e sustentabilidade.
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extraordinarios no campo. “Sao opor-
tunidades valiosas de bons negdécios
para os produtores. Um reforco de
nossa capacidade técnica, inovagdo
e nosso olhar para a sustentabilidade,
que dao sentido ao nosso propdsito”,
explicou animada Sheilla Albuquer-
que, CEO do AgroGalaxy. Que ainda
ressaltou a importancia das ativida-
des do CTA no estudo e na reco-
mendacdo de produtos aos clientes.
“Nossos campos demonstrativos sao
fundamentais para que a empresa
valide todos os produtos que comer-
cializa e que sao recomendados aos
nossos clientes”, frisou.

O movimento na Vila era intenso.
Atendimento, negocios, anuncio das
promogdes especiais e prémios pelo
acumulo de pontos na participagéo no
Agrogalaxy Clube: show especial com
a dupla Jodo Bosco e Vinicius, vales-
-presentes e viagens internacionais
para Africa, Lengdis Maranhenses e
Egito. Além de quase cinquenta brin-
des sorteados ao fim de cada um dos
trés dias de SuperAgro: facas, kits de
churrasco, bolsas térmicas, copos.
“Tudo o que temos em mente é aten-

ESPACO MULHER

A Trincheira do Conhecimento na entrada do evento,
no Centro Tecnoldgico AgroGalaxy.

der o melhor possivel o produtor”,
afirmou Henrique Bezzan, da Gestédo
AgroGalaxy no Norte do Parana para
a Stoller. “A parceria com o AgroGa-
laxy vai evoluir muito nos préximos .
Estamos s no inicio. Estamos muito
animados”, garantiram os irmaos Se-
bastiao Ribeiro e Paulo Augusto Ri-
beiro, do Marketing da Stoller.

O segundo dia do evento foi marcado
por uma apresentacao especial dos
executivos do AgroGalaxy para todos

Negdcios AgroGalaxy no SuperAgro 2023 - Tech A, Agrogalaxy Clube, Instituto Agrogalaxy, Gl, Agrokea e GreenGalaxy.

AGROGALAXY

# Companhia listada no
Novo Mercado: AGXY3

# Composto pelas marcas
Rural Brasil, Sementes
Campeé, Agro100,
AgroFerrari, Sementes Boa
Nova, Grao de Ouro,
Boa Vista, Ferrari Zagatto
e Agrocat

# 23.511 clientes

# 13 milhdes de
hectares cobertos

# Mais de 1.351
municipios atendidos

# 2.569 colaboradores

# 13 estados

# 150 lojas

# 28 unidades de
recebimento de graos

# 515 mil toneladas de
capacidade de armazenagem
de graos

# 13 unidades de sementes

# 63 especialistas
em produtividade

PARCEIROS

E NEGOCIOS

SUPERAGRO -

AGROGALAXY

# Seedz, Nova Sementes,
Adama, Agroceres,
Aminoagro, Banco do Brasil,
Basf, Bayer, Biotrop, B&F
Solar, Cysy, Comasa Agro,
Consoagro, Dana Agro,
Donmario, FertyBio, Fieldview,
FMC, GoldFish, Helm, HO
Genética, Intacta, Lavorpecgas,
Magno, Magnojet, Grupo
Marajo, Microxisto, Monsoy,
Mosaic, Nutrigrow, Ourofino,
Openeem, Oro Agri, Planta
Fértil, Plugfield, Polli,
Santa Clara, Solusolo, Stoller,
Sumitomo, Superbac, Tarvos,
TMG, Top100, Tork, Total
Hidro, Toyopar, Unimed e UPL

# Produtos e servicos
AgroGalaxy: Acerte A,
Agrogalaxy Clube, Agrokea,
Alper Seguros, App
AgroGalaxy/Gl, Green Galaxy,
Instituto AgroGalaxy, Lab-A
e Tech-A
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Vila AgroGalaxy mostrou gestéo, inovacao, servigos

os parceiros de negdcios. Sheilla Al-
buqguerque apresentou o organograma
da direcdo da empresa, relembrou a
forte expanséao e consolidagao dos ne-
gbcios em 2022 e enalteceu a princi-
pal missdo da companhia. “Queremos
convidar nossos aliados da industria
para crescer. Ndo estamos na éarea
de registro de produtos. Desejamos
caminhar juntos, abrir nossos centros
para testar e comprovar os efeitos das
tecnologias erguidas pelas empresas
fornecedoras, ratificar o compromisso
de produtividade e sustentabilidade,
porém sem perder a simplicidade.
Usem nossos recursos, experimentem
suas solucdes com nossa expertise
em testar no campo, nas diferentes
regides brasileiras. Para entregarmos
melhor aos agricultores. E confiamos
nessa jornada. Tanto que caminhamos
para alcancgar R$ 12 bilhdes em fatura-
mento e com recorde de participacao
e publico neste SuperAgro”, concla-
mou Sheilla.

Outros comandantes de éareas tam-
bém falaram aos presentes. “Os pro-
dutores estao cada vez mais propen-

.

¢ produtividade para mais de 10 mil participantes.

sos a agregar as funcionalidades de
agricultura digital”, indicou Maria Pilar
Sepulveda, Diretora de Transforma-
cao digital do Agrogalaxy. “O cami-
nho para entregarmos produtividade
crescente e sustentabilidade a fazen-
da brasileira é validar e desenvolver
protocolos técnicos alinhados com a
estratégia do Agrogalaxy”, reconhe-
ceu o Diretor de Solugdes Agrondmi-
cas e P & D da companhia, Marcelo
Zanchi. “Queremos fazer a diferenca.

EVENTOS 2023

# 3 SuperAgro: Londrina (PR),
Santa Cruz do Rio Pardo (SP)
e Alfenas (MG)

# Tech A +: Dourados (MS),
Jatal (GO), Lapa (PR) e
Queréncia (MT)

APP AGROGALAXY
# 8.334 mil produtores
# 9.035 fazendas

# Mais de 3 mil usuarios
Unicos por més

# 5,5 milhdes de
hectares mapeados

Termos um varejo cada vez mais agil,
que atende bem o produtor rural do
Brasil”, apontou o Engenheiro quimi-
co Marcelo Amaral, Diretor de Supri-
mentos do Agrogalaxy. “E s6 vamos
conseguir atingir os nossos objetivos
se formos tecnoldgicos, mas simples,
com poder na ponta, atendendo ra-
pidamente as demandas dos nossos
clientes, em cada ponto de venda,
em cada canal de acesso”, sintetizou
Sheilla Albugquerque. Rl

Carlao, Sheilla e Marcelo Zanchi, o polivalente Agronomo, Diretor de Solugdes Agrondmicas,
P&D e Suprimentos do AgroGalaxy.
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“EU FACO PARTEDA EVOLUTION
Han ACAQ ON. E VOCE, 0 FUNGICIDA COMPLETO COM AGAO MULTISSITIO
VAI CONTINUAR OFF?”

PARA ALTAS PRODUTIVIDADES.

ARTERIA

Unico.e Completo. Protegio definitiva contra
o complexo de doengas da soja.

Acao multissitio e sistémica em uma formulagao
exclusiva, promovendo altas produtividades.

A - & Tecnologia inovadora potencializando o manejo
oAl WETiLE de resisténcia com praticidade na aplicagao.

Este produto é perigoso a saude humana, animal e ao meio ambiente. Leia atentamente e siga rigorosamente as instrugdes contidas no rétulo,
na bula e na receita. Utilize sempre os equipamentos de prote¢ao individual. Nunca permita a utilizacdo do produto por menores de idade.

CONSULTE SEMPRE UM ENGENHEIRO AGRONOMO. VENDA SOB RECEITUARIO AGRONOMICO.

@ /uplbr‘ /brasilupl  upl-ltd.com/br




.. N
negocios |

134 AgroRevenda

O milho é do Brasil!

E o gréo que turbina fazendas, indUstrias e revendas. Com precos atraentes, escassez
mundial, trés safras e alcool fazendo histéria em 2023

Brasil € o Unico pais entre os

grandes players do mercado

capazes de produzir até trés
safras de milho por ano. Resultado de
muito investimento, que vem transfor-
mando o grdo como um dos protago-
nistas da balanca comercial brasileira.
Uma nova soja! A producéo total deve
alcangar 125,8 milhdes de toneladas na
safra 2022 - 2023. Aumento de 11,2%
sobre a safra anterior. E mais. Por con-
ta de um possivel cenério de escassez
global do grao neste ano, a expectativa
€ que os produtores brasileiros consi-
gam comercializar a safra por pregos
mais vantajosos em comparagao ao
ano passado.

E daqui para frente? O agricultor
precisa  aproveitar 0  momento
favoravel e investir em tecnologias,

monitorar e melhorar a gestdao da
lavoura, de olho em produtividade e
qualidade. O milho é uma das culturas

Milho Brasil vai produzir 6 bilhdes de litros de etanol em 2023.

agricolas mais importantes do mundo.
Desempenha um papel importante na
balanga comercial e na cadeia global
de produgéo agricola. Além de ser
essencial para o uso de técnicas que
permitem 0 uso mais sustentavel e
consciente do solo, como a rotacao
de cultura com a soja. E a chegada de
um Novo ano exige que os produtores
entendam quais as perspectivas da
safra do milho 2023.

Nosso pais & o Unico entre os grandes
produtores a produzir milho o ano todo.
A primeira safra é considerada uma
cultura de verao e, geralmente, é mais
produtiva e rentavel. Ja a segunda
safra de milho é conhecida como
‘safrinha’ e ganhou espago gigantesco
nas propriedades. Embora as duas
safras sejam mais comuns, muitos
produtores j& comegaram a investir na
terceira safra de milho. Resultado dos

avangos tecnolégicos no setor e dos

investimentos em sistemas de irrigacéo.

Uma tendéncia monitorada pela
Companhia Nacional de Abastecimento
(Conab), que desde 2019 categoriza
dados da producéo nacional de milho
de terceira safra. Ela ganha os campos
principalmente na Bahia, em Sergipe,
Alagoas, Pernambuco e Roraima. O
periodo de cultivo varia conforme as
caracteristicas ambientais e climaticas
de cada regido produtora. Ferramentas

que orientam o produtor.

PRMEIRA SAFRA DE MILHO

Na maioria dos estados, a primeira safra
de milho é plantada entre setembro e
dezembro. Ja a colheita ocorre entre
fevereiro e junho. Porém, as datas
podem variar bastante, especialmente
entre regides produtoras do Nordeste, ja
que cada estado comeca a semeadura
e colheita de milho em datas diferentes.

SEGUNDA SAFRA DE MILHO OU
MILHO SAFRINHA

Os produtores do Centro-Oeste e
Sudeste geralmente iniciam o cultivo
do milho de segunda safra de janeiro a
margo. Assim, a colheita ocorre de maio
a setembro. Os demais produtores do
pais geralmente contam com uma
janela maior de plantio, que varia de
janeiro a julho. Nesse caso, a colheita
ocorre entre maio e dezembro.

TERCEIRA SAFRA DE MILHO

Os produtores que investem no cultivo
da terceira safra de milho geralmente
iniciam o plantio entre abril e junho. Ja
a colheita € normalmente realizada de
agosto a novembro.
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A produgdo em 2022 — 2023 representou
um aumento de 3,5% na area plantada
e 7,5% da produtividade do setor.
80,8 mihdes de toneladas devem
ser consumidas no mercado interno.
O estoque de milho em fevereiro de
2024, ao fim do ano da safra 2022/23,
deve ser de 9,7 milhdes de toneladas.
Aumento de 35,1% em comparagdo a
safra anterior e indicagdo de retomada
da disponibilidade interna do grao.

A demanda do mercado e os pregos do
milho também sdo pontos que merecem
a atencéo do produtor neste ano. No
cenario internacional, a guerra entre
Ucrania e Russia continua afetando a
producéo de milho na Unido Europeia,
cuja safra deve ser a menor desde 2008.
Os Estados Unidos, maior produtor
mundial e um dos maiores players do
mercado exportador, também registrou
queda na produtividade do grdo. O
resultado € um cenario de escassez
global, que favorece os produtores
brasileiros. Além disso, a expectativa é
que o Brasil exporte milho em 2023 por
precos mais competitivos em relacéo a
safra passada. Alias, muitos agricultores
j& estdo aproveitando desde o ano
passado e a safra de milho brasileiro
tem sido essencial para aumentar o
lucro dos produtores e até conter a alta
dos precos das commaodities.

Outro resultado é a reducdo dos

contratos  futuros de milho, por
exemplo, que tiveram uma queda
de cerca de 20% entre janeiro e
de 2022,

reduzir a disparada dos precos dos

abril fundamental para
alimentos. Como o pals ainda tem
capacidade de expandir suas terras
aréveis, a tendéncia ¢ que o Brasil
torne-se cada vez mais relevante no
mercado exportador de milho. E o

produtor sé precisa tomar cuidado

AR98

para comercializar a safra pelo melhor
prego possivel.

Apesar da tendéncia de alta dos
pregos, a expectativa € que o milho
brasileiro fique mais barato do que o
comercializado pelos norte-americanos
nos primeiros meses do ano porque
a prioridade ¢ o embarque de soja.
A recomendagdo é que o produtor
espere comercializar

para sua

I

Milho pronto para recorde histérico nas exportagées.

RECORDES

produgdo quando os pregos e cambios
estiverem atraentes. E entenda que o
aumento da produgéo é resultado do
investimento em tecnologia. Recursos
como agricultura de precisao, gestao
sementes de

agricola, qualidade,

planejamento, ~ monitoramento  da
lavoura, mecanizacéo, uso combinado
de quimicos e biolégicos. Reduzindo
diminuindo

riscos, prejuizos e

otimizando resultados. AR

A

O Brasil deve colher 147 milhées de toneladas de milho na
safra verao e safa de inverno. Batendo um novo recorde.
‘A area de produgado vem crescendo ao longo dos anos,
resultando em novos recordes a cada ciclo. Os Estados

vém protagonizando suas especialidades e

técnicas,

gerando resultados que impactam na nossa visibilidade
agronémica no mercado mundial’, avalia Leonardo Sodré,
CEO da GIROAgro, empresa de fertilizantes do pais. Nos
Estados Unidos, a produgéo tem se mantido proxima a 350
milhdes de toneladas, mas, devido a safra passada que
passou por dificuldades climaticas, a produgao recuou em
quase 40 milhGes e as exportagOes previstas para 2023
sé@o de 48 milhdes de toneladas, segundo o Departamento
de Agricultura dos Estados Unidos (USDA, na sigla em
inglés). Se confirmado, o Brasil pode chegar a 50 milhdes
de toneladas exportadas e superar pela primeira vez 0s
americanos. Outro destaque é a expansao da producgéao de
etanol de milho. Em 2022, foram produzidos 4,5 bilhdes de
litros do biocombustivel e a expectativa &€ de 6 bilhdes de
litros para este ano, aponta a Uniao Nacional do Etanol de

Milho (UNEM).

AgroRevenda 135



por onde andamos |

136

Com Glaucimar Peticov, Diretora Com Guilherme Gongalves Fonseca,
Executiva do Bradesco. da Burgi Consultoria Agropecuéria.

Com Paulo Tiburcio, Com Sérgio Bortolozzo, Com Mauricio Palma Nogueira, Com Joao Gabriel e
Presidente da ANDAV. Presidente da SRB. coordenador do Raly da Pecuéria. Fernando Carvalho.

Juliano Sabella, Presidente Elizabeth Chagas, Vice-presidente Felippe Serigati, economista Ivan Wedekin, Diretor da
da ASBRAM. Escutiva da ASBRAM. e professor da FGV. Wedekin Consultores.

L &

=N B 2
O Marcilio Magalhaes, o Superintendente :
Thales Fernandes, o Secretério de Executivo do Ministério da Agricultura Com Abelardo Lupion, Deputado Com Gabriel Garcia CID,

Agricultura de Minas Gerais. em Minas Gerais. Federal por seis legislaturas. Presidente da ABCZ.

o

\

. Com Wilson Aradjo, o Secretario -
Com Zé Silva, ex-Presidente da Emater, ~ Com Moacir Norberto Sgarioni, homem Adjunto de Politica Agricola do Com Renata Bueno Miranda
a empresa de extensao rural de Minas. de confianga do Seu Celso Garcia Cid. Ministério da Agricultura e Pecuéria. e Antonio Rosa (Toti).

Com o vice-Governador de Minas Com Otéavio Maia, o jovem Presidente Com Elisa Araujo, a atual Com Carlos Favaro, Ministro da
Gerais, o Professor Mateus Simoes. da EMATER em Minas Gerais. Prefeita de Uberaba. Agricultura, Pecuéria e Abastecimento.
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Na CoplaCampo em Piracicaba/SP
—~ ® _ - q

Com Arnaldo Jardim. Com José Coral, Vice-presidente
da Coplacana.

Antonio Bortoletto, Presidente
da Coplacana.

.

7

'\‘N\l

Com o Prefeito de Piraci;:aba e produtores rurais CoplaCampo. Com Wagnao, Presidente da Paulo Roberto Artioli.
Camara de Piracicaba.

. Ax
Com Antonio Bortoletto, Com Elizana Baldissera, produtora Com Thais Vieira, Diretora da ESALQ.
Presidente da Coplacana. rural e coordenadora do ‘De Olho no

Material Escolar’.

Riba Ulisses, Editor da RA, entre
Claudinei Vitalino de Oliveira e
Alessandro Correia de Barros, ambos
da Coplacana.

Com Marcos Farhat, o Diretor
Administrativo da Coplacana e
Coordenador Geral do CoplaCampo.

|

Riba Velasco com Christian Menegatti, Deniz Sanchez, Gerente Comercial

Riba Ulisses e Thiago Duarte, Gerente
da FMC. Clube Agro e Riba Velasco, de Marketing Regional IHARA.
da AgroRevenda.
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SAG em S3o Paulo/SP (fevereiro)

i & =
—— . — =

Com o escritor e consagrado jornalista Com Marcelo Ometto. Com Roberto Rodrigues, Com Nilson Leitdo, o Ex-Prefeito de
Ricardo Viveiros. ex-Ministro da Agricultura. Sinop, Ex-Deputado e atualmente
Presidente do IPA.

Com Rafael Cervone. Com Guilherme Afif Domingos, o Com Jacyr Costa Filho. Com Fabio Venturelli,
Secretario Estadual de Projetos o CEO da Sao Martinho.
Especiais do Governo de S&o Paulo.

Com o empresario Jogo Guilherme Com General Adalmir Com o empresario
Sabino Ometto e o ex-Presidente da Com Francisco Maturro. Manoel Domingues. Joao Guilherme Sabino Ometto.
Republica Michel Temer.

Na posse do novo Secretario de Agricultura do Estado de Sao Paulo

Com Antonio Julio Junqueira Queiroz, Com Ricardo Tortorella Diretor Com o ex-Secretario de Agricultura do Com o Governador do Estado de
novo Secretario de Agricultura do executivo da ANDA. Estado de Sao Paulo, Francisco Maturro. Sao Paulo, Tarcisio de Freitas.

Estado de Sé&o Paulo.
Anfacer - Associacao das Ceramicas

Ml 4=
Flavio Castellari, Diretor Executivo da APLA. Com Rafael Cervone. Com Benjamin Ferreira Neto,
Presidente da ANFACER.

&

- . i | 1 .
Luiz Antonio Ortigosa, Diretor da Com Eduardo Fior, Presidente do Otmar Josef Muller, Presidente
Ceramica Delta, de Santa Gertrudis. Relacdes institucionais da Aspacer. Conselho da Aspacer. do SindiCeram.
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Reunido da ASBRAM em Sao Paulo/SP (mar¢o)

Com Mathias Teixeira, O Consultor Flavio Marciano e Riba Com Rodrigo Barbosa e Silva, da Com André Rodrigo Farias, gedgrafo
Diretor da EcoAgro. Velasco, Editor da Revista AgroRevenda. LivPay, e Bruno Grubisich, da Seleon. que trabalha na Embrapa Territorial.

Na Casa Bugre e Reserva do Chef

Com Flavio de Medeiros Maia, CEO da Casa Bugre
e Everton Molina Campos, Diretor de Marketing.

Wanderson Misael, Gerente Comercial da Carlos, Wanderson Misael, Jefferson Caprioli Com Jefferson Caprioli, Superintendente
Agrivalle e Riba Velasco, da AgroRevenda. e Riba Velasco. Comercial da Agrivalle.

Dia de Campo Nelore Beka

Com Mauricio Veloso, Presidente da
) J Assocon, Méncius Abrah&o, Médico
Com Francisco Jardim, o Ex-Secretario Com o empresario e mega produtor Com Cristiano Soares, Presidente e Nelorista e o casal de médicos
de Agricultura do Estado de S&o Paulo. rural Roque Quagliato. do Grupo Santa Béarbara. e criadores de Tabapua, Valéria
Guimaraes e Istenio Pascoal.

L . Com Roberto Barcelos, o profissional
Com Claudio Godoy, Presidente Com Pedro Lupion, Presidente da Com Shiro Nishimura, o quarto filho do da mais alta prateleira quando o
da SBA (Canal do Boi). Frente Parlamentar Agropecudria. fundador da Jacto. assunto é carne de qualidade.

Com Abelardo Lupion, Com Liliane Sugu|sawa a maior COm Marco Gambale, da Pecuarizze. Com Gabriel Garcia CID,
do Nelore Beka. especialista em Ultrasonografia de Presidente da ABCZ.
Carcaga da pecudria brasileira.
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Com Gabriel Garcia CID, Com Sérgio Bortolozzo, Com Juan Lebron, Superintendente de Com Bento Mineiro, das Fazendas
Presidente da ABCZ. Presidente da SRB. Marketing e Internacional da ABCZ. Sant’Anna e Queijos Pardinho Artesanal.

Dia de Campo BCA No Clube Agro Brasil

I

Com Sergio Selegato, Diretor Agricola . Leticia Pessini, Evelin Queiroz, Vinicius
da Pedra Agroindustrial e Luis Otavio Com Wilson Brockmann, da Com Rodrigo Briiner e seu filho, da quoy, CarIap, Simone Rodngyes, Eric
Pereira Lima, Gerente Geral da Carpa. Agropecuéria Maragogipe. Tulipa Agropecuéria. Chinen, Carolina Barros e Cecilia Strang.

RIA BRAD g

AT L -

Com Rogério Beretta, Secretario

Com o pecuarista Oswaldo Furlan. Com Marco Bassan, Técnico em de Desenvolvimento Econdémico e
Zootecnia da Ribas Agropecuparia.
-

Sustentavel de Mato Grosso do Sul,

||:' L el

:;"”"X‘

Com Moacyr Fregonesi. Com o professor da Universidade de
Sao Paulo, Moacyr Corsi.

Com Ricardo Burgi,
da BCA, consultoria.

Com Celso Guelfi, empresaério, Com a pesquisadora de Gado de Corte Luiz Felipe von Atzingen, Diretor da Com Guilherme Gongalves Fonseca,
Administrador de Empresas e e Leite da Embrapa Liana Jank. Macal Nutricao Animal, e Riba Velasco.  da Fazenda Santa Laura e consultor da

pecuarista em Tocantins. Burgi Consultoria Agropecuéria.

Com o professor da Esalq - USP, Com Décio Bardi da Fonseca, Com engenheiro mecéanico Com Antonio Chaker, do inovador
Flavio Portela Santos. da Fazenda Conquista. Sérgio Malmegrim. Instituto Inttegra.
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Com Elaine Silva, a empreendedora
brasileira que é também Vice-
presidente do grupo AgroLigadas.

i' 5

= 1
Com Parikshit Mundhra, Diretor Geral Com Harish Shirke, Vice-Presidente
da multinacional Indiana Willowood. internacional da Indiana Willowood.

Com Harish Shirke, Vice-Presidente Com Edmarcio Silva, Vice-Presidente Com José Fabretti, Vice-Presidente
internacional da Willowood. de Marketing da Agro Amazénia. América Latina da Divisao

. . Agrosolutions da Sumitomo Chemical.
ExpoDireto Cotrijal

—
Com Angela Azevedo Velho, a
produtora rural e publicitéria gatcha.

Com Marcao Rodrigues, o i
preparadissimo Gerente de Pesquisa Com Fernando Hansel, Gerente
da Mosaic Fertilizantes Agrondmico da Mosaic.

Com Roberto Franga, Diretor de
Agronegdcio do Banco Bradesco.

- ! Com Presidente da Federagao de - - Com Maria Luiza Aguiar, Diretora de
Com Marcelo Guimaraes, Diretor Agricultura e Pecuéria do Rio Grande Com Donario Lopes de Aimeida. Vendas da Mosaic Fertilizantes no Sul

Regional do Banco Bradesco. do Sul (FARSUL), Gedeso Pereira. do Brasil e parte de MS.

e - . i
Com Samuel Bortolin, que fez Com Paulo Ciasca, Superintendente Com Marguit Klein, Gerente Regional
um tour com o Fala Carl&o. Executivo da Bradesco Financiamentos. do Bradesco em Passo Fundo (RS).

e ' =3 ¥ |
Com Francisco JB Oliveira. Com Suzeti Ferreira, Head da Syngenta Com Felipe Pecci, Diretor Comercial Com Mariana Manica, Produtora Rural,
Seeds Brasil e Paraguai. da Mosaic Fertilizantes. em Nao-Me-Toque (RS), e Nei Méanica.

- =k =T el SN 4 L. . 3
Com Marcelo Ivan Schwalbert, CFO da Com llario Herberti, lider da empresa Com Ernani Polo, Secretério de Com Marcos Cernescu e Alan
Cotrijal e Coordenador da Arena Digital gaucha Naturovos. Desenvolvimento Econémico do Rio Pagnoncelli, Gerentes Regionais de
da Expodireto Cotrijal 2023. Grande do Sul, e Céssio Bonotto, Vendas da ADAMA.
AR9S produtor de trigo no Rio Grande do Sul. AgroRevenda 141
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Z - o a) Com Eduardo Astrada, o Argentino i
Com Wagner Cruvinel Ribeiro. Campeao de Polo que se transformou Com Marcos Vinicius Fagundes Com Camila Telles, produtora rural
no campeéo da tecnologia, fundador Santos, Gerente Regional da ADAMA. e influencer digital.
da AgroToken.

Com Lécio Silva, Presidente do Conselho da Ubyfol e seu filho William. Com com o agrénomo e executivo José Carlos Com Alexandre Panico, Diretor de
Ferraz Bueno, Diretor Comercial da Trimble para a Corporate One do Bradesco.
América Latina.

Com Paulo, do Marketing do Bradesco. Com Vinicius Favaréo, o jovem Com Jorge Samek, Ex-Presidente da Com Julio Paixao, Diretor
Diretor Departamental da Bradesco Itaipu Bi-Nacional e o Almirante Anatalicio Departamental de Empréstimos e

Financiamentos. Risden Junior, seu atual Presidente. Financiamentos do Bradesco.

\ L’
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Com José Aroldo Galassini, Presidente Com Leandro Diniz, o homem Com as As executivas Com Guilherme Acquarole, Gerente de

do Conselho da COAMO. de Ribeirao Preto que dirige o do Grupo Conecta. Marketing Sul na Ourofino Agrociéncia.
Departamento de Varejo do Bradesco.

Com Aimar Pedrini, o Diretor de Com Moacir Renosto, o conhecido Com Sandro Pinho, do Bradesco.
Desenvolvimento Técnico de Mercado “Moa”, Gerente Geral da Equagril.
da Syngenta.

Com equipe da Ubyfol. Riba Velasco, Rafael Andrade, da DSM, Guilherme Savio, responsavel pelas Com Romeu Stanguerlin, o
e Carldo da Publique. Vendas na regido do Parana da IHARA, preparadissimo Presidente da ADAMA.
e Riba Velasco.
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Deniz Sanchez, Gerente Comercial Com Filipe Ruga, empreendedor que Filipe Ruga e Diego Arruda, da Agrofy.
do ClubeAgro. Marketing de Campo da Corteva. comanda as operagdes comerciais da
Agrofy na América Latina.

- fans®
Com Roberto Franga, do Bradesco, Chiquinho Com Diego Arruda, Diretor Comercial
Maturro e parte da equipe da e-Agro. da Agrofy no Brasil.

K

Com Nadege Saad, Com equipe da e-Agro. Com Chigquinho Matturro, Presidente da
Superintendente da e-Agro. Agrishow e Roberto Franga, o Diretor
de Agronegdcios do Bradesco.

Com o produtor rural Wagner Cruvinel Ribeiro
e parte da equipe do Grupo Publique.

Com Ratinho Junior, Governador No estande da New Holland. Com Alex Fabiano Chalegre,
do Estado do Parana. Superintendente Executivo da
Bradesco Consorcio.
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O que vem na proxima AgroReven
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ESSENCIA COOPERATIVISTA
0 presidente do Sistema OCB/SC, Luiz Vicente Suzin, ensina que o cooperativismo nao é um sistema para egélatras.
“E preciso acreditar na acdo coletiva sem esmorecer no esforco individual”.

&
R

0 melhor das Cooperativas Brasileiras

INVESTIR E PRECISO
As cooperativas brasileiras mantém - a despeito de dificuldades que possam ter enfrentado com o clima
- seus cronogramas de investimentos, que sao robustos e com cifras impressionantes.
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TUDO DE PET. TUD0 DE BOM.

Distribuicao digital:

a Revolucao comecou!

Distribuicao
A estratégia de negoécios de insumos
para a nova safra recorde de verao.

Feiras do Agro

Negocio, negocio, negécio. As feiras
agropecuarias batem recordes e
embalam os investimentos.

Fertilizantes
Pals nao pode esquecer dos desafios
do Fertilizante Brasil.

Intervencao pela vida Mercado brasileiro

Um grupo de voluntarios uniu o amor por Associacao Brasileira da Industria de
seus animais de estimacao a vontade Produtos para Animais de Estimacao

de levar bem-estar e alivio emocional (Abinpet) avalia o mercado nacional e
a pessoas em situacao dificeis. Assim as perspectivas para o setor que vem

nasceu o projeto Petiatras. mantendo forte crescimento ano a ano.




co n n a n' ﬂ Connan - Geracao de Resultados




LINHA MASTER

GARANTA AS NECESSIDADES
NUTRICIONAIS DO SEU REBANHO!

CONHECA NOSSOS SUPLEMENTOS PROTEICO E
PROTEICO-ENERGETICOS ESPECIALMENTE FORMULADOS
PARA O MELHOR DESENVOLVIMENTO DURANTE AS
FASES DE CRESCIMENTO E TERMINACAO DO REBANHO.

@ connan.com.br



Lucre mais
cOom menos
risco

B Gestdo do processo de credito
integrada a venda de recebiveis

B Automatize a busca de dados
e aprovacao de crédito

B Analise de risco completa
em poucos minutos

Somos a unica plataforma do mercado que administra toda
esteira de crédito, desde a avaliacao dos pedidos até a venda
dos recebiveis para o mercado de capitais.

traivefinance.com

O © @ @traivebrasil



